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Zucchettiseguiracreciendo en clientesy
distribuidores mirando a Madrid y Cataluina

El grupo elige Espaina para celebrar su primera convencion internacional,
reuniendo a mas de 100 compaiias procedentes de paises de todo el mundo

> SOFTWARE DE GESTION

Consolidar el mercado espa-
fiol reforzando el portfolio de
productosy servicios de la
compafiia al incluir produc-
tos del Grupo Zucchetti, asi
como crecer organicamente,
tanto en clientes como en
distribuidores, e inorganica-
mente con la adquisicion de
nuevas compaiias, especial-
mente en Madrid y Catalufa,
son los objetivos prioritarios
de Zucchetti Spain en 2020.

B Zucchetti Spain, fruto de la
integracion de las marcas vascas
Solmicro, IDS e i68, fue presenta-
da como un caso de éxito en la
estrategia de internacionaliza-
cion del Grupo Zucchetti -un re-
ferente en el campo del software
de recursos humanos y sistemas
ERP-CRM, con presencia en mas
de 50 paises- que eligié Espafia
para celebrar su primera conven-
cién internacional, a la que asis-
tieron mas de 100 compainias
procedentes de paises de todo el
mundo y donde se dio a conocer
la estrategia del grupo para 2020
y se profundiz6 en la amplia ofer-
ta integrada de soluciones de
software de la compaiiia.

El hecho de que se haya cele-
brado en Espafia pone de manifies-
to el papel cada vez mas decisivo
que esta ocupando Zucchetti Spain
en la estrategia de internacionaliza-
ci6on del grupo. Con una factura-
cion de mas de 15,5 millones de eu-
ros en 2019 y mas de 2.000
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|| Zucchetti Spain

Asistentes a la convencion con Justino Martinez, director general de Zucchetti Spain.

implantaciones, Zucchetti Spain se
ha confirmado como un referente
TI en el mercado espaiiol.

Mayor volumen

Consolidar el mercado inter-
no, reforzando el portfolio de
productos y servicios de la com-
pafia al incluir productos del
grupo, como la solucién de
RR.HH. HR Infinity, el ERP Ma-
g0, o la solucion de gestion del
punto de venta TCPOS, asi como
crecer organicamente tanto en
clientes como en distribuidores,
e inorganicamente con la adqui-
sicion de nuevas compaiiias, es-
pecialmente en Madrid y Catalu-
fia, son los objetivos concretos
de Zucchetti Spain para el pre-
sente ejercicio. De hecho el gru-
po ya tiene muy avanzadas dos
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Y en lo que a producto pro-
piamente dicho se refiere se tra-
baja en el desarrollo de un ERP
Gnico a medio plazo, que integre
lo mejor de los tres ERP, la tec-
nologia y arquitectura y la fun-

El grupo tiene muy
avanzadas dos
operaciones de
compra en Espaia

cionalidad de Expertis (el ERP de
Solmicro), Vector (el ERP de IDS)
e Izaro (el ERP de 168). Actual-
mente comités de integraciéon
trabajan con este objetivo, pero
como apuntan desde la compa-
fiia, se trata de soluciones muy

llevara tiempo. Y mientras tanto,
las soluciones existentes en la
cartera de cada una de las com-
paifias que han desembocado en
Zucchetti Spain, se van a seguir
actualizando y dando soporte a
sus mas de 2.000 clientes.

El Grupo Zucchetti es uno de
los principales fabricantes de soft-
ware de Europa (se encuentra en
el ‘top 100’ de IT del ranking IDC)
con soluciones de gestion de
RR.HH., ERP-CRM, robética, hos-
teleria, automatizacion, internet
de las cosas, M2M y sistemas de
control de accesos y videovigilan-
cia. Esta fortaleza radica en que
sus soluciones se desarrollan con
tecnologia propia de Zucchetti, en
una Unica plataforma a la que se
conectan todas las soluciones.

Ibermatica
incorpora
‘blockchain’ asu
editor iberDock

>TEC. DE LA INFORMACION

W iberDok, la solucion para
la generacion inteligente de
documentos de Ibermatica,
se ha integrado con tecnolo-
gia ‘blockchain’ para asegu-
rar la informacién y docu-
mentacion desde el origen y
en las diferentes etapas del
proceso de produccién y uso.
Asi, se garantiza la eficiencia,
seguridad y seguimiento en
todo momento mientras dure
la edicién de los documen-
tos, independientemente del
nimero de personas que se
impliquen en la misma.

Esta combinacién tecnol6-
gica produce diferentes bene-
ficios como la eliminacion de
intermediarios, ya que la in-
formacion se almacena en la
red como resultado de la eje-
cucion de una transaccién o
‘smart-contract’.

Ademas, la red valida y
confirma la ejecucién de la
transaccién; garantiza la inal-
terabilidad de la cadena y res-
peta la normativa vigente; faci-
lita 1a creacion de documentos
inteligentes por ‘target’ de
cliente; permite la generacion
masiva de documentos o a de-
manda; o contempla la integra-
cién con sistemas ‘legacy’ e in-
dependiente de plataformas,
entre otras cosas.

Asi, los usuarios del edi-
tor de Ibermatica iberDok
tendran centralizada la gene-
racion de los documentos in-
ternos y de negocio en una
Gnica plataforma, simplifi-
cando los procedimientos de
validaci6én tanto internos co-
mo externos, a través de la
cadena de bloques de ‘block-

operaciones de compra. amplias y serad un proceso que [Begoiia Pena] chain’. [EE]
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