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SOLMICRO FORMA A SU CANAL EN BILBAO

Solm‘lcr Solmicro ha reunido en Bilbao a 73 distribuidores en una jornada
saLusianEE NTanwaTIEAN de tecnificacion destinada a mejorar y completar el conocimiento
que éstos poseen de sus productos.

Asi pues, estas empresas han podido conocer los nuevos
procedimientos y herramientas para el registro de cuentas y su
seguimiento, asi como el funcionamiento del fichero de licencia en
Solmicro-eXpertis 4.0 y su repercusiéon en el control de los
contenidos funcionales utilizados por cada cliente.

Y es que esta solucidn ofrece a los usuarios un aumento en la
productividad y en la competitividad, una gran facilidad de uso, la
maxima funcionalidad y una garantia de futuro que impide que las
compafias que la implantan puedan verse sin cobertura técnica.

902 540 362 / www.solmicro.com

http://tibetediciones.com/canaldigital/i noticia desarrollo.php?d=4706 16/01/2008
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Noticia publicada el 16 del 1 de 2008

Solmicro recicla el conocimiento de 73 distribuidores

Con una jornada de trabajo celebrada en Bilbao sobre lo Gltimo en Solmicro-eXpertis 4.0, Solmicro
ha querido refrescar el conocimiento de 73 distribuidores de toda Espafa. "Hemos pretendido
mejorar y completar el conocimiento que nuestros distribuidores poseen de nuestros productos”,
explica Solmicro. Asi las cosas este dia de trabajo se integra dentro del compromiso de dicha
marca a la hora de ofrecer a sus distribuidores "el mejor producto, asi como el mejor servicio de
preventa y de postventa".

Todos estos distribuidores tuvieron la oportunidad de conocer los nuevos procedimientos y
herramientas para el registro de cuentas y su seguimiento, asi como el funcionamiento del fichero
de licencia en Solmicro-eXpertis 4.0 y su repercusion en el control de los contenidos funcionales
utilizados por cada cliente.

"Solmicro-eXpertis 4.0 ofrece a sus usuarios un aumento en la productividad y en la competitividad,
una gran facilidad de uso, la maxima funcionalidad y una garantia de futuro que impide que las
empresas que implantan este programa puedan verse sin cobertura técnica o0 que se les queda
obsoleto el programa gracias a su garantia de evolucién tecnolégica", afiaden.

SolmicroTel.: 944 271 362

http://www.noticiasdel canal .com/printnoticia-35498-Solmicro _recicla el _conocimien... 07/02/2008



RP-SPAIN.com

Noticia del 22/01/2008

£ La empresa de lamparas Lamdec agiliza sus relaciones entre departamentos y comerciales con el E- Windows Internet Explorer
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La empresa de [amparas Lamdec agiliza
sus relaciones entre departamentos y
comerciales con el ERP Solmicro — eXpertis

PDF en castellano de 1 pagina

Lamdec S.L. es un grupo especializado en la fabricaciéon de aparatos de
iluminacién con 34 empleados. El grupo requeria simplificar y optimizar la gestién
administrativa de los procesos de compras y ventas, dinamizar la interrelaciéon
empresa-comercial y aumentar el control de su almacén. Para ello implantaron el
ERP Solmicro-eXpertis. Colgamos el caso de éxito.

La solucién Solmicro — eXpertis ha simplificado a la vez que mejorado el proceso
productivo y la digestion de los recursos humanos y materiales. Por otro lado, Lamdec
cuenta con mayor fluidez en la interrelacion entre departamentos y en las relaciones
comerciales.

http://www.erp-spain.com/portal/erpspain/Controller?mvchandler=portals&action=dispatch&idlnstance=51056&pAction=preview&
idPortlet=58111&idPortal=portal0&idSection=58093&|sfInit=null
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Las bodegas Martinez Bujanda logra la
trazabilidad completa de sus productos con
el ERP Solmicro — eXpertis

PDF en castellano de 1 pagina

Grupo Bodegas Martinez Bujanda es un grupo vitivinicola con una facturacion
anual de 3,5 millones de euros. El grupo necesitaba integrar los distintos ambitos
de actividad de la empresa y garantizar la trazabilidad de sus productos. Para ello
implantaron el ERP Solmicro — eXpertis para controlar la gestiéon y mantenimiento
de los vifiedos.

Tras trabajar con la solucién, Grupo Bodegas Martinez Bujanda gestiona de forma
integrada la totalidad de los departamentos a través de una herramienta; ha interconectado
en tiempo real todas las bodegas que forman parte del grupo. La compafia ha optimizado
también sus recursos materiales y humanos.

http://www.erp-spain.com/portal/erp-spain/Controller?mvchandler=portals&action=dispatch&idInstance=51128&pAction=preview&id
Portlet=58111&idPortal=portal0&idSection=58093&|sfInit=null
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Construcciones Francia centraliza la
informacion sobre el estado de sus
construcciones con el ERP Solmicro —
eXpertis

PDF en castellano de 1 pagina

Construcciones Francia es una empresa de construccidon y promocion inmobiliaria
que factura 6 millones de euros anuales. La constructora requeria controlar los
costes reales de cada obra y poder analizar los costes reales a lo largo de la vida de
la construcciéon de las promociones. El grupo implanto el sistema de planificacion
Solmicro — eXpertis.

Tras trabajar con la solucién, el grupo ha logrado informacién centralizada y unificada dentro
de una Unica herramienta, facilitar los aspectos relativos a la venta e incorporar nuevas
herramientas disefiadas para el sector.
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Solmicro alcanzé los 15 millones de euros de facturacion en 2007, un 25%
mas que el afio anterior

Solmicro, empresa de tecnologia y capital 100% espafiol especializada en el desarrollo de software
de gestion empresarial, ha cerrado el afio 2007 con un volumen de negocio de 15 millones de
euros, incluyendo licencias y desarrollos de canal, un 25% mas que en el ejercicio anterior.

Segun explica la propia compafiia, este crecimiento se ha sustentado en un incremento de la
demanda de este tipo de soluciones por parte de la PYME y en una excelente acogida por parte
del mercado de la version 4.0 del software de gestion integral Solmicro-eXpertis lanzada a
principios del afio pasado -con un centenar de implantaciones a lo largo de 2007 y 600 acumuladas
hasta la fecha.

A esto hay que afiadir la eficaz campafia de reclutamiento de partners (con facilidades de
formacion y servicios de preventa y postventa) puesta en marcha por la compafia y que ha
conseguido duplicar en tan solo un afio el nimero de distribuidores de Solmicro-eXpertis,
alcanzando los 42.

2008 se presenta, ademas, como un afio lleno de buenas expectativas para la compafiia, un afio
en el que se estrenara nueva version del ERP Solmicro-eXpertis. Este software, el Unico del
mercado desarrollado en 3 capas con tecnologia 100% .NET, se convertira en el pilar sobre el que
seguir creciendo dentro y fuera de nuestras fronteras.

Solmicro-eXpertise ha sido desarrollado para cubrir todas y cada una de las areas de informacion y
gestion de una Pyme, con independencia del sector donde esta desarrolle su actividad. Ademas
cuenta con desarrollos verticalizados por sectores.

«Si de algo podemos presumir en Solmicro es de conocer en profundidad las demandas de las
PYMES espafiolas y dar la respuesta adecuada con Solmicro-eXpertis. Y confiamos tanto en el
producto y en el servicio prestado que, ademas, ofrecemos a nuestros clientes el cédigo fuente
para que puedan ellos mismos mantener el ERP, si asi lo desean, obteniendo de esta manera la
maxima flexibilidad y autonomia. Ademas, gracias a su plataforma de desarrollo de programas
Solmicro-eNgine, reducimos significativamente los tiempos de implantacion y, en consecuencia, los
costes asociados a la misma, dos de los factores que demanda toda la PYMES cuando decide
adquirir un ERP», asegura Justino Martinez, director general de Solmicro.
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Solmicro ingresa un 25% mas gracias a
la demanda de la pyme

El fabricante de soluciones de gestidn alcanzd una cifra de negocio de 15 millones de euros 'y
anuncia la nueva version de su solucion Expertis para este afio.

escrito por:David Ferndndez viernes, 22 de febrero de 2008

Hasta 15 millones de euros facturé el canal
de Solmicro, fabricante espafiol de ERP y
Gold Certified Partner de Microsoft, entre la
venta de licencias y los desarrollos en 2007.
La cifra supone un 25% mas que en el
ejercicio anterior y la compaiiia explica que
se ha debido a la intensa demanda por parte
de las pymes de su solucién Expertis 4.0. Se
trata de un ERP que cubre todas las areas de
gestidn de la compaiiia, desde la financiera a

Justino Martinez, la logistica, y que cuenta con adaptaciones
director general de Solmicro para varios sectores, como la construccién o
las bodegas.

Por otro lado, Solmicro, que vende cien por cien a través de socios, asegura que en 2007 se
realizaron un centenar de implantaciones de su solucién, mientras que el fabricante cuenta
con una base instalada del ERP (incluyendo versiones anteriores) de 600 clientes. Ademas, la
campafia de reclutamiento de socios lanzada por Solmicro en 2007 también ha dado sus
frutos, ya que la casa bilbaina ha doblado el nimero de partners con los que contaba, hasta
alcanzar los 42 resellers.

En lo que respecta a 2008, la compafiia anuncia que lanzara la nueva versién de su
herramienta de gestion, programada bajo plataforma .Net de Microsoft. Una de las
peculiaridades que distinguen a este fabricante es que comparte el codigo de su herramienta
con sus socios para ayudarles a disefiar una solucién a medida para el cliente final.

http://www.channelpartner.es/Noticias/200802220019/-Solmicro-ingresa-un-25-mas-
gracias-a-la-demanda-de-la-pyme.aspx
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JMA rentahiliza su sistema productivo
gracias al ERP de Solmicro

LOS BENEFICIOS DERIVADOS
DE LA IMPLEMENTACION DEL
SOFTWARE HAN SIDO NOTA-
BLES EN ESTA EMPRESA DE
ORIGEN ESPANOL QUE, HOY
EN DIA, ES LA SEGUNDA
PRODUCTORA DE LLAVES EN
EL MUNDO Y LA NUMERO
UNO EN EUROPA

Texto: Virginia Frutos

7

CON un volumen de produc-
ciéon y ventas de 2.200.000
llaves al dia, que la convier-
ten en la segunda empresa
mds importante del mundo y
la primera de Europa en fabricacién
de llaves, JMA nacia en 1942, cuando
Alejandro Altuna iniciaba su actividad
en un pequefio taller, ubicado en el
Pais Vasco, dedicado al pulido de pro-
ductos metélicos. Su espiritu inversor
y de liderazgo ha hecho crecer a esta
compafiia espafiola, gracias a una
fuerte estrategia de apertura a merca-
dos exteriores apoyada en un enfoque
innovador de los procesos industria-
les y las mas modernas herramientas
de gestién, en esta ocasién con un
software de gestion integral ERP de
Solmicro.

En palabras de Alberto Etxagibel,
director de Sistemas de Informacién y

24 / eweek 766

Comunicaciéon de JMA: “Necesitdba-
mos respuestas agiles y precisas en la
gestién diaria y con SolmicroeXpertis
Industrial lo hemos conseguido. Ade-
mas hay que destacar el alto grado de
adaptacién de este software a nues-
tros procesos industriales”.

La idea de implantar esta tecnolo-
gia surge al detectar la necesidad de
mejorar todo el sistema productivo,
“con este software ERP cubrimos
nuestras necesidades de gestion:
comerciales, tanto nacionales como
de exportacién; de fabricacién, permi-
tiéndonos una optima planificacion
mixta contra pedido y contra almacén,
realizéndose la correspondiente pro-
gramacién y control de la produccién;
en el drea de Compras y Aprovisiona-
miento este ERP nos permite gestio-
nar eficazmente los pedidos a pro-
veedores, la recepciéon de material,

control de inventario y facturacién a
fabricantes; en el drea de Calidad ges-
tionamos todas las incidencias, per-
mitiéndonos hacer valoraciones de
los proveedores y emitir certificados
de calidad a clientes. También para el
area de Almacén este software de ges-
tién supone un avance muy importan-
te al controlar de forma muy eficiente
todas las entradas y salidas preparan-
do los pedidos y contando con picking
automdtico”, concluye Etxagibel.
Antes de implantar un software
de estas caracteristicas sobre el que
descansa toda la gestién de la empre-
sa se llevéd a cabo un concienzudo
andlisis de los diferentes proveedores
de ERP existentes en Espafia para
tomar la decisién mds acertada. Al
final Solmicro fue la elegida, ya que
ofrecia una gran experiencia con
implantaciones similares, demostran-

www.eweek.es


Marketing1
WEEK

Marketing1
e

Marketing1


Marketing1

Marketing1
Marzo 2008


-
Para el area de almacén, la aplicacion de
gestién supone un avance muy importante al
controlar de forma muy eficiente todas las
entradas y salidas, preparando los pedidos y
contando con picking automatico

do siempre un profundo conocimiento
del sector industrial y porque, a dife-
rencia de otros fabricantes multinacio-
nales, “nos ofrecian la posibilidad de
adaptar y personalizar este software al
estilo de trabajo”.

Como explican desde la compafiia,
“Solmicro eXpertis Industrial dotaba
de un alto grado de adaptacién del
software a las necesidades concretas
de JMA de gestién, ademds de ofrecer
respuestas rapidas para este sector, asi
como calidad en el servicio de asisten-
cia técnica. Por su parte, Solmicro ofre-
cia todas las garantias y contaba con
una amplia experiencia y un profundo
conocimiento del sector industrial”.

El equipo de trabajo, formado por
dos personas de Solmicro y dos de |
usuario: JMA, se ha volcado en el pro-
yecto durante un afio aproximadamente.

La implantacién no ha sido dema-
siado complicada ya que el grado de
informatizacién de la empresa, tal y
como describe el director de Sistemas,
“era muy alto, llegando incluso al siste-
ma de almacén, integrdndolo con carru-
seles y transelevadores automdticos,
garantizando asf una alta productividad
sin errores en las expediciones” y afiade:
“Tenemos tres proyectos ambiciosos de
cara a los préximos dos afios: El prime-
ro, es el control de la produccién y de
utillajes de fabricacién basado en la ges-
tién de proyectos de Solmicro eXpertis;
el segundo, es la conexién del médulo
de calidad y produccién de Solmicro
eXpertis con las mdaquinas tridimensio-
nales de control de calidad para garanti-
zar la integracién de pardmetros y varia-
bles de control; y el tercer proyecto es la
adaptacion del ERP a una empresa de
reciente absorcién dedicada a la fabrica-
cién de maquinas duplicadoras”.

www.eweek.es

NOTABLES MEJORAS

Son varios los beneficios que

a la compaiiia le ha reportado

el nuevo software de Solmi-

cro, como la optimizacién de

los procesos y, por tanto, un

mayor rendimiento general

de toda la empresa; una

mayor seguridad y fiabilidad

en la informacién, al migrar a

una base de datos SQL-Ser-

ver; una nueva y mas amplia

visién para los responsables

comerciales en esta drea clave de la ges-

tién al contar con un nuevo entorno de

trabajo mas moderno, flexible y orienta-

do a las necesidades de la empresa, y

totalmente integrado con otras areas de

gestion presentes en la organizacién

como son las de produ-ccién, almace-

nes, compras o la de calidad.
Asimismo, esta herramienta ofre-

ce la posibilidad de integrar la informa-

cién de las diferentes empresas del

El universo JMA

Cliente:
Nombre: Alejandro Altuna, S.A.
Sector: Fabricacion de llaves para
cerraduras asi como maquinas
duplicadoras de llaves
Empleados: 700, en Altuna Group

Necesidades:
Integrar las diferentes areas de
gestion de la empresa
Optimizar la gestion comercial
Conseguir un nuevo entorno de
trabajo mas moderno y orientado
a las necesidades de la empresa

grupo ubicadas en el extranjero, y
autonomia total para futuros desarro-
llos como ampliaciones en contenidos
o adaptacién de los existentes a futu-
ras necesidades, para lo que Solmicro
ha dispuesto aplicaciones de progra-
macién en arquitectura .Net con las
que ha desarrollado su ERP, incluido el
cédigo de fuente. Por ultimo, favorece
el control total de los procesos de
actualizacién de las versiones del soft-
ware de gestién integral.

Esta aplicaciéon es de muy facil
manejo tanto en el uso diario, al utili-
zar el entorno Windows, como a la
hora del mantenimiento y de las actua-
lizaciones, ya que son autoinstalables y
autoconfigurables desde el servidor.
“En cualquier caso, siempre hemos
contado con toda la ayuda y el apoyo
de Solmicro cuando lo hemos necesi-
tado ya que cuenta con un servicio
postventa muy profesional” apunta
Etxagibel: “Los usuarios han consegui-

In

do un entorno de trabajo més flexible,
de muy fécil manejo, una mayor segu-
ridad y fiabilidad de la informacién,
una mayor comunicacién entre depar-
tamentos, y para la direccién general,
una informacién centralizada y unifica-
da de todas las 4reas del negocio”. &
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JMA rentabiliza su sistema productivo gracias
al ERP de Solmicro

por Virginia Frutos13 Marzo 2008

L os beneficios derivados de laimplementacidn del software han sido notables en esta empresa de
origen espafol que, hoy en dia, esla segunda productora de llaves en el mundo y la niimero uno en
Europa

Con un volumen de produccion y ventas de 2.200.000 Ilaves al dia que la convierten en la segunda
empresa mas importante del mundo y la primera de Europa en fabricacion de llaves, IMA naciaen
1942, cuando Alejandro Altunainiciaba su actividad en un pequefio taller, ubicado en el Pais Vasco,
dedicado a pulido de productos metélicos. Su espiritu inversor y de liderazgo ha hecho crecer a esta
compafiia espafiola, gracias a una fuerte estrategia de apertura a mercados exteriores apoyada con un
enfoque innovador de los procesos industriales y las més modernas herramientas de gestion, en esta
ocasion con un software de gestion integral ERP de Solmicro.

En palabras de Alberto Etxagibel, director de Sistemas de Informacion y Comunicacion de IMA:

“ Necesitdbamos respuestas agiles y precisas en la gestion diaria 'y con Solmicro-eXpertis Industrial
lo hemos conseguido. Ademas hay que destacar €l alto grado de adaptacion de este software a
nuestros procesos industriales’ .

Laideade implantar esta tecnologia surge a detectar la necesidad de mejorar todo el sistema
productivo, “ con este software ERP cubrimos nuestras necesidades de gestion: comerciales, tanto
nacionales como de exportacion; de fabricacion, permitiéndonos una optima planificacion mixta
contra pedido y contra almacén, realizandose la correspondiente programacion y control de la
produccion; en el area de Comprasy Aprovisionamiento este ERP nos permite gestionar eficazmente
los pedidos a proveedores, la recepcion de material, control de inventario y facturacion a
proveedores; en €l area de Calidad gestionamos todas las incidencias, permitiéndonos hacer
valoraciones de |os proveedores y emitir certificados de calidad a clientes. También para el area de
Almacén este software de gestion supone un avance muy importante al controlar de forma muy
eficiente todas las entradas y salidas preparando los pedidos y contando con picking automético”,
concluye Etxagibel.

Antes de implantar un software de estas caracteristicas sobre el que descansatodala gestion dela

http://www.techweek.es/servicios/| mprimirArticul0/1002719002801 02/06/2008
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empresa se llevé a cabo un concienzudo andlisis de los diferentes proveedores de ERP existentes en
Espafia para tomar la decision mas acertada. Al final Solmicro fue la elegida, ya que ofreciaunagran
experiencia con implantaciones similares, demostrando siempre un profundo conocimiento del sector
industrial y porque, a diferencia de otros proveedores multinacionales, “ nos ofrecian la posibilidad de
adaptar y personalizar este software al estilo de trabajo” .

Como explican desde la compariia, “ Solmicro eXpertis Industrial dotaba de un alto grado de
adaptacion del software a las necesidades concretas de JMA de gestién, ademas de ofrecer
respuestas rapidas para este sector, asi como calidad en €l servicio de asistencia técnica. Por su
parte, Solmicro ofrecia todas las garantias y contaba con una amplia experiencia y un profundo
conocimiento del sector industrial” .

El equipo de trabajo, formado por dos personas de Solmicro y dos de IMA, se havolcado en el
proyecto durante un afio aproximadamente. L aimplantacién no ha sido demasiado complicadaya que
el grado de informatizacion de laempresa, tal y como describe el director de Sistemas, “ era muy alto,
llegando incluso al sistema de almacén, integrandolo con carruselesy transelevadores automati cos,
garantizando asi una alta productividad sin errores en las expediciones’ y afiade: “ Tenemos tres
proyectos ambiciosos de cara a los proximos dos afios. El primero, es el control de la producciony
de utillajes de fabricacion basado en la gestion de proyectos de Solmicro eXpertis; € segundo, esla
conexion del modulo de calidad y produccién de Solmicro eXpertis con las maquinas
tridimensionales de control de calidad para garantizar la integracion de parametrosy variables de
control; y el tercer proyecto es la adaptacion del ERP a una empresa de reciente absor cion dedicada
a la fabricacion de méaquinas duplicadoras” .

Necesitdbamos respuestas &giles y precisas en la gestion diariay con Solmicro-eXpertis
Industrial o hemos conseguido. Ademés hay que destacar el alto grado de adaptacién de
este software a nuestros procesos industriales

Alberto Etxagibel
Notables mejoras

Son varios |os beneficios que a la compafiia le ha reportado el nuevo software de Solmicro, como la
optimizacion de los procesosy, por tanto, un mayor rendimiento general de todala empresa; una
mayor seguridad y fiabilidad en lainformacion, al migrar a una base de datos SQL -Server; una nueva
y mas ampliavision paralos responsables comerciales en esta area clave de lagestion a contar con
un nuevo entorno de trabajo mas moderno, flexible y orientado a las necesidades de la empresa, y
totalmente integrado con otras areas de gestion como produccion, almacenes, compras o calidad.

Asimismo, esta herramienta ofrece la posibilidad de integrar lainformacién de las diferentes
empresas del grupo ubicadas en €l extranjero, y autonomiatotal para futuros desarrollos como
ampliaciones en contenidos o adaptacion de los existentes a futuras necesidades, paralo que Solmicro
ha dispuesto aplicaciones de programacion en arquitectura .NET con las que ha desarrollado su ERP,
incluido el codigo de fuente. Por dltimo, favorece el control total de los procesos de actualizacion de
las versiones del software de gestion integral.

Esta aplicacion es de muy facil manejo tanto en €l uso diario, al utilizar el entorno Windows, como a
la hora del mantenimiento y de las actualizaciones ya que son autoinstalables y autoconfigurables
desde el servidor. “ En cualquier caso, siempre hemos contado con toda la ayuda y el apoyo de
Solmicro cuando lo hemos necesitado ya que cuenta con un servicio postventa muy profesional”
apunta Etxagibel: “ Los usuarios han conseguido un entorno de trabajo més flexible, de muy facil
manejo, una mayor seguridad y fiabilidad de la informacion, una mayor comunicacion entre
departamentos, y para la direccion general, una informacion centralizada y unificada de todas las
areas del negocio” .
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Pamfrost confia en e ERP de Solmicro-Expertis parale gestion de su negocio
Fecha Miércoles, 5 de Marzo del 2008 alas 17:14:29
Tema

Lafirmafamiliar Pamfrost, continuando con sus deseos de aplicar innovacion y Nuevas
Tecnologias en su actividad diaria, ha decidido confiar en el ERP de Solmicro-Expertis, tras
una demostracion de sus funcionalidades, por ser la herramienta que mejor se adecuaalas
necesidades en cuanto a capacidad, adaptabilidad y sencillez.

En este sentido Solmicro-Expertis permite que no se produzcan duplicidades en la
transmision de lainformacién, ya que unavez introducido € dato en el sistema, este resulta
accesible para todas las &reas af ectadas siendo este un punto béasico en la intercomunicacion
entre |os diferentes departamentos de Pamfrost. Esta herramienta integradora ofrece un
control total en aspectos tan basicos para unafirma como las ventas, pedidos, facturaciéon e
interrelacion con los clientes. Laimplantacion de esta solucion se hallevado a cabo en
cuatro fases, desde agosto de 2004 hasta junio de 2005. En este tiempo serealiza un andlisis
de prioridades que da paso a la posterior aplicacion del ERP-CRM. Primero se ponen en
marcha los médul os de venta, compras, tesoreria o contabilidad. Después toca el turno a
calidad y produccion, € proceso de confianza con Gestién EDI, pedidos y facturas. Entre los
beneficios experimentados tras laimplantacion del Solmicro-Expertis ERP-CRM, desde
Pamfrost destaca que la falta de dinamismo que presentaba el flujo de informacion entre
departamentos se hatransformado de tal manera que, unido a control total del proceso
productivo, administrativo y comercia por laimplantacion de la herramientaintegradora, se
ha dado lugar a un incremento de la productividad y rendimiento de los recursos humanos.
Cibersur.com
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Globalidad vitivinicola entre Martinez
Bujanda y Solmicro eXpertis

La necesidad de pasar de varios sistemas no integrados a uno mds
global, que dfiliara el conjunto de su gestion e inyectara un mayor
dinamismo en los flujos de informacion, ha provocado que la firma
vitivinicola alavesa Martinez Bujanda sondeara el mercado de los

sistemas ERP en busca de una solucién para sus necesidades.

escrito por:Lores Serrano martes, 08 de abril de 2008

Actualmente, el Grupo bodeguero tiene cuatro bodegas en La Rioja alavesa y en Castilla La
Mancha, y que segun sus responsables, siguen una filosofia basada en la calidad y la
innovacién. Precisamente ese interés por perseverar la calidad de sus vinos garantizando la
trazabilidad del producto es lo que ha decidido a la compafiia a instalar la herramienta
Solmicro-eXpertis, la solucién elegida, tras un arduo proceso de seleccién. Como ha destacado
IAaki Tierno, responsable de Sistemas Informaticos de Martinez Bujanda, al justificar su
decision, “el acceso remoto, la facilidad para el tratamiento de la informacién directamente
por los usuarios y la trazabilidad sin cortes desde el vifiedo hasta la comercializacién, son
algunos de los principales elementos de valor”.

Tras instalar el sistema de planificacion ERP de Solmicro, en su version estandar —puesto que
cubria en un 90 por ciento las necesidades de la compafiia-, Grupo Bodegas Martinez Bujanda
lo aplica para controlar la gestion y mantenimiento de los vifiedos, asi como la produccidny la
elaboracion del vino; para dinamizar el flujo de informacidn entre las distintas bodegas del
Grupo y entre el departamento comercial sin olvidar las relaciones con proveedores y clientes;
gestionar integralmente la logistica; realizar una verificacidn fiable de la calidad; y agilizar los
procesos administrativos.

Asi los beneficios que Martinez Bujanda ha experimentado con Solmicro-eXpertis son,
“gestionar de manera integral todos los departamentos a través de una Unica herramienta,
conseguir una interconexién en tiempo real del flujo de la informacién de todas las bodegas


http://www.computing.es/IndicePeriodistas_lores.aspx

que forman parte del Grupo, y obtener una optimizacion de los recursos materiales y
humanos”, sefiala Ifiaki Tierno. Unos beneficios que han dado lugar a que en el futuro el grupo
bodeguero se ha planteado la posibilidad de adquirir nuevos productos de Solmicro para
completar la gestidn iniciada con los médulos ya implantados.

http://www.computing.es/Noticias/200804080018/-Globalidad-vitivinicola-entre-Martinez-
Bujanda-y-Solmicro-eXpertis.aspx
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Solmicro con MarketiNet

abril 16, 2008 MarketiNet Sin comentarios 363 vistas A" | A

Solmicro Soluciones Informaticas apuesta por las soluciones de email Marketing de
Marketinet. La solucion engloba el envio de emails con alto nivel de personalizacion, el
analisis de datos asi como las aplicaciones de recepcion de &apos;prospects&apos;.
Conscientes de que el email Marketing constituye una de las estrategias mas poderosas
del Marketing en interenet, Solmicro ha decidido emplear esta herramienta en su
sistema de comunicacion, aprovechando las ventajas que le aporta en la capatacion y
fidelizacion de clientes.

http://www.marketinet.com/blog/914/marketinet/solmicro-con-marketinet/
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Solmicro: el valor de una ‘gran’ pyme

18 Abril 2008 por Mar Carpena

Mucho ha llovido desde que en 1994 esta innovadora empresa del Pais Vasco echaba a
andar. Sin perder su caracter de pyme, que le ha llevado a convertirse en un referente de
las soluciones ERP para este segmento, Solmicro ha sabido hacer de la innovacion
tecnologica y la especializacion sus signos mas caracteristicos.

“Somos una pequernia y mediana empresa y eso encierra carencias a nivel economico
muchas veces pero también hace que nos diferenciemos de la competencia ofreciendo
algo distinto a lo que puede dar una gran multinacional. Entendemos mejor que nadie a
las pymes porque hablamos su mismo lenguaje”. Estas palabras de Justino Martinez,
director general de Solmicro www.solmicro.es, son la mejor presentacion del espiritu
con el que la compaiiia avanza en el mercado.

Justino Martinez, director general de Solmicro

Creada en 1994, en el Pais Vasco, esta compaiiia que, actualmente cuenta ya con mas de
60 empleados, ha sabido abrirse camino en el mercado y colocar en los primeros
puestos de la industria ERP su solucion Solmicro-eXpertis, “el unico software del
mercado desarrollado en tres capas con tecnologia cien por cien .Net y el primero en
conseguir ser certificado para Windows Vista™”.

Vision de futuro

Desarrollada con una clara vision de futuro, esta solucion le ha llevado a lograr la
confianza de mas de 500 empresas espafiolas y 10.000 usuarios. “Somos una pyme
espanola con lo que tenemos una perspectiva realista acerca de lo que demandan las
pymes en nuestro pais. Somos la alternativa, entre tanta multinacional”.

Y es que Justino Martinez tiene clara la oportunidad de la compaiiia y, como no,
quiénes son sus principales adversarios en la lucha por el mercado. “Competiamos con


http://www.solmicro.es/

Navision, Logic Control o CCS y a todas ellas las han comprado. Nuestro valor es
precisamente nuestro cardcter como pyme. De ellos, es cierto que Navision suele ser
nuestro principal competidor y, sin embargo, nuestro valor anadido es nuestra
tecnologia. Tenemos la solucion mas avanzada del mercado”.

Adaptarse a las necesidades concretas de cada pyme, respondiendo a sus demandas, ha
sido una de las estrategias de la compaiiia. Asi, Solmicro-eXpertis cuenta con diferentes
versiones sectoriales que se ajustan a las peculiaridades de cada negocio. Existe
Solmicro-eXpertis Constructoras, Promotoras, Alquileres, Bodegas, Gestion del
Patrimonio, Industrial, Distribucion... “Porque la pequeria y mediana empresa lo que
realmente pide es una solucion potente a medida de lo que necesita y Solmicro se lo
ofrece”, afirma Justino Martinez.

Una solida carrera

2007 se cerraba para Solmicro con el respaldo del mercado, ejemplificado en un notable
incremento del volumen de negocio de la compaiiia que ha alcanzado una cifra
consolidada de 15 millones de euros, incluyendo licencias y desarrollos de canal, un 25
por ciento mas que en el ejercicio anterior.

El crecimiento de este tipo de soluciones por parte de las pymes — “aunque no lo
parezca, aun hay muchas empresas de pequeiio tamario que carecen de una solucion
ERP’-y la buena acogida por parte del mercado de la version 4.0 del software de
gestion integral Solmicro-eXpertis lanzada a principios del afio pasado, explican este
crecimiento.

Concretamente, la version 4.0 de Solmicro-eXpertis ha logrado un centenar de
implantaciones a lo largo de 2007 y 600 acumuladas hasta la fecha.

A esto hay que afiadir la eficaz campana de reclutamiento de partners (con facilidades
de formacion y servicios de preventa y postventa) puesta en marcha por la compania y
que ha conseguido duplicar en tan solo un afio el nimero de distribuidores de Solmicro-
eXpertis, alcanzando los 42. “Nos diferenciamos por tecnologia pero también por el
servicio que ofrecemos, tanto al canal como a nuestro cliente”, explica Joseba Finez,
director de Marketing de la firma.

Un modelo de venta cien por cien canal con el que ampliar la presencia geografica de
Solmicro. “Tenemos ya una clara presencia en la zona de la Cornisa Cantadbrica,
Navarra, Aragon, Madrid... y ahora el foco lo hemos puesto en Andalucia, Levante y
Cataluiia, donde estamos reclutando nuevos socios con los que reforzar nuestra
posicion”, explica Jaime Rodriguez, responsable de Canal.

Una expansion geografica que, en breve, podria traspasar nuestras fronteras. “Estamos

negociando, ultimando detalles pero es una de nuestras mayores apuestas”, concluye
Justino Martinez.

http://www.techweek.es/erp/analisis/1002931002801/solmicro-valor-gran-pyme.1.html|
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Globalidad vitivinicola entre Martinez
Bujanda y Solmicro eXpertis

La necesidad de pasar de varios sistemas no integrados a uno mds
global, que dfiliara el conjunto de su gestion e inyectara un mayor
dinamismo en los flujos de informacion, ha provocado que la firma
vitivinicola alavesa Martinez Bujanda sondeara el mercado de los

sistemas ERP en busca de una solucién para sus necesidades.

escrito por:Lores Serrano martes, 08 de abril de 2008

Actualmente, el Grupo bodeguero tiene cuatro bodegas en La Rioja alavesa y en Castilla La
Mancha, y que segun sus responsables, siguen una filosofia basada en la calidad y la
innovacién. Precisamente ese interés por perseverar la calidad de sus vinos garantizando la
trazabilidad del producto es lo que ha decidido a la compafiia a instalar la herramienta
Solmicro-eXpertis, la solucién elegida, tras un arduo proceso de seleccién. Como ha destacado
IAaki Tierno, responsable de Sistemas Informaticos de Martinez Bujanda, al justificar su
decision, “el acceso remoto, la facilidad para el tratamiento de la informacién directamente
por los usuarios y la trazabilidad sin cortes desde el vifiedo hasta la comercializacién, son
algunos de los principales elementos de valor”.

Tras instalar el sistema de planificacion ERP de Solmicro, en su version estandar —puesto que
cubria en un 90 por ciento las necesidades de la compafiia-, Grupo Bodegas Martinez Bujanda
lo aplica para controlar la gestion y mantenimiento de los vifiedos, asi como la produccidny la
elaboracion del vino; para dinamizar el flujo de informacidn entre las distintas bodegas del
Grupo y entre el departamento comercial sin olvidar las relaciones con proveedores y clientes;
gestionar integralmente la logistica; realizar una verificacidn fiable de la calidad; y agilizar los
procesos administrativos.

Asi los beneficios que Martinez Bujanda ha experimentado con Solmicro-eXpertis son,
“gestionar de manera integral todos los departamentos a través de una Unica herramienta,
conseguir una interconexién en tiempo real del flujo de la informacién de todas las bodegas
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que forman parte del Grupo, y obtener una optimizacion de los recursos materiales y
humanos”, sefiala Ifiaki Tierno. Unos beneficios que han dado lugar a que en el futuro el grupo
bodeguero se ha planteado la posibilidad de adquirir nuevos productos de Solmicro para
completar la gestidn iniciada con los médulos ya implantados.

http://www.computing.es/Noticias/200804080018/-Globalidad-vitivinicola-entre-Martinez-
Bujanda-y-Solmicro-eXpertis.aspx
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Solmicro con MarketiNet

abril 16, 2008 MarketiNet Sin comentarios 363 vistas A" | A

Solmicro Soluciones Informaticas apuesta por las soluciones de email Marketing de
Marketinet. La solucion engloba el envio de emails con alto nivel de personalizacion, el
analisis de datos asi como las aplicaciones de recepcion de &apos;prospects&apos;.
Conscientes de que el email Marketing constituye una de las estrategias mas poderosas
del Marketing en interenet, Solmicro ha decidido emplear esta herramienta en su
sistema de comunicacion, aprovechando las ventajas que le aporta en la capatacion y
fidelizacion de clientes.

http://www.marketinet.com/blog/914/marketinet/solmicro-con-marketinet/
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Solmicro: el valor de una ‘gran’ pyme

18 Abril 2008 por Mar Carpena

Mucho ha llovido desde que en 1994 esta innovadora empresa del Pais Vasco echaba a
andar. Sin perder su caracter de pyme, que le ha llevado a convertirse en un referente de
las soluciones ERP para este segmento, Solmicro ha sabido hacer de la innovacion
tecnologica y la especializacion sus signos mas caracteristicos.

“Somos una pequernia y mediana empresa y eso encierra carencias a nivel economico
muchas veces pero también hace que nos diferenciemos de la competencia ofreciendo
algo distinto a lo que puede dar una gran multinacional. Entendemos mejor que nadie a
las pymes porque hablamos su mismo lenguaje”. Estas palabras de Justino Martinez,
director general de Solmicro www.solmicro.es, son la mejor presentacion del espiritu
con el que la compaiiia avanza en el mercado.

Justino Martinez, director general de Solmicro

Creada en 1994, en el Pais Vasco, esta compaiiia que, actualmente cuenta ya con mas de
60 empleados, ha sabido abrirse camino en el mercado y colocar en los primeros
puestos de la industria ERP su solucion Solmicro-eXpertis, “el unico software del
mercado desarrollado en tres capas con tecnologia cien por cien .Net y el primero en
conseguir ser certificado para Windows Vista™”.

Vision de futuro

Desarrollada con una clara vision de futuro, esta solucion le ha llevado a lograr la
confianza de mas de 500 empresas espafiolas y 10.000 usuarios. “Somos una pyme
espanola con lo que tenemos una perspectiva realista acerca de lo que demandan las
pymes en nuestro pais. Somos la alternativa, entre tanta multinacional”.

Y es que Justino Martinez tiene clara la oportunidad de la compaiiia y, como no,
quiénes son sus principales adversarios en la lucha por el mercado. “Competiamos con
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Navision, Logic Control o CCS y a todas ellas las han comprado. Nuestro valor es
precisamente nuestro cardcter como pyme. De ellos, es cierto que Navision suele ser
nuestro principal competidor y, sin embargo, nuestro valor anadido es nuestra
tecnologia. Tenemos la solucion mas avanzada del mercado”.

Adaptarse a las necesidades concretas de cada pyme, respondiendo a sus demandas, ha
sido una de las estrategias de la compaiiia. Asi, Solmicro-eXpertis cuenta con diferentes
versiones sectoriales que se ajustan a las peculiaridades de cada negocio. Existe
Solmicro-eXpertis Constructoras, Promotoras, Alquileres, Bodegas, Gestion del
Patrimonio, Industrial, Distribucion... “Porque la pequeria y mediana empresa lo que
realmente pide es una solucion potente a medida de lo que necesita y Solmicro se lo
ofrece”, afirma Justino Martinez.

Una solida carrera

2007 se cerraba para Solmicro con el respaldo del mercado, ejemplificado en un notable
incremento del volumen de negocio de la compaiiia que ha alcanzado una cifra
consolidada de 15 millones de euros, incluyendo licencias y desarrollos de canal, un 25
por ciento mas que en el ejercicio anterior.

El crecimiento de este tipo de soluciones por parte de las pymes — “aunque no lo
parezca, aun hay muchas empresas de pequeiio tamario que carecen de una solucion
ERP’-y la buena acogida por parte del mercado de la version 4.0 del software de
gestion integral Solmicro-eXpertis lanzada a principios del afio pasado, explican este
crecimiento.

Concretamente, la version 4.0 de Solmicro-eXpertis ha logrado un centenar de
implantaciones a lo largo de 2007 y 600 acumuladas hasta la fecha.

A esto hay que afiadir la eficaz campana de reclutamiento de partners (con facilidades
de formacion y servicios de preventa y postventa) puesta en marcha por la compania y
que ha conseguido duplicar en tan solo un afio el nimero de distribuidores de Solmicro-
eXpertis, alcanzando los 42. “Nos diferenciamos por tecnologia pero también por el
servicio que ofrecemos, tanto al canal como a nuestro cliente”, explica Joseba Finez,
director de Marketing de la firma.

Un modelo de venta cien por cien canal con el que ampliar la presencia geografica de
Solmicro. “Tenemos ya una clara presencia en la zona de la Cornisa Cantadbrica,
Navarra, Aragon, Madrid... y ahora el foco lo hemos puesto en Andalucia, Levante y
Cataluiia, donde estamos reclutando nuevos socios con los que reforzar nuestra
posicion”, explica Jaime Rodriguez, responsable de Canal.

Una expansion geografica que, en breve, podria traspasar nuestras fronteras. “Estamos

negociando, ultimando detalles pero es una de nuestras mayores apuestas”, concluye
Justino Martinez.
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Solmicro: el valor de una ‘gran’ pyme

por Mar Carpena
18 Abril 2008

Mucho hallovido desde que en 1994 esta innovadora empresa del Pais Vasco echaba a andar.
Sin perder su caracter de pyme, que le hallevado a convertirse en un referente de las
soluciones ERP para este segmento, Solmicro ha sabido hacer de lainnovacion tecnolégicay la
especializacion sus signos mas caracteristicos

“Somos una pequefia y mediana empresa y €so encierra carencias a nivel econémico muchas veces pero también
hace que nos diferenciemos de la competencia ofreciendo algo distinto a lo que puede dar una gran multinacional.
Entendemos mejor que nadie a las pymes porque hablamos su mismo lenguaje”. Esta palabras de Justino Martinez,
director general de Solmicro www.solmicro.es, son la mejor presentacion del espiritu con el que la compafiia avanza
en el mercado.

Creada en 1994, en el Pais Vasco, esta compafiia que, actualmente cuenta ya con mas de 60 empleados, ha sabido
abrirse camino en el mercado y colocar en los primeros puestos de la industria ERP su solucién Solmicro-eXpertis, “el
Unico software del mercado desarrollado en tres capas con tecnologia cien por cien .Net y el primero en conseguir ser
certificado para Windows Vista”.

Desarrollada con una clara visién de futuro, esta solucién le ha llevado a
lograr la confianza de mas de 500 empresas espafiolas y 10.000

usuarios. “Somos una pyme espafiola con lo que tenemos una perspectiva
realista acerca de lo que demandan las pymes en nuestro pais. Somos la
alternativa, entre tanta multinacional”.

Y es que Justino Martinez tiene clara la oportunidad de la compafiia y,
cdmo no, quiénes son sus principales adversarios en la lucha por el
mercado. “Competiamos con Navision, Logic Control o CCS y a todas ellas
las han comprado. Nuestro valor es precisamente nuestro caracter como
pyme. De ellos, es cierto que Navision suele ser nuestro principal
competidor y, sin embargo, nuestro valor afiadido es nuestra tecnologia.
Tenemos la solucién mas avanzada del mercado”.

Justino Martinez, directos general de
Solmicro

Adaptarse a las necesidades concretas de cada pyme, respondiendo a sus demandas, ha sido una de las estrategias
de la compaifiia. Asi, Solmicro-eXpertis cuenta con diferentes versiones sectoriales que se ajustan a las peculiaridades
de cada negocio. Existe Solmicro-eXpertis Constructoras, Promotoras, Alquileres, Bodegas, Gestion del Patrimonio,
Industrial, Distribucién... “Porque la pequefia y mediana empresa lo que realmente pide es una solucién potente a
medida de lo que necesita y Solmicro se lo ofrece”, afirma Justino Martinez.

Una soélida carrera

2007 se cerraba para Solmicro con el respaldo del mercado, ejemplificado en un notable incremento del volumen de
negocio de la compafiia que ha alcanzado una cifra consolidada de 15 millones de euros, incluyendo licencias y
desarrollos de canal, un 25 por ciento mas que en el ejercicio anterior.

El crecimiento de este tipo de soluciones por parte de las pymes —“aunque no lo parezca, aun hay muchas empresas
de pequefio tamafio que carecen de una solucion ERP”- y la buena acogida por parte del mercado de la version 4.0
del software de gestion integral Solmicro-eXpertis lanzada a principios del afio pasado, explican este crecimiento.
Concretamente, la versién 4.0 de Solmicro-eXpertis ha logrado un centenar de implantaciones a lo largo de 2007 y
600 acumuladas hasta la fecha.

http://www.eweek.es/servicios/ImprimirArticulo/1002931002801 23/04/2008
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A esto hay que afadir la eficaz campafia de reclutamiento de partners (con facilidades de formacion y servicios de
preventa y postventa) puesta en marcha por la compafiia y que ha conseguido duplicar en tan solo un afio el nUmero
de distribuidores de Solmicro-eXpertis, alcanzando los 42. “Nos diferenciamos por tecnologia pero también por el
servicio que ofrecemos, tanto al canal como a nuestro cliente”, explica Joseba Finez, director de Marketing de la firma.

Un modelo de venta cien por cien canal con el que ampliar la presencia geografica de Solmicro. “Tenemos ya una
clara presencia en la zona de la Cornisa Cantabrica, Navarra, Aragén, Madrid... y ahora el foco lo hemos puesto en
Andalucia, Levante y Catalufia, donde estamos reclutando nuevos socios con los que reforzar nuestra posicién”,
explica Jaime Rodriguez, responsable de Canal.

Una expansion geografica que, en breve, podria traspasar nuestras fronteras. “Estamos negociando, ultimando
detalles pero es una de nuestras mayores apuestas”, concluye Justino Martinez.

http://www.eweek.es/servicios/ImprimirArticulo/1002931002801 23/04/2008
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SOLMICRO LANZA LA NUEVA VERSION DE SU ERP-CRM SOLMICRO-EXPERTIS 4.1

SOIMiCI"‘ Solmicro ha lanzado una nueva version de su ERP-CRM,

saiusionEs soRusTicas denominada Solmicro-eXpertis 4.1, en la que escalabilidad,
seguridad, ahorro de costes, tiempos reducidos de implantacion,
facilidad de uso, servicio postventa y garantia de desarrollo
permanente son algunas de sus principales caracteristicas.

Ademads, y como ya sucedia con la version anterior, Solmicro
entrega al cliente el cédigo fuente de esta solucidon para que las
empresas pueda tener total libertad a la hora de realizar nuevos
desarrollos, autonomia de mantenimiento y maximas facilidades
para adaptacion del programa a las caracteristicas particulares de
Su negocio.

Asimismo, la nueva version incluye, entre otras novedades, un
nuevo sistema de busquedas avanzadas, filtros dindmicos, un
motor de célculo méas potente, un interface més &gil e intuitivo,
mayores posibilidades graficas y de configuracion, novedades
relacionadas con el comercio electrénico, facturacion electrénica,
firma digital y un modulo de business intelligence.

Para terminar, Solmicro-eXpertis 4.1 puede funcionar
perfectamente en un entorno Microsoft y esta desarrollado con
arquitectura de tres capas y 100 % .NET certificado para Windows
Vista.

902 540 362 / www.solmicro.com

http://tibetediciones.com/canaldigital/i noticia desarrollo.php?d=5223 23/04/2008
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El software ERP Solmicro-eXpertis
gestionara las actividades de la Agencia
Vasca del Agua

La Agencia Vasca del Agua (Ur Agentzia) incorpora el software de
gestion ERP Solmicro-eXpertis, con el que podra mejorar sus
habituales actividades de coordinacion y optimizacion de las
inversiones en materia hidraulica.

escrito por:Adriana Vega martes, 06 de mayo de 2008

La Agencia Vasca del Agua (Ur Agentzia) ha incorporado el software de gestion ERP
Solmicro-eXpertis, con el que podrd mejorar sus habituales actividades de coordinacion
y optimizacion de las inversiones en materia hidrdulica. Ademas la agencia se encarga
de gestionar todo lo relacionado con la politica del agua en el Pais Vasco. Entre sus
funciones se encuentran también la planificacion hidrologica estatal, la conservacion de
las infraestructuras publicas hidraulicas y el funcionamiento del Registro General de
Aguas. El grupo consultor vasco BETEAN sera el responsable de implantar
Solmicro-eXpertis y gestionar el mantenimiento y evolucion de la plataforma
tecnologica de la Agencia. Asimismo, la necesidad de obtener un mayor dinamismo en
el flujo de informacion entre departamentos con la maxima flexibilidad operativa es lo
que ha llevado a la Agencia Vasca del Agua a aplicar el programa de gestion integral
ERP Solmicro-eXpertis a su actividad diaria. Por otra parte, la escalabilidad, la
seguridad y el ahorro de costes son algunas de las ventajas que conlleva el software de
gestion del ERP Solmicro-eXpertis. Tanto la integridad de los datos como la identidad
de las personas que acceden a ellos son monitorizadas para controlar cualquier
incidencia. “La Agencia Vasca del Agua necesitaba una solucion global para el control
diario y exhaustivo de cada una de las partes que la conforman; para conseguirlo, le
propusimos la implantacion de la aplicacion de gestion integral Solmicro-eXpertis
ERP” sefiala Jos¢ Antonio Benito, director comercial de BETEAN. Con la aplicacion de
este software, la Agencia Vasca del Agua se asegura una comunicacion mas fluida entre
los diferentes departamentos y una mejora en la calidad y en la agilidad de todos los
procesos.

http://www.computing.es/Noticias/200805060004/-El-software-ERP-Solmicro-eXpertis-
gestionara-las-actividades-de-la-Agencia-Vasca-del-Agua.aspx
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SOLMICRO GANA
CAPILARIDAD

Solmicro termind el afio 2007 con 42 distribuidores, un 75% mas
que en 2006 y se ha puesto como objetivo alcanzar los 55
durante este afo, con el objetivo de disponer de la capilaridad
suficiente para llegar a cualquier punto de la geografia espafola
donde la presencia de la pyme sea relevante.

En palabras de Jaime Rodriguez, director de Canal, “esta cifra
permite que nuestro producto pueda ser instalado con un servicio
cercano y con la maxima profesionalidad en cualquier empresa
espafiola. No queremos crecer en cantidad, sino en calidad. Y
ofrecer a nuestros partners las maximas garantias cuando
hablemos de productividad, rentabilidad y negocio, por lo que no
nos interesa un canal que por extenso Nno Nos permita seguir
ofreciendo el servicio que venimos prestando hasta ahora”.

En este punto es importante sefialar que Solmicro comparte con
clientes y distribuidores los cédigos de programacién de su ERP-
CRM Solmicro-eXpertis lo que proporciona un alto grado de
independencia y elevados niveles de productividad a integradores
e implantadores a través de su herramienta de configuraciéon y
desarrollo de aplicaciones Solmicro-eNgine.

“Ademas, el negocio de los desarrollos de ERPs ‘verticales’
(industrial, constructoras, promotoras, bodegas, alquileres,
gestion de patrimonios, distribucion, alquiler de maquinaria, entre
otros) multiplica las posibilidades de acceso a nuevos clientes y
permite el desarrollo y la integracion de aplicaciones de una
forma segura, rapida, completa y con garantias de continuidad”,
aflade Justino Martinez, director general de Solmicro.

902 540 362 / www.solmicro.com

http://www.canal-digital.es/5313 solmicro-gana-capilaridad
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16 de mayo de 2008
Crece en un 75% el numero de distribuidores que
comercializan el ERP de Solmicro

Aungue no es una prioridad el nimero, el objetivo de Solmicro es que su canal de distribucién alcance
una adecuada cobertura. La compafia espafola, volcada en el ERP, concluyd el pasado afio con 42
distribuidores entre sus filas, lo que representa un crecimiento del 75%. Jaime Rodriguez, director de
canal de la compaiiia, se atreve a dar una cifra aproximada del nimero de partners ideal, cifrado en 55.
“Una cifra que permite que nuestro producto pueda ser instalado con un servicio cercano y con la
profesionalidad en cualquier empresa espafiola”.

Rodriguez incide, como es tradicional entre los fabricantes, en el hecho de que la cantidad no asegura la
calidad. “Queremos ofrecer a nuestros partners las maximas garantias cuando hablemos de
productividad, rentabilidad y negocio por lo que no nos interesa un canal que por extenso no nos permita
seguir ofreciendo el servicio que venimos prestando hasta ahora”.

Solmicro cuenta con un programa de certificacion que proporciona formacién sin coste al dealer, durante
el primer afio en los moédulos nuevos. También es gratuito el apoyo en el desarrollo de los primeros
procesos comerciales. Ademas ofrece licencias de uso interno del distribuidor, que disponen de todas las
funcionalidades, y el plan de marketing incluye material promocional asi como campafias de generacion
de demanda. “Estamos dispuestos a ofrecer un soporte constante y continuado en la comercializacion, la
formacién y los servicios de postventa”, afiade Justino Martinez, director general de Solmicro.

Segln destaca la compairiia, uno de los rasgos que le diferencian de la competencia es su “generosidad”,
ya que comparte con su red de clientes y distribuidores los cddigos de programacién de su ERP-CRM
Solmicro-eXpertis, un hecho que facilita el trabajo a los integradores e implantadores, que cuentan con
una herramienta, Solmicro-eNgine, para desarrollar esta labor.

Solmicro
Tel.: 944 271 362
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La Agencia Vasca del Agua incorpora el
software de gestion ERP Solmicro-eXpertis
para lograr mayor dinamismo en el flujo de
informacién entre departamentos

La solucién se caracteriza por su escalabilidad, tiempos
reducidos de implantacién y facilidad de uso

La Agencia Vasca del Agua (Ur Agentzia)
ha implantado Solmicro-eXpertis, el software
de gestion del fabricante de ERPs Solmicro,
compaifiia bilbaina con mas de 15 afios de
experiencia en el desarrollo de programas de
gestion empresarial. La Agencia Vasca del
Agua, que depende del Gobierno Vasco, es la
encargada de coordinar y optimizar las
inversiones en materia hidraulica que realizan
las distintas administraciones de Euskadi y de
gestionar todo lo relacionado con la politica del
agua en el Pais Vasco. Entre sus funciones
estan la planificacién hidrolégica estatal, la
conservacion de las infraestructuras publicas
hidraulicas y el funcionamiento del Registro
General de Aguas.

La necesidad de obtener un mayor dinamismo en el flujo de informacién entre departamentos con la
maxima flexibilidad operativa es lo que ha llevado a la Agencia Vasca del Agua a aplicar el

programa de gestién integral ERP Solmicro-eXpertis a su actividad diaria. Escalabilidad, seguridad,

ahorro de costes, tiempos reducidos de implantacioén, facilidad de uso, servicio postventa y garantia
de desarrollo permanente son algunas de las caracteristicas del software de gestién ERP Solmicro-
eXpertis.

El grupo consultor vasco Betean sera el responsable de implantar Solmicro-eXpertis y gestionar
el mantenimiento y evolucién de la plataforma tecnolégica de la Agencia. Betean Grupo de
Consultores esta formado por varias empresas especializadas en consultoria econémico-financiera,
medio ambiente y desarrollo sostenible asi como consultoria de soluciones tecnolégicas y ERPs,

aglutinando importantes firmas del sector como Inguru Consultores, ATE Informatica o Sinfo21.
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canal” para competir en el mercado del ERP

El objetivo de la compafia es afianzar su presencia en el
mercado nacional y en un futuro fuera de Espafa

Solmicro, empresa de tecnologia especializada
en el desarrollo de software de gestion
empresarial, terminé 2007 con 42
distribuidores, un 75% mas que en 2006.
Ahora, el nuevo objetivo de la compaifiia es
alcanzar a lo largo de 2008 un nimero de
distribuidores que le permita la capilaridad
suficiente para llegar a cualquier punto de la
geografia espafiola donde la presencia de la
pyme sea relevante.

En palabras de Jaime Rodriguez, director de

canal de la compaiiia, "estariamos hablando de 55

partners, una cifra que permite que nuestro

producto pueda ser instalado con un servicio

cercano y con la maxima profesionalidad en

cualquier empresa espafiola”. Con este nimero de

socios, Solmicro cree que podra garantizar un servicio de calidad y establecer una relacién de
equilibrio que evite que se produzcan situaciones de competencia feroz entre los propios
distribuidores.

El Programa de Certificacion de Canal de la compariia proporciona formacién, soporte y

Portal de informacién sobre productos y servicios ERP para la mediana empresa
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FABRICANTES colaboracién permanente a sus distribuidores, facilitdndoles el aprendizaje de las soluciones, las

herramientas y las metodologias que les permitan abordar con éxito cada uno de sus proyectos. El

G'jUpO Lofor objetivo es certificar y homologar a un canal que se convierta en experto del software ERP del
Microsoft fabricante y asegure un servicio profesional y cercano asi como un alto nivel de satisfaccién en el
Oracle cliente. Ademas, el Programa Certificaciéon y de Formacion incluye licencias para uso interno del
SAGE distribuidor, formacion sin coste durante el primer afio en nuevos médulos y herramientas y apoyo,
o también gratuito, en los primeros procesos comerciales. Ademas, el plan de marketing de la

compaiifa incluye el desarrollo de material promocional asi como campafias de generacion de
demanda que canaliza hacia sus distribuidores.

NUEVAS TENDENCIAS Pinche aqui para visitar el FORO SOBRE BUSINESS INTELLIGENCE y comentar esta informacién.

ERP Open Source
ERP en alquiler / ASP Volver

CCS Agresso

http://www.erp-spain.com/portal/erp-spain/Controller?mvchandl er=portal s& action=di spatch& idInstance=557...



TIBET EDICIONES Paginaldel

Eg?gzanes CAN AL DIGITAL

MOTICIAS 19 de Mayo de 2008

SOLMICRO GANA CAPILARIDAD
Sclmicr Solmicro termind el afio 2007 con 42 distribuidores, un 75% mas
NOLUCIE NN NS DR LTI que en 2006 y se ha puesto como objetivo alcanzar los 55 durante

este afio, con el objetivo de disponer de la capilaridad suficiente
para llegar a cualquier punto de la geografia espafola donde la
presencia de la pyme sea relevante.

En palabras de Jaime Rodriguez, director de Canal, “esta cifra
permite que nuestro producto pueda ser instalado con un servicio
cercano y con la méaxima profesionalidad en cualquier empresa
espafola. No queremos crecer en cantidad, sino en calidad. Y
ofrecer a nuestros partners las maximas garantias cuando
hablemos de productividad, rentabilidad y negocio, por lo que no
nos interesa un canal que por extenso Nno nos permita seguir
ofreciendo el servicio que venimos prestando hasta ahora”.

En este punto es importante seflalar que Solmicro comparte con
clientes y distribuidores los cddigos de programacion de su ERP-
CRM Solmicro-eXpertis lo que proporciona un alto grado de
independencia y elevados niveles de productividad a integradores e
implantadores a través de su herramienta de configuracion y
desarrollo de aplicaciones Solmicro-eNgine.

“Ademas, el negocio de los desarrollos de ERPs

‘verticales’ (industrial, constructoras, promotoras, bodegas,
alquileres, gestion de patrimonios, distribucion, alquiler de
maquinaria, entre otros) multiplica las posibilidades de acceso a
nuevos clientes y permite el desarrollo y la integracion de
aplicaciones de una forma segura, rapida, completa y con garantias
de continuidad”, afiade Justino Martinez, director general de
Solmicro.

902 540 362 / www.solmicro.com
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La compafiia eleva sus ingresos un 25% en 2007 y trata de hacerse un
sitio entre los gigantes del sector de los ERP
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La compaifiia vasca Solmicro parece dispuesta
a mantener su posicion en el software
empresarial frente a gigantes como SAP,
Oracle o Microsoft. En 2007, la firma alcanzé
una facturacion de 15 millones de euros, un
25% mas que en 2006. 'El 20% de la
facturacién fue cash flow y en torno al 10%
fueron las ganancias netas', explica Justino
Martinez, director gerente de Solmicro, quien
asegura que el sector crece a un ritmo del 6%.

El ejecutivo cree que su compafiia ha logrado mantener su posicion en el
mercado de los sistemas de gestion empresariales (ERP) gracias a la flexibilidad
de su ERP eXpertis, del que se comparte el cédigo fuente con los usuarios, y a
su especializacion en el mundo de la pyme. ‘Conocemos bien las necesidades
de la pyme, algo que nuestros rivales no han logrado’, dice Martinez, quien cree
que sus competidores internacionales sélo han sabido posicionarse en la gran
cuenta. ‘Ahora estan tratando de posicionarse, pero sus productos estan mas
dirigidos hacia la micropyme o los auténomos', dice Martinez, quien comenta
que Solmicro ha llegado a hacer implantaciones de sistemas en empresas como
General de Alquiler de Maquinaria (GAM), que tiene 400 usuarios.

Al término de 2007, Solmicro habia llevado a cabo un total de 600
implantaciones de sus sistemas, de las que 100 se hicieron en 2007. De cara a
2008, la empresa prevé un crecimiento similar a 2007. 'Estamos activando méas
partners y tenemos ya una red con 42', dice Martinez. El directivo sefiala que las
perspectivas son buenas, aunque reconoce que la psicosis ante la posible crisis
que se vive en la calle pueda llevar a algunas empresas a retrasar sus
inversiones.

Martinez sefiala también que Solmicro ha lanzado hasta 11 versiones distintas
de su eXpertis desde 1999, afio en el que la empresa decidié convertirse en
fabricante y dejar de ser distribuidor. El directivo sefiala que la compafiia cuenta
con un departamento de investigacién y desarrollo con un equipo de 15
personas y asegura que se invierten en este area cerca de 400.000 euros al
afio. 'Desde el afio 2000 hemos destinado a esta actividad mas de tres millones
de euros'.

Solmicro, que prevé dar sus primeros pasos de su internacionalizacién en
Latinoamérica, esta participada en un 40% por el grupo de capital riesgo Talde,
mientras que el 60% es propiedad de los cuatro fundadores. Martinez no prevé
cambios en el accionariado a corto plazo, si bien reconoce que las firmas de
capital riesgo tienen como objetivo rentabilizar su inversion con lo que no
descarta movimientos a largo plazo.
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www.sap.com/spain

EBP Software de Gestion
Descargue gratis nuestro software de gestién facil e intuitivo.
www.ebp.es

B & [ ;e interesa? (] Compartalo: gl O | & Awuda

@ CONTACT = |z| AEUDA n,.j FUELICIDAD B AuIE0 LEGAL m
= =

Otros medios del Grupo Prisa: ELPAIS.com | Cadenaser.com | AS.com | los40.com | lalistawip.com| elecciones 2008 I3 FRISACOM SA.

http://www.cincodias.com/arti cul o/fempresas/ Sol mi cro/avanzalsoftware/empresarial/gracias/pyme/c...  11/06/2008
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ERP-CRM Solmicro Expertis4.1

Jueves 26 de junio de 2008

Con un completo desarrollo de ERP-CRM modular creado sobre un modelo de tres
capas y desarrollado sobre tecnologia .Net de Microsoft, Solmicro Expertis 4.1 ofrece
un producto idoneo para adaptarse a un amplio tipo de empresas. Laflexibilidad de
empleo del producto solo esta superada por su potencia, y la aplicacién es ampliamente
parametrizable y personalizable, con lo que se gjusta para resolver necesidades
concretas en la Pyme.

El ERPy CRM Expertis 4.1 de Solmicro esta orientado alaPyme, y con ello preparado
para empresas de tamario pequefio y medio, tanto por coste como por sencillez de
implantacién, pero con las prestaciones mas avanzadas que usual mente solo se
encuentran en grandes empresas. Frente a otras soluciones mas recientes pero menos
probadas, Expertis cuenta con €l aval de estar instalado en mas de 650 empresas,
sumando unos 13.000 usuarios en total. En general se trata de empresas con unos 20
usuarios de media por instalacion y con facturacion de entre 6 y 30 millones.

Como parte de un buen disefio, avalado por los mas de 15 afios de experienciaen la
creacion de soluciones informaticas, Solmicro ha creado una aplicacion ERP/ICRM
generdistay horizontal, alacual es sencillo adaptar verticalizaciones que lo adapten a
diversos sectores especificos. Dado que se trata de un disefio modular, la adaptacion
implica gque se cargan los médul os apropiados en cada caso. De formaflexible, el
producto puede incorporar las funciones necesarias, sobre las cuales, ademas se puede
personalizar amayor detalle.

L as opciones de personalizacion son realmente amplias. Solmicro ha creado un
configurador, disponible paralos administradores del sistema o los partners que se
encargan de laimplementacion, notablemente potente y flexible. El sistema cuenta con
lasencillez de activar 0 desactivar médulos, pero también con la capacidad de llegar al
nivel de menus, para, selectivamente, colocar o retirar aquellos blogues de opciones, o
incluso opciones individuales de los menas.

Desde el médulo de administracion latarea se reduce a arrastrar y soltar los médulos
deseados parair configurando el producto y adaptarlo ala medida de cadacliente. Una
de las grandes ventgjas del sistema empleado es que la configuracién asi creada puede
ser almacenada féacilmente. De hecho se guarda en una base de datos del sistema. Con
ello resulta sencillo duplicar una configuracién especifica, asi como generar variantes de
la misma.

Esta es una de las claves que permiten a Solmicro adaptarse facilmente a multiples
escenarios de trabajo, creando asi verticalizaciones precisas. Solmicro ha elaborado
aplicaciones adaptadas para sectores como bodegas, constructorasy gestion de
inmuebles, por no citar mas que algunas. Un 60% de sus implementaciones son
empresas industriales, mientras que otra parte importante pertenecen a un grupo gue

http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article2515 24-06-2008




emplea o necesita gestion de proyectos.

Lainstalacion de dichas soluciones ya personalizadas no es un problema, ya que basta
acceder a servidor principal de Solmicro, autentificarse y de forma précticamente
remota, descargar la nuevaversion o los médulos necesarios para su funcionamiento.
Deigual forma, la ampliacion de funcionalidades con posterioridad sigue la misma
sencillez de instalacion.

Incluso si unalibreria necesaria para el funcionamiento es accidentalmente borrada, €
propio sistema se encarga de solicitarlay descargarla de forma automética. Con €llo €l
despliegue de la aplicacion, sus actualizaciones 0 ampliaciones resultan procesos
sencillos, eficacesy répidos.

Expertis puede aprovechar |os usuarios ya creados en un Active Directory, con |o que se
simplificala definicién de usuarios. En cuanto a seguridad, este ERPy CRM utilizaun
enfoque de definicién de rolesy grupos, con lo que se obtiene la facilidad de definir
grupos de usuarios para que accedan a ciertas funciones, alavez que se admite la
configuracion detallada de |os permisos de cada usuario en concreto.

En las definiciones de seguridad se indica a qué modul os o incluso menus tienen acceso,
de forma que aunque la empresa tenga un amplio conjunto de funcionalidades, cada
grupo de trabajo solo acceda alas que son relevantes para su tarea. Esto supone que los
usuarios ven Unicamente aguellas funciones que les atafien, |o que simplifica su ventana
detrabgo.

El limite de esta funcionalidad es que se puede empaquetar précticamente un reducido
grupo de médulos, o incluso uno sblo, y crear un compacto gjecutabl e apropiado para
unatarea especifica. Pero con la capacidad de relacionar sus datos con €l resto del
potente sistema CRM-ERP desplegado en la empresa.

Expertis es un solido producto y €l unico del mercado desarrollado con arquitecturade 3
capas sobre tecnologia .NET de Microsoft

Sin duda la sencillez de empleo es uno de |os factores importantes del producto. Basado
en una estructura de presentacion similar a popular Outlook |os menus, el empleo
resulta sencillo e intuitivo. Los bloques de trabajo y sus correspondientes menus estan
distribuidos de formaldgica, asi que no se requiere mucho entrenamiento ni
complicacién para comenzar a usar € producto y sacarle partido.

Otro aspecto notable del producto es que la ayuda incluida contiene no sélo informacion
de consulta, sino incluso enlaces que relacionan ala pantalla, mend o funcién relativa.
De estaforma unavez localizado €l epigrafe deseado, basta pinchar en € enlace dela
ayuda para activar directamente el menu indicado. Un método para al canzar

rapi damente cual quiera de los el ementos del programa.

Otro punto resaltable es la facilidad de empleo de algunas de las funciones mas
empleadas. Por ggemplo, unalista de los Ultimos 10 clientes consultados esta disponible
en unaopcion de historial, con lo que es facil volver a consultar datos. Ademas, cada
usuario puede crear su propia lista de favoritos de opciones, paratener amano las
funciones mas usual es dentro de su trabajo. Las informaciones de una pantalla enlazan
facilmente con otros datos, por g emplo desde lavistade un abaran ir a consultar el
estado almacen de esas lineas, 0 a estado contable del cliente.

http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article2515 24-06-2008




Hay busgueda por nimero de cliente o de factura, y basicamente por cualquierade lo
datos almacenados. El sistema usa una base de datos SQL Server como almacenamiento
y el sistema esta disefiado paratrabajar con una base de datos remota, ya sea alojada
dentro de lared o de forma distante, aunque con las pantallas de datos en formalocal.
Este sistema permite que solo se transfieralainformacién necesariapor lared o la
Internet, con el consiguiente ahorro de ancho de banda.

El disefio de Expertis es altamente modular y configurable para adaptarlo a necesidades
especificas de una Pyme

Junto a esta sencillez, Expertis ofrece una versatilidad sin igual. Frente a otros
productos similares donde la estructura de las pantallas y la posicion de las mismas es
totalmente fija, en este ERPy CRM, el usuario tiene un amplio control para mover las
ventanasy apilarlas en € orden que prefiera. De forma similar, en maitiples ventanas el
propio usuario tiene la capacidad para seleccionar las columnas. E incluso més ala,
mediante un simple arrastrar y soltar, crear informes donde se filtre por unas
determinadas condicionesy se ordene por otras.

El informe asi creado sobre la marcha puede ser almacenado con un nombrey ser
Ilamado desde los menus con igual funcionalidad que los informes originalmente
suministrados por el fabricante. Adicionalmente, el administrador del sistema puede
crear informes particulares, y colocarlos accesibles para todos |os usuarios del ERPCRM.
Ademés de imprimir informes, desde el programa se puede enviar |os datos resultantes a
una hoja de calculo de Excel. Lanueva versiéon también incluye, entre otras novedades,
un nuevo sistema de busquedas avanzadas, filtros dinamicos, un motor de calculo mas
potente, unainterfaz mas agil e intuitiva, mayores posibilidades gréficasy de
configuracion, asi como novedades rel acionadas con €l comercio electrénico, la
facturacion electrénicay lafirmadigital y un médulo de ‘businessintelligence’. Todo lo
gue una Pyme puede necesitar para automatizar todo tipo de tareas.

Fichatécnica
Solmicro
C/ Capuchinos De Basurto, 6-3° C
48013 Bilbao
Teléfono: 94 427 13 62 - Fax: 94 427 23 6
WWW.Solmicro.com
Precio: A consultar

Cuadro puntuacion

Tecnologia: 4

Implementacién: 5

Rendimiento: 4

Cuadro claves

Pros.

« Facilidad de empleo.

« Potente y versétil adaptacion para verticalizaciones
Contras:

 Lagran cantidad de opciones puede confundir alos usuario

http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article2515 24-06-2008



















TIBET EDICIONES Pagelof 1

Eg?gIon es CAN AL

B 11 de Junio de 2008

SOLMICRO RENUEVA SU WEB

SOIMiCI"‘ Solmicro ha renovado su web con el objetivo de reforzar su imagen

saLusianEE NTanwaTIEAN de marca y mejorar de forma continua sus elementos de
comunicacién con colaboradores y clientes. Asi pues, gracias a la
reorganizacion de sus menus de navegacion y, por consiguiente, de
sus contenidos permite una navegacion mucho mas facil e intuitiva.

Una de las novedades con las que cuenta es que cada uno de los
verticales en los que esté especializado Solmicro (Industria,
Bodegas. Construccion, Alquileres, Inmobiliario...) tiene contenidos
MAas ricos y mejor organizados; ya que cada uno de los apartados
especificos cuenta con un fuerte apoyo visual gracias a una grafica
personalizada que incluye cabeceras y fotos que ilustran el
contenido tratado.

“Con el cambio de la web, nuestra intencion ha sido desde el primer
momento construir una imagen sélida de nuestra compaiiia.
Ademéas hemos querido potenciar nuestra imagen de empresa
innovadora y tecnolégica ofreciendo a los usuarios mas y mejores
contenidos y haciendo un uso mas profesional de la red”, afirma
Joseba Finez, director de Marketing de Solmicro.

902 540 362 / www.solmicro.com

http://tibetediciones.com/canaldigital/i noticia desarrollo.php?d=5418 11/06/2008
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GAIA - 16/06/2008

Usted esta en: Inicio >> Noticias >> Detalle noticia
Detalle noticia

SOLMICRO REAFIRMA SU APUESTA «CIEN POR CIEN CANAL» PARA COMPETIR EN EL
MERCADO DEL ERP

16/06/2008

Solmicro, empresa de tecnologia y capital 100% espafiol especializada en el desarrollo de software de gestiéon empresarial,
termind 2007 con 42 distribuidores, un 75% mds que en 2006. El objetivo de la compaiiia es alcanzar a lo largo de este afio
un numero de distribuidores que le permita la capilaridad suficiente para llegar a cualquier punto de la geografia espafiola
donde la presencia de la pyme sea relevante.

Solmicro garantiza un servicio de calidad y establece una relacidn de equilibrio que evita que se produzcan situaciones de
competencia feroz entre los propios distribuidores y ofrece a sus partners las maximas garantias cuando se habla de
productividad, rentabilidad y negocio. Un hecho que habla de la buena salud de la que goza el canal de la compafiia es que
el indice de rotacion de los distribuidores es practicamente nulo desde que Solmicro aposté por el modelo de negocio de
venta indirecta.

El Programa de Certificacién de Canal de la compafiia proporciona formacion, soporte y colaboracién permanente a sus
distribuidores, facilitandoles el aprendizaje de las soluciones, las herramientas y las metodologias que les permitan abordar
con éxito cada uno de sus proyectos. El objetivo es certificar y homologar a un canal que se convierta en experto del
software ERP del fabricante y asegure un servicio profesional y cercano asi como un alto nivel de satisfaccion en el cliente.
El Programa Certificacion y de Formacion incluye licencias para uso interno del distribuidor (con todas las funcionalidades
activadas), formacién sin coste durante el primer afio en nuevos modulos y herramientas y apoyo, también gratuito, en los
primeros procesos comerciales. Ademas, el plan de marketing de la compaifiia incluye el desarrollo de material promocional
asi como campafias de generacién de demanda que canaliza hacia sus distribuidores.

http://www.gaia.es/noticias/noticias_detalle.php?id=97&idioma=es&tabla=noticias_asociados
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Stellar Mark,
sistema laser
para el marcado
de placas
fotovoltaicas

Pérez Camps, especialista
en distribucion de sistemas
de grabado, marcado y cor-
te, presenta las ventajas de
la Stellar Mark, que es un
sistema laser CO2 que ofre-
ce una solucién para el mar-
cado de numeros de placas
(células) solares.

A diferencia de las etique-
tas o la tinta, que pueden
despegarse o rasgarse, los
laseres crean un marcado
permanente que sera resis-
tente a cualquier climatolo-
gia.

AUMENTO DE
FABRICANTES DE
PANELES SOLARES

Los paneles solares estan
compuestos por multiples
células fotovoltaicas que
convierten la energia que
reciben directamente del sol
en electricidad, para uso en
casas y edificios comercia-
les. Los fabricantes de estos
paneles han crecido espec-
tacularmente en los Ultimos
afos, gracias a un incremen-
to de la demanda de fuentes
alternativas de energia.

Adicionalmente, los lase-
res de marcado ofrecen me-
dios mas respetuosos con el
medio ambiente, sin el uso
de etiquetas, productos qui-
micos, tintas y otros mate-
riales consumibles y agentes
contaminantes.

El software controlado del
marcado laser permite
rapidez, facilidad e incluso
cambio de datos automatico
para cada parte que se
requiera marcar. Nor-
malmente, un laser de bajo
consumo de 10 0 25 W es
suficiente para marcar silico-
na, cristal, cerdmica o pane-
les compuestos.

(Seiale 89/049)

Dinamémetros
de ensayos de
traccion y
compresion

Herter Instruments, S.L.,
distribuidor de los instru-
mentos Sauter Gmbh en
Espafia, presenta una nueva
gama de dinamdémetros de
ensayos de traccién y com-
presion.

Estos dinamometros se
usan para esfuerzos desde
2N hasta 500N con célula
interna y desde 1000N hasta
1000000N con célula exter-
na, que es una unidad de
medida seleccionable entre
Newton, Kgf y Ibf.

Asimismo, la empresa pre-
senta una serie de bancos
de ensayo mecanicos y mo-
torizados hasta una potencia
de 5000N, de los que se ha-
llan disponibles una amplia
seleccion de piezas de suje-
ciones vy fijaciones (grips) y
que, ademas, presenta una
excepcional relacién calidad-
precio.

(Sefiale 89/034)

Exito de Altuna Group con la
implantaciéon de Solmicro-eXpertis ERP

La empresa Alejandro Altuna S.A., de Altuna Group,
especialista en la fabricacion de llaves para cerraduras, asi
como de maquinas duplicadoras de llaves, ha contratado
el software Solmicro-eXpertis ERP, que le ha proporciona-
do el alto grado de adaptacion a los procesos industriales

de la empresa.

Altuna Group es especialista en la fabricacion de llaves para

cerraduras.

Solmicro les ha brindado la
posibilidad de personalizacion,
el asesoramiento y servicio
post-venta.

Ademas, consiguieron una
optimizacion importante de sus
procesos y una integracion
completa de todas las
empresas del grupo. Asimismo,
al contar con el cédigo fuente
de la aplicacién, tenian una
autonomia total para futuros
desarrollos.

PARA CUBRIR
NECESIDADES

Las necesidades de Alejan-
dro Altuna eran muy variadas,
segun los departamentos de la
empresa.

En comercial (nacional y ex-
portacién) debian atender des-
de la recepcion de pedidos y
programas de entregas, enlace

on- line con almacén automati-
co (SGA) con gestion avanza-
da de tarifas y representantes,
hasta el proceso de factura-
cion.

En fabricacion, partiendo de
la definicion técnica de cada
producto, su ruta de fabricacion
y su estructura, se habia de lle-
var a cabo una planificacion
mixta contra pedido y contra al-
macén, realizando la corres-
pondiente programacion, lanza-
miento, seguimiento y control
de produccion.

En almacén, con un desarro-
llo avanzado de entradas y sa-
lidas, con preparacién de pedi-
dos y picking automatico, con
integracién con carruseles y
transelevadores, garantizando
una productividad alta sin
errores en las expediciones.

En compras y aprovisiona-
mientos, desde pedidos a pro-

veedores, tarifas de compra,
recepcion de material con eva-
luacién de entregas y provee-
dores con control del inventario
y llegando hasta la facturacion
de proveedores.

En calidad, con definicién de
pautas de control de recepcion,
de proceso vy final, con gestion
de incidencias internas y exter-
nas, con valoraciéon de provee-
dores, sistemas de calibracion
y emision de certificados de
calidad a clientes.

Los principales beneficios
aportados por Solmicro-eX-
pertis ERP Industrial fueron los
que se detallan a continuacion.

El alto grado de adaptacion
de este software de gestion in-
tegral a las necesidades em-
presariales de gestion.

Ha servido para aportar una
visiéon mas amplia a los direc-
tivos al contar con informacion
integrada de todas las areas
del negocio.

También ha proporcionado
una optimizacion de los proce-
sos, asi como mayor seguridad
y fiabilidad de la informacion.

Ademas, ha procurado una
mayor seguridad y fiabilidad en
la informacion, al migrar a una
base de datos SQL-Server.

En la misma linea, ha ofreci-
do una nueva y mas amplia vi-
sion para los responsables
comerciales en esta area clave
de la gestiéon al contar con un
nuevo entorno de trabajo mas
moderno, flexible y orientado a
las necesidades de la empresa,
y totalmente integrado con
otras areas de gestion como
produccion, almacenes, com-
pras, calidad, etc.

Este entorno ha permitido la
integracion de la informacion
de todas las empresas del gru-
po, asi como una autonomia
total en futuros desarrollos.

(Sefiale 89/066)

La solucidn de vision
artificial: el Inspector de Sick

En la Feria Industrial de Hannover de este afno, Sick Optic
Electronic, S.A. presenté por primera vez el nuevo Ins-
pector, un sensor de visién 2D compacto y facil de usar
con iluminacién integrada, evaluacion de imagen e interfaz
Ethernet. Inspector comprueba piezas en cualquier posi-
cion y orientacion y determina en tiempo real su validez.

Detalle del sensor de vision Inspector.

Gracias a su robusto disefio,
Inspector es apto para los en-
tornos mas adversos, como por
ejemplo en la industria del
automovil. Sus inteligentes y
rapidos algoritmos permiten
realizar un control manteniendo
el ritmo de fabricacion en cual-
quier linea de la industria del
embalaje.

Inspector combina dos lo-
gros: la eficiencia de una ca-
mara y la sencillez de un sen-
sor fotoeléctrico estandar, pero
de un modo no visto hasta aho-
ra. El sensor cuenta con su
propia fuente de luz integrada
en la carcasa metdlica con pro-
teccion IP67. Existen dos ver-
siones de iluminacion: LED o

Domelight. Inspector propor-
ciona una imagen muy nitida,
algo fundamental en las aplica-
ciones de vision. Ademas de
ofrecer dos opciones de confi-
guracion: a través del software
Sopas o mediante una sefal
externa. La camara se configu-
ra en pocos pasos.

Una de sus aplicaciones es
la inspeccién de piezas. Para
llevarla a cabo no es necesario
que éstas tengan exactamente
la misma orientacion. Indepen-
dientemente de la posicion y la
orientacién de la pieza, el soft-
ware del sensor evalia en po-
cos milisegundos cada objeto a
comprobar. Ya no se precisa
una sefal de disparo; la ima-
gen se captura tan pronto el
objeto entra en el area de me-
dicion. La evaluacion rapida de
las imagenes permite inspec-
cionar las piezas incluso en
procesos a alta velocidad,
como la inspeccion de etique-
tas, la impresion y los procesos
de cierre de las industrias de
envase y embalaje y bebidas.

Otra de las aplicaciones es
para la industria del embalaje,
donde Inspector resulta el pro-
ducto idéneo para los siguien-
tes tipos de comprobacién: po-
sicion del etiquetaje en bote-
llas, cartones y cajas; presen-
cia de datacodes; control de ta-
pones; encapsulados; bolsas
estériles.

(Sefiale 89/046)

Filtros Nom
para neblinas
de aceite

Detalle de uno de los filtros
Nom para neblinas.

La gama de filtros Nom de
la empresa Nederman Espa-
fia, S.A. cubre todas las ne-
cesidades en cuanto a cap-
tacion vy filtracion de neblinas
de aceite.

Hay varias clases de filtros
Nom: Nom 4, Nom 11, Nom
18, Nom 28 y Nom 112.

Asi, mientras el filtro Nom
4 esta disefiado para CNC
carenados y con cantidad de
neblina limitada, los filtros
Nom 11, Nom 18, Nom 28 y
Nom 112 estan disefiados
para aplicaciones que re-
quieren una capacidad ma-
yor de caudal de aire.

En funcién de las caracte-
risticas y necesidades de
cada instalacion, los Nom
pueden montarse bien de
forma individual o centraliza-
da mediante un sistema cen-
tralizado de conductos co-
nectado a cada maquina.

CONCEPTO DE
FILTRACION

Los filtros Nom disponen
del concepto de filtracion
mas avanzado del mercado
basado en un sistema de
autodrenaje. Todas las uni-
dades disponen de un ma-
németro para controlar el es-
tado de los filtros y opcional-
mente se pueden dotar de
filtros Hepa.

Ademas, estan especial-
mente disefiados para adap-
tarse a espacios limitados y
tienen una instalacién senci-
lla 'y unos costes de mante-
nimiento reducidos.

Por ultimo, conviene recor-
dar que Nederman cuenta
con una amplia gama de re-
puestos y accesorios para
toda la gama.

(Senale 89/015)

Cambio de
domicilio

Riera Nadeu, S.A., tras 12
afios en las instalaciones de
Montcada i Reixac, inicia
otra etapa en una nueva ubi-
cacion para seguir mejoran-
do y avanzando en el desa-
rrollo de su actividad.

La nueva direccién de la
firma se encuentra en el Po-
ligono Industrial Coll de la
Manya; Cal Ros dels Ocells,
Parcela 8, nave 1y 2; 08400
Granollers (Barcelona). Telf:
93 840 70 72 t Fax: 93 840
70 85.
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El ERP Solmicro-eXpertis obtiene el sello ‘Producto Recomendado’
de Byte ° solmicro.com

por sagabon1 el 06-08-2008 13:26

erp programa de gestion software de gestion

La revista Byte concede la puntuacion mas alta al ERP Solmicro-eXpertis en “implementacién”,
cinco estrellas, y cuatro estrellas en “tecnologia” y “rendimiento”.

http://www.negociame.com/story/erp-solmicro-expertis-obtiene-sello-producto-
recomendado-byte
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Cada vez son mas las bodegas que apuestan por la
tecnologia punta y las instalaciones de ultima generacién.
El mercado vitivinicola, la legislacion y los consejos
reguladores se han vuelto cada vez mas exigentes y por
ello, la inversion en tecnologia que antes podia representar
una oportunidad de crecimiento, hoy es ademas una
condicion para mantener la competitividad.

Segln datos de Red.es, organis-
mo del Ministerio de Industria
para el fomento de las Tecnolo-
gias y la Comunicacién, los em-
presarios no son conscientes del
impacto positivo que las TIC
pueden tener sobre su cuenta de
resultados, que podria cuantifi-
carse en un 40% de crecimiento
de la productividad. Es por ello
que las empresas reclaman un
mayor asesoramiento para saber
qué herramientas TIC se ade-
cuarian mejor a las caracteristi-
cas de su empresa, asi como
para tener la posibilidad de for-

VinoTEC versién 5 ha sido galardonado con el Premio Innovacion Tecnoldgica

para mejorar el conocimiento
del negocio y con ello la toma
de decisiones y la competitivi-
dad. Ademas, estas herramien-
tas permiten a las bodegas no
s6lo mejorar su productividad
sino ademas cumplir la actual
normativa de control de la cali-
dad alimentaria implantando
un Sistema de Analisis de Peli-
gros y Puntos Criticos de Con-
trol y el seguimiento de la tra-
zabilidad de producto. EI
proyecto cuenta con una inver-
sién total de 752.352 € y una
subvencién del 75% vy tiene

mar a todo el personal sobre ven-
tajas de las tecnologias y cémo
sacarles el méximo partido.

En este contexto se realizan algunos de los seminarios orga-
nizados por el Foro de la Innovacién, el Desarrollo y la Compe-
titividad para empresas (INDECO), como por ejemplo, el cele-
brado este afio en Jerez de la Frontera que reunié a empresas
vitivinicolas para debatir sobre la importancia de la tecnologia
para el sector. Este Foro cont6 con la participacion de Informéa-
tica El Corte Inglés que dio a conocer el proyecto "Traza", que
se enmarca dentro del Plan Avanza Pymes del Ministerio de
Industria, Turismo y Comercio de Espafia. Este proyecto tiene
como objetivo principal facilitar a las bodegas una herramienta
de gestioén (ERP) con los médulos de trazabilidad apropiados

como objetivo beneficiar a 25
bodegas con la solucion de tra-
zabilidad y a 100 bodegas con
la solucién de factura telemaética.
A continuacién recomendamos alguna de las principales
herramientas existentes en el mercado y consideradas como
los aliados tecnolégicos para la bodega.

VinoTEC version 5
Galardonado con el Premio Innovaciéon Tecnolégica 2007,
otorgado el pasado mes de abril por la Asociacién de Jévenes
Empresarios y Emprendedores de La Rioja (AJER), VinoTEC
refuerza su posicionamiento en el mercado con una nueva
version: VinoTEC version 5.
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Bodegas Martinez Bujanda es una de las bodegas que ha apostado con éxito por la tecnologia

Esta solucién, desarrollada por la firma Tipsa, a partir del
ERP Microsoft Dynamics NAV, se caracteriza por la capaci-
dad de gestionar con una Unica aplicacién todos los proce-
sos de negocio que subyacen en las industrias vitivinicolas
y licoreras, permitiendo con ello optimizar la productividad
del trabajo diario de estas compafiias. Su amplia funciona-
lidad ayuda a gestionar los procesos de negocio a lo largo de
todo el ciclo productivo (campo, vendimia, bodega, envasa-
do, trazabilidad, calidad, documentacién, impuestos, etc.)
con el fin de llevar un control total de las actividades inter-
medias y de poder contar en todo momento con informacién
actualizada en tiempo real.

En definitiva, todo ello contribuye a una toma de decisio-
nes rapida y fiable.

Con el respaldo de las méas de 100 implantaciones reali-
zadas, de Microsoft Dynamics, y de Informatica ElI Corte
Inglés en el marco del Proyecto Traza mencionado anterior-
mente, Tipsa presenta una nueva version de VinoTEC desa-
rrollada a partir de la Ultima edicién de su ERP padre: Mi-
crosoft Dynamics NAV 5.01.

Entre las numerosas novedades que ofrece, sobresale un
mayor aprovechamiento de los médulos de funcionalidad
estandar del ERP (Navision); con ello se consigue normali-
zar la solucién aprovechando las nuevas funcionalidades del
estandard para seguir el ritmo con el que Microsoft actuali-
za sus aplicaciones.

Ademas, se introducen mejoras en el sistema de gestién
de barricas para facilitar, ain mas, la consulta y la intro-
duccién de partes de trabajo. Otras mejoras funcionales
afectan a la gestion de expedientes de exportacién (packin-
glist; DUA; DAA) y a la incorporacién de declaraciones y li-
bros oficiales de las principales denominaciones de origen
del pais.

40 agosto | octubre ‘08

Por otro lado, ha habido un replanteamiento del control
del vifiedo, consiguiendo una mayor flexibilidad en la inte-
gracion de cartillas, parcelas e informacién catastral para
facilitar el trabajo al usuario final. Otro de los cambios mas
notables que se puede referenciar es la ficha técnica de
producto, que permite controlar la homogeneidad en los
procesos de elaboracion y crianza.

Solmicro-eXpertis ERP Bodegas

Tal y comenta Joseba Finez, director de Marketing de Solmi-
cro: "hoy en dia es de suma importancia que las bodegas
vayan incorporando las nuevas tecnologias tanto a sus pro-
cesos productivos como a su gestién diaria de recursos ma-
teriales, humanos, productivos y logisticos, para permane-
cer fuertes frente a la competencia”. Ante esta situacién,
firmas vitivinicolas como Martinez Bujanda, Ruberte y ADA
optaron por el programa de gestién integral Solmicro-eXper-
tis ERP Bodegas que tiene como objetivo final hacer su dia
a dia mucho mas féacil y cubrir las necesidades especificas
de gestién del negocio del vino a través de una Unica herra-
mienta. Susana Ruberte, gerente de las bodegas que llevan
su mismo apellido, afirma que en su negocio “se hacia im-
prescindible dotarlo de una aplicaciéon que nos permitiera
mejorar la productividad y ganar en competitividad” y con
Solmicro-eXpertis ERP Bodegas, lo han logrado.

La implantacion de este nuevo sistema de gestion esta per-
mitiendo fortalecer dia a dia el negocio de las bodegas; esto
se debe, entre otras cosas, a la aplicacion personalizada
para cada una de ellas de la tecnologia mas adecuada en los
procesos de produccion y elaboracién del vino, el control de
calidad o la gestion integral de la totalidad de los departa-
mentos que conforman las bodegas. A través de este soft-
ware de gestién integral, cada una de las bodegas lleva en



tiempo real un mayor y mejor control del vifiedo, la vendi-
mia, la apariciéon de posibles plagas o la logistica de sus

instalaciones y almacenes, en
ma Solmicro-eXpertis ERP
Bodegas le muestra al bode-
guero la informacion que le
permitira conocer ‘de un solo
vistazo’ la situacion de las na-
ves de su bodega y al mismo
tiempo el departamento de
ventas y compras, conocera la
trazabilidad de los lotes y del
vino ya expedido. “Solmicro-
eXpertis ERP Bodegas ha he-
cho posible que llevemos a
cabo un seguimiento integral
de la evolucion de todos los
ambitos de nuestro negocio y
el control completo tanto téc-
nico como financiero de nues-
tra produccién” valora Pedro

ADA. Tal y como puntualiza Enrique Pellejer, director Finan-

GRUPO BODEGAS
MARTINEZ BUJANDA
3,5 millones de €
de facturacion

BODEGAS ADA
2.000.000,00 de €
de facturacion

BODEGAS RUBERTE
200.000,00 £
de facturacion

tre otros. Mediante un diagra-

cion y elaboracion

Zozaya, director de Bodegas

e |ntegracién de los diversos ambitos de
actividad de una empresa vitivinicola

e Dinamizacién del flujo de informacién
entre las bodegas del grupo

e Control exhaustivo de la trazabilidad

e Seguimiento técnico y econémico

e Gestion completa del circuito de ventas,
tanto nacional como de exportacién

e | levar una gestion eficaz de los alma-
cenes

e Mejorar la productividad a través de una
gestion mas eficiente

e Cubrir los nuevos requisitos y exigencias
de trazabilidad, costes...

e Solucionar toda la logistica de la
bodega

La implantacion de estos sistemas
de gestion permiten fortalecer dia
a dia el negocio de las hodegas,
debido a la aplicacién personali-
zada de los procesos de produc-

Herramientas de gestion

ciero y Recursos Humanos de Martinez Bujanda, "con un
s6lo programa informatico, Solmicro-eXpertis ERP Bodegas,
cubrimos todas nuestras necesidades de gestién en la bode-

ga y todo ello, garantizando la
trazabilidad desde la vid hasta
la botella".

"Otro punto muy importante es
que gestionamos las tres Bode-
gas del Grupo, con denomina-
ciones de origen diferentes,
con una Unica aplicacién cen-
tralizada. En definitiva, todas y
cada una de las bodegas que
han implantado esta innovado-
ra herramienta en su quehacer
diario, afirman que se encuen-
tran plenamente satisfechos,
entre otros por la importante
optimizaciéon de cada uno de
sus recursos, asi como por ha-

ber logrado la interconexién e integracion de todos sus depar-
tamentos.

VTQ

e Gestion integrada de la totalidad de los departamentos
a través de una Unica herramienta

e [nterconexién en tiempo real de todas las

bodegas

e La gran adaptacién a sus necesidades de gestion

e La herramienta se ajusta perfectamente al nicleo
logistico de su sistema

e Control completo de la produccién tanto desde el punto
de vista técnico como financiero

e Gestion completa de las ventas

e Contar con una aplicacién de gestién ERP con la que
hacer un seguimiento integral de la evolucion del
negocio

e Gran flexibilidad ofrecida por la herramienta

e Solucién modular, permite comenzar por aquellos
moédulos que mas se necesitan

e Gran adaptacion a sus necesidades de gestion. La
herramienta se ajusta perfectamente al nlcleo logistico
de su sistema

e Apoyo y respaldo profesional de Contamicro, distribui-
dor certificado de Solmicro, con garantia de formacién y
servicio postventa
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Solmicro

ISV de (Microsoft)

Especializada desde hace mas de 14 afios en la creacion de software de gestion, la
empresa Solmicro, Soluciones Microinformaticas, ha creado una completa plataforma
basada en bloques que se organiza segun necesite el cliente ya sea tanto para configurar
un ERP horizontal como instalar las verticalizaciones necesarias, en algunas de las
multiples areas que ya tiene desarrolladas.

El sistema es modular, flexible y altamente adaptable a multiples campos de aplicacion.
Actualmente cuenta con once desarrollos verticales y puede adaptarse a cada empresa
y/o usuario. Entre sus principales las diferentes areas verticales, Solmicro cuenta con
importantes clientes en: construccion, bodegas vitivinicolas, industria, ingenieria y
gestion de proyectos.

A diferencia de otros desarrolladores, Solmicro eligi6 crear su plataforma sobre el
lenguaje Microsoft .Net en lugar de ir a otros lenguajes de programacion de este
fabricante de mas alto nivel. Ademas, utiliza las herramientas de desarrollo y bases de
datos estandarizadas en el mercado, como Visual Studio.net, Crystal Reports o SQL
Server.

La eleccion hizo que inicialmente el trabajo fuera mayor, pero, gracias a una inteligente
filosofia en el disefio del conjunto, con una arquitectura de 3 capas, desconectada,
abierta y orientada a objetos, también logr6 que el producto tenga una excelente
funcionalidad que no esta presente en otros ERPs, incluso creados con lenguajes de
mayor nivel.

El sistema de Solmicro no s6lo es altamente modular, lo que permite crear las
adaptaciones necesarias de forma precisa, sino que hace que en la mayor parte de las
implementaciones se logre emplear los mddulos necesarios para cada tarea sin
necesidad de emplear mas recursos de los necesarios.

Esto hace que cada usuario vea Uinicamente las funciones que necesita para su trabajo,
sin verse abrumado por un sin fin de opciones que poco o nada tienen que ver con su
puesto. Con ello el aprendizaje del programa es mucho mas simple y rapido. Con ellos
se logra también crear una seguridad de acceso a los datos por roles y/o por grupos, que
facilita el manejo no s6lo a los usuarios sino también a los administradores.

Su entorno Microsoft hace que sea muy facil de usar, con tiempos minimos de
aprendizaje, todo los cual se traduce también en un minimo coste de mantenimiento.



Una de sus ventajas es que en el desarrollo se implement6 un sistema de licencias que
permite con solo activar opciones de administracion para un cliente que éste acceda a
nuevas funciones contratadas. El mismo sistema también facilita que si se detecta que
falta una libreria o parte de un modulo contratado, el PC del cliente descargue de forma
automatica los archivos necesarios.

El proceso se aplica con igual facilidad para actualizaciones del programa, o de alguna
de sus partes, que llegan al cliente, a cada usuario, de forma transparente, para todas
aquellas de tiene contratadas, o que contrata posteriormente a la implementacion.

Para su comercializacion, el desarrollador ha optado por un modelo de distribucion
indirecta, ,,100% canal®, con lo que Solmicro se especializa y concentra en el desarrollo
de software de gestion empresarial. Sus 42 partners garantizan que se llega a cualquier
punto de la geografia espafiola donde la necesidad de una pyme requiera de un potente
software.

Este enfoque es una garantia de evolucion tecnoldgica. Solmicro tiene su propio equipo
de [+D+i que trabaja constantemente en nuevas versiones € innovaciones de producto.

Como indica Justino Martinez, Director Gerente de Solmicro, “Conocemos mejor que
nadie la realidad de la Pyme espaiiola, ya que nosotros mismos somos una Pyme y nos
hemos dado cuenta de que tenemos problemas similares. Por eso ofrecemos software
personalizado y nos implicamos con las empresas ofreciendo un servicio
individualizado. Eso es lo que nos diferencia de las grandes corporaciones y es
realmente nuestro valor afiadido.”

Solmicro, Certified partner de Microsoft, se precia de que su ERP, comercializado con
el nombre de eXpertis es el tinico del mercado creado sobre tecnologia .Net y con
arquitectura de 3 capas. Ademas de estar certificado para funcionamiento sobre
Windows Vista.

http://www.mkm-pi.com/isv-magazine/3002008090601-solmicro/
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| COMPARATIVA

Los sistemas de planilicacién de los recurses emprosariales, més conocidos por su eerénimo ERE, gazon da
excelente salud en Espofia. Sert que el momente oblign o mejorar la competencia de las empresas, pero lo
cierlo s que segin reciontes astudias, el mercado dal ERP ha tenido un noleble increments en el Glime parie-
da. ¥ ¢l complicade penorama econdmico, lejos de raducir esta tendencia parece incrementarla.
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del daltimo afe, 1o que domusera que oy
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Solmicro

Aungue uiliza como base |o tenologio Microsoft, Solmicro opta fiampo par erear su propic sis-
tema de gestion eloborods o porfir de fecnologia Mat come lenguaije de progromeacién. Con
esio base, ha creado un mosaico de médulos que se engronan perfeciomente y que aparian
tedos los funcionalidodis necesarion para odoplark o necesidodes especificas,
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Solmicro prepara una oferta SaaS para micropymes
6 octubre 2008 por Redaccion

El fabricante, que la semana pasada celebré su quinta convencion de distribuidores, configurara una versiéon en
alquiler de su ERP para que su canal ataque un mercado potencial de 2,5 millones de clientes.

Solmicro celebré el pasado jueves en Las Arenas (Vizcaya) su quinta convencion anual de distribuidores, a la
que asistieron 110 invitados, entre ellos representantes de casi todo el canal de la compafiia, actualmente
conformado por 45 ‘partners’.

Este encuentro fue el escenario escogido para realizar un balance de los
resultados obtenidos por la compafiia en los ultimos afio, asi como un
resumen de sus planes de futuro. De esta forma, Jaime Rodriguez,
responsable de canal de Solmicro, recordd que mientras que hace tres
afios el mercado del fabricante de ERP se concentraba en el Pais Vasco y
sus zonas de influencia, hoy, “gracias al canal”, esta firma espafiola ya
tiene presencia en todas las regiones del pais.

“Nuestro objetivo es llegar a los 55 distribuidores y esperamos alcanzar

esa cifra en el primer semestre de 2009. En cualquier caso, no tenemos

prisa y por encima de la velocidad en llegar a esa cifra esté el dar con los
socios adecuados”, afirmo Rodriguez.

De momento, la compafiia esta destinando importantes recursos a formacion y soporte técnico y comercial para
que sus distribuidores tengan las maximas garantias y facilidades a la hora de llegar a la pyme. Al mismo
tiempo, Solmicro continuara con su estrategia de no favorecer la competencia entre sus ‘partners’,
garantizando la productividad de su negocio.

Por otro lado, los planes del fabricante contemplan que sus distribuidores puedan llegar a los colectivos de
micropymes y auténomos ofreciendo el ERP en alquiler (bajo un modelo SaaS o software como
servicio). Segun Solmicro, se trata de llegar a un nicho de mercado de mas de 2,5 millones de micropymes
que por costes, mantenimientos asociados y su propia estructura empresarial no podia acceder a la
implantacidon de un software de gestidn y estaba “totalmente desatendido” por los fabricantes de ERP.

http://www.channelinsider.es/2008/10/06/solmicro-prepara-una-oferta-saas-para-

micropymes/
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Solmicro apuesta por alquilar ‘software’
a microempresas y autonomos

La crisis econédmica ha complicado la venta de tecnologia a las pymes y, por ello, el fabricante
espanol se lanza al mercado del ‘software’ como servicio para que las mds pequefias puedan
tener acceso a un ERP.

escrito por:Creu Ibafiez lunes, 06 de octubre de 2008

Solmicro ha celebrado su quinta reunién
anual de partners en Bilbao, cerca de
medio centenar, para presentarles tanto
las novedades de producto como las
estrategias a seguir a corto plazo. La clave
del proveedor vasco es abordar un
segmento del mercado que, por el
momento, se le esta escapando: las
micropymes y los auténomos. Son clientes
gue “no tienen capacidad para poder
instalar un ERP, y mas en estos momentos
y con la crisis econdmica que se avecina”,
explica el director general de Solmicro, Justino Martinez. En concreto, segun los calculos del
fabricante espafiol, el segmento de las micropymes y auténomos es un nicho de mercado poco
explorado de mas de 2,5 millones de empresas. Son agentes “totalmente desatendidos por
los fabricantes de ERP y ¢ qué mejor que otra pyme, como Solmicro, para abordar este
mercado?”. En este sentido, la compaiiia ya ha sellado alianzas con el Grupo IE, que soportara
con su infraestructura y sistemas el servicio, y con Microsoft para la organizacion de la venta
de licencias, con el fin de darle cuerpo a su oferta SaaS.

Para ello, el fabricante espafiol de soluciones ERP ha decidido volcarse con la oferta de
software as a service (SaaS) para poder acceder a este tipo de empresas tan pequefias que
no pueden permitirse ni desembolsar la tarifa mas econédmica que en estos momentos tiene
Solmicro en el mercado (la tarifa Smart por unos 15.000 euros). De hecho, el responsable de
servicios del canal de Solmicro, Andrés Vazquez, confirmd a sus partners, que, pese a haber
decidido que 2009 seria un ejercicio en el que se incrementarian ligeramente las tarifas de sus
productos y paquetes de servicios, finalmente ante la situacion econdmica mundial, los precios
se mantendrdn e incluso en algunos casos se les dara “una vuelta de tuerca” para atraer a las
pymes espafnolas. “Vamos a ser conservadores con las tarifas para atraer a micropymes y


http://www.solmicro.com/
http://www.microsoft.com/es/es/default.aspx

auténomos. Para ello vamos a adaptar la tarifa Smart seguin las caracteristicas de cada pyme
para que cada una pueda elegir determinadas herramientas mas concretas y abaratar asi el
precio final”, destaca Vazquez.

http://www.channelpartner.es/Noticias/200810060017/-Solmicro-apuesta-por-
alquilar-software-a-microempresas-y-autonomos.aspx
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Noticias

L a gestion de informacion en tiempos de
crisis 17/10/2008 11:43:29

Solmicroy su socio Avansis animan alas pymes aimplantar sistemas ERP en un
momento poco propicio parareaizar inversiones

El fabricante espaiiol de software ERP,
Solmicro, particip6 ayer en uno de los
“desayunos tecnol 6gicos’ organizados
por su socio distribuidor, Avansis, en
Madrid. Dirigido alas empresas de la
region, el evento tratd de concienciar a
los directivos sobre la necesidad de
invertir en tecnologias que, en estos
momentos de crisis, pueden dar
estabilidad al negocio. Al encuentro,
celebrado en Las Rozas (Madrid),
acudieron empresas representativas de
los sectores farmacéutico, marketing y
publicidad, industria quimicay del
metal, consultoras de formacion, asi como distribuidores del sector alimentacion.
“Estos ‘desayunos tecnolégicos nacen paratransmitir laidea de que es en tiempos
de recesién cuando la tecnologia puede aportar lainformacion necesaria para
anticiparse alos cambiosy facilitar latoma de decisiones necesaria para seguir
formando parte de un mercado en permanente transformacion”, resumié José Ramon
Rodriguez Dolara, responsable del departamento de Soluciones de Negocio de Avansis.
Por su parte, Rubén Alonso, responsable de canal de Solmicro, hizo hincapié en el papel
del software de gestion Solmicro-eX pertis ERP desarrollado por la compafiia, como
herrami enta disefiada para que las pymes puedan adelantarse a los cambios del mercado.
Segun Alonso, la herramienta que comercilizalafirmafacilita el proceso general de
planificacion empresarial y las relaciones comerciales. El responsale de canal de
Solmicro insistié, ademas, en la necesidad de que las emrpesas se decanten por
proveedores que sean capaces de asesorarles. “ Es necesario que las pymes se pongan en
manos de fabricantes y consultores capaces de entender sus necesidadesy problemas
concretos y conocer afondo el sector de actividad en que desarrolla su negocio”,
anadio.

© 2008 BPS Business Publications Spain S.L. Todos |los derechos reservados
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Solmicro celebra su V Edicion de Partners con importantes
novedades

Solmicro celebré ayer su quinta reunidon de partners, durante la cual, el
fabricante explicé a su canal sus principales novedades, tanto en producto,
como en estrategia. La ciudad elegida fue, como no podia ser de otra forma,
Bilbao, y hasta alli se traslado casi el cien por cien de la red de distribucion de
Solmicro. Informa desde Bilbao, Barbara Madariaga.

Jaime Rodriguez, director de canal de Solmicro, fue el encargado de abrir esta jornada.
Su intervencién se centré en explicar el crecimiento que su compafiia ha registrado en los
ultimos afios. “En 2006, nuestro nimero de proyectos ascendié a 78. En 2007
alcanzamos la cifra de 100 y esperamos cerrar 2008 llegando a los 120 proyectos”. En lo
que respecta a los ingresos, “en 2006 incrementamos los mismos en un 22 por ciento, en
2007 en un 25y, esperamos que esta linea ascendente continlie en 2008”, destac6 Jaime
Rodriguez.

Asimismo, el directivo continud afirmando que “2008 esta siendo un afio muy interesante
desde la perspectiva del canal. Estamos siguiendo el camino que trazamos en 2007 y que
tiene por objetivo conseguir y consolidar un canal profesional y activo que nos permita
llegar a cualquier punto de la geografia espafiola donde la presencia de la PYME sea
relevante. Hace 3 afios, en 2005, nuestro mercado se concentraba en el Pais Vasco y sus
zonas de influencia; hoy, gracias a nuestro canal, tenemos presencia en todas las
regiones del pais”. Ademas, fue en 2005 “cuando pasamos de tener una estrategia de
venta mixta a tenerla cien por cien a través de canal”.

No obstante, uno de los objetivos que se ha marcado Solmicro para 2009, es “reforzar
nuestra presencia en algunas regiones como pueden ser Levante, Galicia, Aragon,
Catalufia o Navarra”; y ampliar su canal en Murcia, Extremadura, Canarias, Castilla-La
Mancha, Ceuta y Melilla, “donde no tenemos presencia. Nuestro objetivo es llegar a los
55 distribuidores y esperamos alcanzar esa cifra en el primer semestre de 2009” Y es
que, Solmicro confia en cerrar 2008 “con una red de partners compuesta por 50
compainiias”.

A pesar de que Solmicro se ha marcado un objetivo en cuanto a niUmero de partners con
los que quiere trabajar, “para nosotros, lo prioritario es tener un canal de calidad y trabajar
con los distribuidores adecuados”.Eso si, la compafiia quiere que “en 2009 el cien por
cien de nuestros socios sean activos” o, lo que es lo mismo, “obtengan al menos un
proyecto al afio”. Es por este motivo, por lo que Solmicro ha desarrollado “un completo
calendario de formacion, al que vamos a destinar importantes recursos, asi como también
gueremos potenciar tanto el soporte técnico como comercial”.

Todo ello con la vista puesta en “ser el referente espafiol en el mercado de soluciones de
gestion para la PYME”, afirmé Jaime Rodriguez.

Novedades en producto

Mas alla de las novedades en lo que a la estrategia se refiere, Solmicro aproveché la
ocasion para presentar las principales novedades en lo que a producto se refiere. Estas
se centran en una solucion de gestion en inmuebles, que es el fruto de un acuerdo con
Serinor, otra de gestion de recursos humanos, resultado de la colaboraciéon con Gureak,
Expertis Engine 5 y Expertis ERP 5.0.

Pero, sin lugar a dudas, una de las prioridades de Solmicro es el segmento de la
micropymes y auténomos. Para ello va a apostar por el concepto de Software como
Servicio (SaaS), que, segun palabras de Justino Martinez, director general de Solmicro,
“ampliara el radio de accién de nuestro canal de distribuciéon”. La gran novedad es “que
ofrecemos algo méas que un producto, ya que se trata de una solucién de negocio”. A
grandes rasgos, consiste en un ERP en alquiler que se orienta “a un nicho de mercado de
mas de 2,5 millones de micropymes que por costes, mantenimientos asociados y su
propia estructura empresarial, no podia acceder a la implantacion de un software de
gestién y estaba totalmente desatendido por los fabricantes de ERP”.

Barbara Madariaga

[03/10/2008
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Justino Martinez, director general de Solmicro

B Qué ventajas incorpora su nuevo

ERP Solmicro-eXpertis 4.1 para las
‘ pymes?

Solmicro eXpertis 4.1 aporta un
desarrollo especifico para cada cliente.
Se trata, ademas, de un programa facil
de personalizar y adaptado al entorno
Microsoft. Permite un coste minimo de
mantenimiento y desarrollo del
programa, que es modular y escalable.
Ademas, Solmicro entrega el cédigo
fuente, garantizando asi la evolucion
tecnolégica del programa de gestién y la
autonomia del cliente, que puede
acometer esta evolucién por si mismo.

¢Cuales son sus principales proyectos para
2009?

Una de nuestras principales novedades
para 2009 sera la presentacion de nuestro
producto en la modalidad de SaaS
(Software as a Service) o ASP. Este
servicio estara orientado a las pymes de
menor tamafo, y les permitira alquilar
exclusivamente aquellas funciones que
van a necesitar, reduciendo

84 | octubre www.revistapymes.es

“Una de nuestras
principales
novedades para
2009 serd la
presentacion de
nuestro producto
en la modalidad
de SaaS”

significativamente los costes. Ademas, los
clientes pueden adquirir sélo aquellos
méddulos que sean de su interés.

{Como se encuentran las pymes vascas en
adopcion de las TIC?
Recientemente, desde nuestra compafiia se

Solmicro nacio hace quince
arios como empresa
fabricante de Software ERP
con la vocacion de ayudar a la
pyme a modernizarse y
ganar competitividad
mediante la automatizacion y
gestion eficiente de sus
procesos de negocio.

La empresa bilbaina se ha
especializado en las pymes.
Justino Martinez, su director
general, afirma que las pymes
vascas se encuentran a la
cabeza de Espana en la
adopcion de TIC: “En concreto,
un 77,3% de las pymes vascas
emplea un software de
gestion en su negocio como
formula para aumentar la
competitividad”

realizé un estudio para analizar cémo las
pymes habfan acogido la necesidad de la
implantacion de un software de gestion
integral. Descubrimos que, precisamente
las pymes vascas, eran las que presentaban

un mayor porcentaje de penetracién, sélo
superadas por Navarra y muy por encima de
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Solmicro celebra su V Encuentro entre colaboradores certificados

® Publicidad

Otras Noticias
Kaspersky Lab lanza Los 45 partners de Solmicro han podido conocer de primera mano el balance de los
su Business Space resultados obtenidos el Ultimo afio por el fabricante y sus planes de futuro. Y entre
Security estos se encuentran “convertirnos en el referente espafiol del mercado de las

soluciones de gestion para la PYME y consolidar un canal profesional y activo que nos
permita llegar a cualquier punto de la geografia espafiola, donde la presencia PYME

Epson presenta sea relevante”, confirma Jaime Rodriguez, socio fundador y director de canal de
Photoviewer P-6000 y Solmicro.
P-7000

Santiago Crespo,
nuevo ingeniero
preventa de Sophos
Iberia

Aladdin protege las
transacciones de
informacion en linea de
China Finance Online y
sus proveedores de
Servicios

Conozca las
novedades en
soluciones, productos y
servicios de
virtualizacién de Grupo Ecco 2008.
servidores X86
Solmicro pretende, asi, alcanzar la cifra de 55 partners activos en 2009. Ademas, el
- mercado nacional no sélo es el objetivo de Solmicro. Francisco Sanchez, responsable
de canal, habl6 también sobre la proyeccion internacional de la compafiia, que quiere
gue Chile sea su puerta de entrada a Latinoamérica. Para ello, pretende firmar dos
acuerdos de distribucion en este pais y uno mas en México en los préximos meses.

El fabricante también ofrece ventajas a sus partners: campafas de publicidad y
telemarketing para lograr un posicionamiento en el mercado a la altura de las grandes
compafiias; facilitar su labor a través de la nueva web que ha disefiado; participacion
en acciones formativas y servicios adicionales; o la creacién de una herramienta online
de ayuda a la actividad comercial y a la creacion de presupuestos.

El objetivo de Solmicro, en este sentido, es formar un canal competitivo y profesional
capaz de ofrecer como elemento diferenciador un servicio integral y personalizado a la
PYME. Por ello, va a ofrecer a sus distribuidores la posibilidad de poder llegar a
colectivos de micro PYMES y auténomos (2,5 millones en Espafia). La manera:
ofrecerles en alquiler el ERP (SaaS, software como servicio) para que puedan acceder
a la implantacién de un software de gestion sin tener que asumir los costes y
mantenimientos asociados que hasta ahora eran incapaces de soportar.

Rocio del Mar Rodriguez (Getxo) 07/10/2008

http://www.kunzer.com/Kunzer-pvd/news/news-octubre/martes07/noticia3.htm
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SOLMICRO FIRMA CON TRES NUEVOS DISTRIBUIDORES

SOIMiCI"‘ Tras la V Convencion Anual de Distribuidores celebrada en Bilbao,

saLusianEE NTanwaTIEAN en la que defini6é su estrategia para trasladar su negocio también al
mercado de las micropymes y autbnomos a través de nuevas
modalidades de licenciamiento, productos e incluso la
comercializacion de su software en modelo SaaS (es decir, como
servicio), Solmicro ha alcanzado acuerdos de distribuciéon con
Informatica de Euskadi, Avansis y STldea, que tendran como
mision llevar a la pyme un producto disefiado especificamente para
este mercado, técnicamente avanzado, completo y facil de usar.

“Estos distribuidores van a contar con todo nuestro apoyo comercial
y técnico, de tal forma que en poco tiempo podran disponer de una
base instalada que les permitird consolidar su nueva estrategia y
obtener un rpido retorno de la inversion; sin olvidar a nuestra
maquinaria de marketing, que en este momento tiene activas
varias campafas dirigidas a diferentes sectores, y ya estan
generando interesantes oportunidades de mercado», explica Jaime
Rodriguez, director de canal del fabricante espafiol.

De lo acontecido en la citada convencion daremos debida cuenta en
la préoxima edicién de nuestra revista Canal Digital.

902 540 362 / www.solmicro.com

http://tibetediciones.com/canaldigital/i noticia desarrollo.php?d=5773 14/10/2008
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Jueves, 09 de octubre de 2008 / hr 13:12
Noticias
Alquilar el ERP, una alternativa ala crisis 06/10/2008

Solmicro promueve un modelo SaaS para empresas que no pueden permitirse comprar
un ERP

Por Creu | bafiez

Lanueva estrategia de Solmicro, €l
proveedor vasco de ERP, es abordar un
segmento del mercado que, por €l
momento, se le estd escapando: las
micropymesy los auténomos. Son
clientes que “ no tienen capacidad para
poder instalar un ERP, y mas en estos
momentos y con la crisis econémica que
seavecind’, explicael director general
de Solmicro, Justino Martinez. En
concreto, segun los célculos del
fabricante espafiol, el segmento de las micropymes y autdnomos es un nicho de
mercado poco explorado de més de 2,5 millones de empresas. Son agentes “totalmente
desatendidos por los fabricantes de ERPy ¢qué mejor que otra pyme, como
Solmicro, para abordar este mercado?” . En este sentido, la compariia ya ha sellado
alianzas con € Grupo |E, que soportara con su infraestructuray sistemas €l servicio, y
con Microsoft parala organizacién de la ventade licencias, con €l fin de darle cuerpo a
su oferta SaaS.

Paraello, el fabricante espafiol de soluciones ERP ha decidido volcarse con la
oferta de softwar e as a service (SaaS) para poder acceder a estetipo de empresas
tan pequefias que no pueden permitirse ni desembolsar latarifa mas econémica
gue en estos momentos tiene Solmicro en el mercado (latarifa Smart por unos 15.000
euros). De hecho, el responsable de servicios del canal de Solmicro, Andrés Vazquez,
confirmd el pasado jueves, durante la quinta reunion de partners en Bilbao que, pese a
haber decidido que 2009 seriaun gjercicio en € gue se incrementarian ligeramente las
tarifas de sus productos y pagquetes de servicios, finalmente ante la situacién econdmica
mundial, los precios se mantendran e incluso en algunos casos se les dard “una vueltade
tuerca’ paraatraer alas pymes espafiolas. “Vamos a ser conservadores con las tarifas
para atraer a micropymesy autonomos. Para ello vamos a adaptar latarifa Smart
segun las car acter isticas de cada pyme para que cada una pueda elegir determinadas
herramientas méas concretas y abaratar asi el precio final”, destaca Vazquez.

http://www.ticpymes.es/Noticias/Servicios/200810060021/Alquilar-el-ERP-una-alternativa-a-la-crisis.aspx
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V Encuentro de Solmicro

www.pvd.com

SUS

colaboradores certificados

La compania presentd ante sus partners los resultados del ultimo
€jercicio y sus nuevos proyectos comerciales, de producto y marketing.

El Mayorista
emergente
mas importante

n precioso emplaza-
miento, el Palacio San
Joseren en Getxo, fue

el escenario que Solmicro eli-
gio para reunir a sus 45 part-
ners en su V Encuentro entre
colaboradores certificados.
Un evento que sirvio, ademas
de para realizar un balance
de los resultados obtenidos el
dltimo afo, para mostrarles
sus planes de futuro.

Y entre estos planes se
encuentran el “convertirnos
en el referente espafnol del
mercado de las soluciones de
gestion para la PYME y el con-
solidar un canal profesional y
activo que nos permita llegar
a cualquier punto de la geo-
grafia espafola, donde la pre-
sencia PYME sea relevante”,
confirma Jaime Rodriguez,
socio fundador y director de
canal de Solmicro. La consoli-
dacion de este canal va a per-
mitir que Solmicro quiera
alcanzar la cifra de 55 part-
ners activos para 2009, una
cifra muy alejada de los cua-
tro con los que contaba en

3 » Pl. La Resina

2001, en los inicios de su
andadura por el mercado. Un
dato que muestra la trayecto-
ria ascendente de la compa-
fia en los Ultimos afos. Estos
numeros se traducen en el
objetivo de aumentar su fac-
turacion en un 25 por ciento,
ya que a los nuevos clientes
hay que anadir las ampliacio-
nes de proyectos en los ya
existentes, lo que permite
augurar que 2008 sera uno
de los afos mas activos para
la compania.

Pero el mercado nacional no
solo es el objetivo de Solmicro.
Francisco Sanchez, responsable
de canal, habld tambien sobre
la proyeccion internacional de
la compafia, que quiere que
Chile sea su puerta de entrada a
Latinoamérica. Para ello, preten-
de firmar dos acuerdos de distri-
bucion en este pals y uno mas
en Meéxico en los proximos
meses.

COLABORACION BENEFICIOSA
Los partners tambien pudieron

conocer de primera mano en ‘=

oTel. +34 914
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Mé de 45 partners asistieron a la convencion de Solmicro.

« este encuentro cuales son las ventajas de cola-

borar con Solmicro: campanas de publicidad y
telemarketing para lograr un posicionamiento
en el mercado a la altura de las grandes compa-
Aias; facilitar su labor a través de la nueva web
gue la compania ha disefiado para ellos; partici-
pacién en acciones formativas y servicios adicio-
nales; o la creacidn de una herramienta online
de ayuda a la actividad comercial y a la creacion
de presupuestos.

El objetivo de Solmicro, en este sentido,
es formar un canal competitivo y profesional,
sin forzar la competencia entre sus partners y
capaz de ofrecer como elemento diferencia-
dor un servicio integral y personalizado a la
PYME y al colectivo de autdbnomos, que son
los dos formatos de empresas donde, en
resumidas cuentas, donde quiere llegar la
compania. No en vano, si nos atenemos a

www.pvd.com

Objetivo: la micro PYME

Solmicro va a ofrecer a sus distribuidores la posi-
bilidad de poder llegar a colectivos de micro
PYMES y auténomos (2,5 millones en Espafa). La
manera: ofrecer en alquiler el ERP (Saa$, software
como servicio) a estos colectivos para que puedan
acceder a la implantacion de un software de ges-
tion sin tener que asumir los costes y manteni-
mientos asociados que hasta ahora eran incapaces
de soportar.

los numeros de Solmicro, su éxito se traduce
en las 120 implantaciones realizadas hasta la
fecha en 2008, pese al momento actual del
mercado, lo que supone un 20 por ciento
mas de las realizadas el pasado afo. PVD

Rocio del Mar Rodriguez (Getxo).

El Mayorista
130 emergente
mas importante




TIBET EDICIONES Paginaldel

Eg?gIon es CAN AL

Bl 30 de Octubre de 2008

SOLMICRO REFUERZA LA FORMACION DE SU CANAL

SOIMiCI"‘ Solmicro ha reforzado su departamento de formacién (ahora lo

saLusianEE NTanwaTIEAN compondréan cinco personas) para adaptarse a la fuerte demanda
experimentada a lo largo de este afio por sus propios partners. El
objetivo, tal y como apunta Andrés Vazquez, director del
Departamento de Servicios al Canal, “es facilitar el aprendizaje de
las soluciones, las herramientas y las metodologias que permitiran
a nuestros partners abordar con éxito cada uno de sus proyectos.
Queremos certificar y homologar un canal experto en el software de
gestion Solmicro-eXpertis ERP, capaz de asegurar un servicio
profesional y cercano, asi como un alto nivel de satisfaccién en el
cliente”.

Para conseguirlo, el departamento de formaciéon de la compafiia
pondrd en marcha tres nuevos ciclos formativos que van a permitir
que sus distribuidores conozcan a la perfeccion el software, tanto
desde la perspectiva comercial, como de la técnica o la del
implantador-consultor. «Ademés, queremos hacerlo de una forma
totalmente reglada y planificada, de modo que nuestros partners
ERP dispongan de un calendario anual que les permita acceder a
esta formacion en los plazos y fechas conocidas», afirma Vazquez.

902 540 362 / www.solmicro.com

http://tibetediciones.com/canadigital/i noticia desarrollo.php? d=5854 12/11/2008
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Solmicro refuerza su apuesta por la formacion

El fabricante de software de gestion refuerza su departamento de formacién
para dar respuesta a las crecientes necesidades formativas del canal de
distribucion. Ademas de ampliar el personal dedicado a estos temas, Solmicro
ha disefiado tres itinerarios formativos para comerciales, técnicos y consultores,
con los que confia en que sus partners incrementen el éxito que experimentan
con la comercializacion de sus soluciones.

A lo largo de este 2008, Solmicro ha impartido 168 horas en cursos a los que han asistido 450
personas. Esto es un claro reflejo de la importancia que esta adquiriendo la formacién entre los
usuarios, en general, y de este tipo de programas de gestion empresarial, en particular, y lo
que ha llevado a esta firma a reforzar su politica de formacién. Para ello, Solmicro ha reforzado
su departamento de formacién contando para ello con un equipo de cinco personas que se
encargaran de que los cursos que realicen estos partners sean fructiferos y contribuyan a
comercializar con éxito sus soluciones. Como sostiene Andrés Vazquez, director del
departamento de servicios al canal de Solmicro, el objetivo de estas medidas es “facilitar el
aprendizaje de las soluciones, las herramientas y las metodologias que permitiran a nuestros
partners abordar con éxito cada uno de los proyectos”. Con estas miras, la firma ha
estructurado la formacion a impartir diferenciando entre cursos para comerciales, para técnicos
y para consultores-implantadores. Estos tres nuevos ciclos formativos estan disefiados
pensando en las distintas necesidades de estos tres grupos de distribuidores de sus soluciones,
y que, ademas “queremos hacerlos de una forma totalmente reglada y planificada de forma que
nuestros partners dispongan de un calendario anual que les permita acceder a esta formacién
en los plazos y fechas conocidas”, prosigue el responsable.

En esta linea, AndrésVazquez confirma el interés de la compafia por contar con un canal
experto en su software de gestién Solmicro-eXpertis ERP, por lo que “queremos certificar y
homologar este canal capaz de asegurar un servicio profesional y cercano, asi como un alto
nivel de satisfaccién en el cliente”. Asi, cada curso estara disefiado para dar formacién sobre los
distintos mdédulos de la solucion de gestion empresarial, esto es, comercial, financiero, logistico,
de produccion, calidad y mantenimiento. Ademas, también se tendran en cuenta las diferentes
soluciones verticales de la compafila como aquellas disefiadas para el sector industrial, el de la
construccion, las ingenierias o las bodegas, entre otros.

Junto a esta oferta, desde Solmicro también estan trabajando en la disponibilidad de una serie
de cursos especializados bajo demanda en funcién de las peticiones de los distribuidores asi
como en cursos de formacién on-line.

Encarna Gonzalez [03/11/2008 10:03:11 ]

http://www.idg.es/deal er/impnoticiaasp?d=73273 03/11/2008
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Solmicro refuerza la formacion de su canal

4 noviembre 2008 por Ruth Molano

InfoCanal. El fabricante ofrecerd a sus ‘partners’ y clientes tres nuevos ciclos de
cursos sobre su ERP desde la perspectiva comercial, técnica y del implantador-
consultor.

Solmicro ha reforzado su departamento de formacién para ‘partners’ y clientes con

el objetivo de certificar y homologar un canal experto en el software de

gestion eXpertis “capaz de asegurar un servicio profesional y cercano”, segln

Andrés Vazquez, director del departamento de servicios al canal del
fabricante.

Para ello, el departamento de formacion de la compaifiia pondra
en marcha tres nuevos ciclos formativos que desde la perspectiva
comercial, la técnica o la del implantador-consultor cubriran todos
los contenidos y sectores.

Ademas, la compaiiia también pondra a disposicion de sus

‘partners’ una serie de cursos especializados bajo

demanda. Y al mismo tiempo, Solmicro esta trabajando en tele-
formacion, formacion ‘online’ y otras plataformas que permitan personalizar,
agilizar y completar los cursos ya planificados respondiendo a necesidades
concretas de los distribuidores de su ERP.

http://www.channelinsider.es/2008/11/04/solmicro-refuerza-la-formacion-de-su-
canal
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Solmicro-eXpertis ERP permite a GAM crecer en delegaciones y nuevos A iz] 3
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miércoles, 05 de noviembre de 2008

General Alquiler de Maquinaria (GAM) ha logrado centralizar y unificar la informacion
de la compaiiia en una Unica herramienta haciendo posible que cada una de sus mas
de 100 delegaciones funcione de forma totalmente auténoma.

Solmicro ha cedido el cddigo fuente de la aplicacidn para otorgar a GAM la méaxima
autonomia a la hora de desarrollar el producto y encargarse de su mantenimiento.

Bilbao, 5 de noviembre de 2008 — Las necesidades que llevaron a General Alquiler de
Magquinaria (GAM) a valorar la incorporacion de Solmicro-eXpertis ERP Alquiler de
Magquinaria en la gestién de su negocio fueron numerosas y variadas. Sin embargo, por
encima del resto, sobresalia una: la necesidad de afrontar su crecimiento tanto en
numero de empresas como en diversificacion de actividades. Para conseguirlo
resultaba imprescindible un sistema informatico centralizado con el que todas las
partes del negocio fueran auténomas pero estuviesen perfectamente conectadas. Las
mejoras obtenidas han permitido la incorporacion de las nuevas sociedades nacionales
y extranjeras de GAM en un tiempo mds que razonable y se han logrado cubrir los
objetivos de crecimiento de la organizaciéon. Ademas, la compafiiia demandaba un
sistema informatico que tuviese total autonomia, tanto en el desarrollo de producto
como en el soporte, algo que con Solmicro-eXpertis ERP es posible gracias a la entrega
del cédigo fuente del programa.

Con una plantilla de 1.500 empleados, GAM fue creada a mediados de 2003 como
resultado de la fusion de varias empresas de alquiler lideres en sus respectivas
regiones. Actualmente es la empresa de alquiler mas grande de Espafa. Tiene mas de
100 delegaciones repartidas entre nuestro pais y Portugal y esta presente fuera de
nuestras fronteras en Bulgaria, Rumania y Polonia y recientemente Mexico y Brasil.
Entre sus mas de 18.000 clientes destacan la Torre Repsol, situada en el nuevo centro
de negocios de Madrid; el Museo del Prado; el Museo Reina Sofia o el Acueducto de
Segovia.



Desde el punto de vista de la infraestructura, GAM demandaba un producto moderno,
muy asentado en el dmbito de soluciones horizontales (finanzas, obras, ventas,
compras, inmovilizado, mantenimiento, CRM) y que supusiese un coste minimo por
puesto de trabajo. Sin embargo, tan importante como esto era que se pudiera
completar con funcionalidades especificas del sector. Solmicro-eXpertis ERP Alquiler
de Maquinaria engloba el amplio espectro de condiciones que contempla su negocio:
gestion de tarifas especiales, descuentos, calendarios, seguros, control de contadores,
dias minimos, tasas de residuos generados, portes, etc. También es posible hacer un
seguimiento exhaustivo de las posibles incidencias que afectan a la facturacion y
conocer de manera muy concreta el importe del material alquilado.

Con el Solmicro-eXpertis ERP Alquiler de Maquinaria, GAM también puede controlar al
detalle el circuito de compras, pudiendo conocer las solicitudes de adquisicién de
magquinaria y repuestos, la trazabilidad de los pedidos, el albardn y las facturas; y el
circuito financiero, con un moédulo que incluye la gestién de tesoreria, la contabilidad,
asi como el riesgo de clientes y el tratamiento con sus entidades aseguradoras (CESCE).
Hay que destacar también la implantacién de un mddulo especifico de Leasing, vital en
las empresas de este sector, y otros tres para las gestiones del mantenimiento del
taller, stocks y almacenes.

«Con Solmicro-eXpertis ERP Alquiler de Maquinaria hemos optimizado la gestidn
completa de nuestro negocio: clientes, alquileres, leasing de maquinaria, circuito de
compras, mantenimiento, gestidn de stocks y almacén... garantizando la trazabilidad
de todas nuestras operaciones. El software ERP de Solmicro nos permite una total
autonomia a la hora de afrontar el crecimiento del negocio a nivel nacional e
internacional, asi como la diversificacion de nuestro mercado: desde el sector
infraestructuras al industrial, sin dejar de mencionar el alquiler de herramientas en
tiendas dirigidas al gran consumo”, afirma José Manuel Rouco, director de Sistemas de
GAM.

Acerca de Solmicro

Solmicro es empresa destacada espafiola de los fabricantes de software de gestion
integral ERP-CRM. Solmicro colabora en el desarrollo y modernizacidn tecnoldgica de
la pyme desde una perspectiva cercana y consciente de la realidad empresarial
espafiola. Un proyecto que se inicié en 1994 con el desarrollo de las primeras
aplicaciones de gestidn enfocadas a la pequefia y mediana empresa y que llega hasta la
actualidad a través de una completa plataforma de investigacion, desarrollo,
distribucidén, implantacién y soporte de software de gestion integral (ERP y CRM).
Solmicro es una Pyme espafiola, por lo que tiene una perspectiva realista acerca de lo
gue demandan estas empresas en nuestro pais.



Con 15 afios de historia, Solmicro cuenta con un amplio equipo formado por mas de
250 profesionales, mas de 700 empresas clientes, 14.000 usuarios y once desarrollos
verticales de su software de gestion integral: Programa bodegas, Programa industrial,
Programa financiero, Programa construccion, Programa alquiler de maquinaria,
Programa ingenierias, Programa empresas de servicios, Programa promotoras
inmobiliarias, Programa sociedades participadas, Programa gestion de inmuebles y
Programa instaladoras.

Solmicro constituye una excepcién entre los fabricantes de software al compartir los
codigos de programacion de su ERP-CRM Solmicro-eXpertis con sus clientes y
distribuidores (segin condiciones contractuales) lo que proporciona un alto grado de
independencia, al tiempo que proporciona los mas altos niveles de productividad a
usuarios, integradores e implantadores a través de la herramienta de configuracion y
desarrollo de aplicaciones Solmicro-eNgine.

Solmicro cuenta desde el afio 2000 con el respaldo de la empresa espafiola de capital
riesgo Talde, lo que le proporciona el entorno de estabilidad necesario para abordar
con éxito un entorno tecnolégico en permanente cambio y con una constante
necesidad de innovacion e inversion.

Asimismo, Solmicro es desde 2002 partner de Microsoft en la competencia de ISV o
fabricante de software; y desde 2005 Gold Certified Partner, obteniendo de esta forma
la mas alta calificacién como desarrollador e integrador de soluciones basadas en
entorno Windows. Es el inico ERP-CRM certificado para Windows Vista en Espafia.

Mas informacién

http://www.arboldenoticias.com/content/view/2220/61/
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Solmicro apuesta por la formacion para garantizar el éxito de sus
partners y clientes

El fabricante de ERP ofrecera a sus distribuidores tres cursos formativos diferentes: ‘comercial’, ‘técnico’ y
‘consultor-implantador’.

Los cursos organizados por Solmicro durante este afio han registrado 450 asistencias y 168 horas repartidas en 24
dias de formacion intensiva.

El objetivo de estos cursos es facilitar el aprendizaje de las soluciones, las herramientas y las metodologias que
permitiran a los partners abordar con éxito cada uno de sus proyectos.

Lo que pretenden es “certificar y homologar un canal experto en el software de gestién Solmicro-eXpertis ERP
capaz de asegurar un servicio profesional y cercano, asi como un alto nivel de satisfaccion en el cliente”, asi lo
afirma Andrés Vazquez, director del departamento de servicios al canal.

Los tres nuevos ciclos formativos posibilitaran que los distribuidores conozcan a la perfeccion el software de gestion
Solmicro-eXpetis ERP, tanto desde la perspectiva comercial, como la técnica o la del implantador-consultor.

Los cursos se disefiaran para cubrir todos los mddulos contenidos en Solmicro-eXpertis ERP: comercial, financiero,
logistica, produccién, calidad, mantenimiento, etc. asi como las diferentes soluciones verticales orientadas a los
sectores: industrial, bodegas, construccion, ingenierias, alquiler de maquinaria, etc.

http://www.kunzer.com/kunzer-pvd/itnews/12noviembre08/noti cias/noticias9.htm 12/11/2008
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General Alquiler de Maquinaria (GAM) ha

logrado centralizar y unificar la informacion Messenger en tu movil

de la compafia en una uUnica herramienta Con Vodafone ahora es gratis! Empieza a
haciendo posible que cada una de sus Mas ~ [ooar €0 1S amigos

de 100 delegaciones funcione de forma

totalmente autonoma. Anuncios Google
Solmicro ha cedido el cddigo fuente de la aplicacién para otorgar a GAM la
maxima autonomia a la hora de desarrollar el producto y encargarse de su
mantenimiento.

Bilbao, 5 de noviembre de 2008 — Las necesidades que llevaron a General
Alquiler de Maquinaria (GAM) a valorar la incorporacion de Solmicro-eXpertis
ERP Alquiler de Maquinaria en la gestion de su negocio fueron numerosas y
variadas. Sin embargo, por encima del resto, sobresalia una: la necesidad
de afrontar su crecimiento tanto en nUmero de empresas como en
diversificacion de actividades. Para conseguirlo resultaba imprescindible un
sistema informéatico centralizado con el que todas las partes del negocio
fueran auténomas pero estuviesen perfectamente conectadas. Las mejoras
obtenidas han permitido la incorporaciéon de las nuevas sociedades
nacionales y extranjeras de GAM en un tiempo mas que razonable y se han
logrado cubrir los objetivos de crecimiento de la organizaciéon. Ademas, la
compafia demandaba un sistema informatico que tuviese total autonomia,
tanto en el desarrollo de producto como en el soporte, algo que con
Solmicro-eXpertis ERP es posible gracias a la entrega del cédigo fuente del
programa.

Con una plantilla de 1.500 empleados, GAM fue creada a mediados de 2003
como resultado de la fusion de varias empresas de alquiler lideres en sus
respectivas regiones. Actualmente es la empresa de alquiler mas grande de
Espafa. Tiene mas de 100 delegaciones repartidas entre nuestro pais y
Portugal y esta presente fuera de nuestras fronteras en Bulgaria, Rumania y
Polonia y recientemente Mexico y Brasil. Entre sus mas de 18.000 clientes
destacan la Torre Repsol, situada en el nuevo centro de negocios de Madrid;
el Museo del Prado; el Museo Reina Sofia o el Acueducto de Segovia.

Desde el punto de vista de la infraestructura, GAM demandaba un producto
moderno, muy asentado en el ambito de soluciones horizontales (finanzas,

http://www.arbol denoticias.com/index2.php?option=com content& task=view&id=22... 06/11/2008
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obras, ventas, compras, inmovilizado, mantenimiento, CRM) y que supusiese
un coste minimo por puesto de trabajo. Sin embargo, tan importante como
esto era que se pudiera completar con funcionalidades especificas del sector.
Solmicro-eXpertis ERP Alquiler de Maquinaria engloba el amplio espectro de
condiciones que contempla su negocio: gestion de tarifas especiales,
descuentos, calendarios, seguros, control de contadores, dias minimos,
tasas de residuos generados, portes, etc. También es posible hacer un
seguimiento exhaustivo de las posibles incidencias que afectan a la
facturacion y conocer de manera muy concreta el importe del material
alquilado.

Con el Solmicro-eXpertis ERP Alquiler de Maquinaria, GAM también puede
controlar al detalle el circuito de compras, pudiendo conocer las solicitudes
de adquisicion de maquinaria y repuestos, la trazabilidad de los pedidos, el
albaran y las facturas; y el circuito financiero, con un médulo que incluye la
gestion de tesoreria, la contabilidad, asi como el riesgo de clientes y el
tratamiento con sus entidades aseguradoras (CESCE). Hay que destacar
también la implantaciéon de un médulo especifico de Leasing, vital en las
empresas de este sector, y otros tres para las gestiones del mantenimiento
del taller, stocks y almacenes.

«Con Solmicro-eXpertis ERP Alquiler de Maquinaria hemos optimizado la
gestion completa de nuestro negocio: clientes, alquileres, leasing de
maquinaria, circuito de compras, mantenimiento, gestion de stocks y
almacén... garantizando la trazabilidad de todas nuestras operaciones. El
software ERP de Solmicro nos permite una total autonomia a la hora de
afrontar el crecimiento del negocio a nivel nacional e internacional, asi como
la diversificacion de nuestro mercado: desde el sector infraestructuras al
industrial, sin dejar de mencionar el alquiler de herramientas en tiendas
dirigidas al gran consumo”, afirma José Manuel Rouco, director de Sistemas
de GAM.

Acerca de Solmicro

Solmicro es empresa destacada espafola de los fabricantes de software de
gestion integral ERP-CRM. Solmicro colabora en el desarrollo y
modernizacion tecnoldgica de la pyme desde una perspectiva cercana y
consciente de la realidad empresarial espafola. Un proyecto que se inicié en
1994 con el desarrollo de las primeras aplicaciones de gestiéon enfocadas a la
pequefia y mediana empresa y que llega hasta la actualidad a través de una
completa plataforma de investigacion, desarrollo, distribucién, implantacion
y soporte de software de gestion integral (ERP y CRM). Solmicro es una
Pyme espafiola, por lo que tiene una perspectiva realista acerca de lo que
demandan estas empresas en nuestro pais.

Con 15 anos de historia, Solmicro cuenta con un amplio equipo formado por

mas de 250 profesionales, mas de 700 empresas clientes, 14.000 usuarios y
once desarrollos verticales de su software de gestiéon integral: Programa
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bodegas, Programa industrial, Programa financiero, Programa construccion,
Programa alquiler de maquinaria, Programa ingenierias, Programa empresas
de servicios, Programa promotoras inmobiliarias, Programa sociedades
participadas, Programa gestion de inmuebles y Programa instaladoras.

Solmicro constituye una excepciéon entre los fabricantes de software al
compartir los cédigos de programacion de su ERP-CRM Solmicro-eXpertis
con sus clientes y distribuidores (segun condiciones contractuales) lo que
proporciona un alto grado de independencia, al tiempo que proporciona los
mas altos niveles de productividad a usuarios, integradores e implantadores
a través de la herramienta de configuracion y desarrollo de aplicaciones
Solmicro-eNgine.

Solmicro cuenta desde el afio 2000 con el respaldo de la empresa espafola
de capital riesgo Talde, lo que le proporciona el entorno de estabilidad
necesario para abordar con éxito un entorno tecnolégico en permanente
cambio y con una constante necesidad de innovacion e inversion.

Asimismo, Solmicro es desde 2002 partner de Microsoft en la competencia
de ISV o fabricante de software; y desde 2005 Gold Certified Partner,
obteniendo de esta forma la mas alta calificacion como desarrollador e
integrador de soluciones basadas en entorno Windows. Es el Unico ERP-CRM
certificado para Windows Vista en Espafia.

Mas informacion

Cerrar ventana
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GAM tiene mas de 100 oficinas y una plantilla de 1500
empleados

Las necesidades que llevaron a General
Alquiler de Maquinaria (GAM) a valorar la
incorporacion de Solmicro-eXpertis ERP
Alquiler de Maquinaria en la gestion de su
negocio fueron numerosas y variadas. Sin
embargo, por encima del resto, sobresalia la
necesidad de afrontar su crecimiento tanto en
nimero de empresas como en diversificacion
de actividades.

Para conseguirlo resultaba imprescindible un

sistema informatico centralizado con el que todas

las partes del negocio fueran auténomas pero

estuviesen perfectamente conectadas. Las mejoras

obtenidas han permitido la incorporacion de las

nuevas sociedades nacionales y extranjeras de

GAM en un tiempo mas que razonable y se han

logrado cubrir los objetivos de crecimiento de la organizacion. Ademaés, la comparfiia demandaba un
sistema informatico que tuviese total autonomia, tanto en el desarrollo de producto como en el
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FABRICANTES soporte, algo que con Solmicro-eXpertis ERP es posible gracias a la entrega del codigo fuente del

rograma.

Grupo Infor prog

Microsoft Con Solmicro-eXpertis ERP, GAM también puede controlar al detalle el circuito de compras,
Oracle pudiendo conocer las solicitudes de adquisiciébn de maquinaria y repuestos, la trazabilidad de los
SAGE pedidos, el albaran y las facturas; y el circuito financiero, con un médulo que incluye la gestién de
SAP tesoreria, la contabilidad, asi como el riesgo de clientes y el tratamiento con sus entidades

aseguradoras (CESCE).
CCS Agresso

NUEVAS TENDENCIAS Volver

ERP Open Source
ERP en alquiler /7 ASP
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gestion integral de los Recursos Humanos

El nuevo mdédulo de RR.HH. de Solmicro-eXpertis ERP
permite realizar el control y gestion de candidaturas,
contratos, formacioén, servicio médicos, evaluacion de
empleados y prevencion de riesgos laborales

Solmicro, proveedor espafiol de software de
gestiéon, ha desarrollado un nuevo maédulo de
su software ERP especializado en la gestion de
los recursos humanos. Esta nueva herramienta,
que ya esté preparada para funcionar con la
nueva version de Solmicro-eXpertis ERP que
la compaifiia lanzaré al mercado en 2009, esta
dirigida a los departamentos de RR.HH., asi
como a empresas de trabajo temporal y
especializadas en formacién y gestion de
personal.

Este médulo permitird a los clientes de Solmicro

gestionar uno de los departamentos empresariales

donde mas cantidad de datos se manejan como

son: fichas personales, historiales, competencias,

capacidades, remuneraciones, perfiles

profesionales, bajas laborales, evaluaciones y prevencion de riesgos. Ademas, con la nueva solucion
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FABRICANTES se podran sistematizar y automatizar todos los datos que gestionan las areas de RRHH y asi evitar

Grupo Infor errores e incrementar la productividad. De igual forma, el programa cumple todos los requisitos de
P seguridad necesarios para manejar datos estrictamente confidenciales.

Microsoft

Oracle Pinche aqui para visitar el FORO SOBRE BUSINESS INTELLIGENCE y comentar esta informacion.
SAGE

SAP

CCS Agresso << Volver a los resultados

NUEVAS TENDENCIAS

ERP Open Source
ERP en alquiler /7 ASP
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