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Solmicro actualiza su ERP eXpertis

28 enero 2009 por Redaccion

La version 5.0 de este software de gestion, orientado a la pyme, incorpora las
ultimas tecnologias de Microsoft: Visual Studio 2008, Fremeeork .Net 3.5, SQL
Server 2008 y Windows Server 2008.

Solmicro ha presentado la version 5.0 de su software de gestion empresarial
eXpertis ERP, una actualizaciéon que llega tan sélo nueve meses después de la
anterior edicion, la 4.1.

El nuevo producto, en el que se han invertido méas de 20.000 horas de trabajo,
incorpora las ultimas tecnologias de Microsoft: los lenguajes de programacion
Visual Studio 2008 y Framework .Net 3.5, el sistema de gestion de bases de
datos SQL Server 2008 y el sistema operativo Windows Server 2008.

Por si fuera poco, al igual que las versiones anteriores, Solmicro-eXpertis 5.0 esta
completamente integrado con la suite de productividad Microsoft Office, lo que
redunda en un facil manejo del nuevo software y en unos tiempos de formacion
minimos para el cliente.

Ademas, la actualizacién conserva las cinco claves que mas valora una pyme a la
hora de implantar un software de gestiéon integral, segun Solmicro: escalabilidad,
seguridad, ahorro de costes, tiempos reducidos de implantacion y garantia de
evolucién permanente.

eXpertis ERP 5.0 también se acompafia de algunas mejoras en sus médulos de
proyectos y bodegas (accesibilidad grafica, configurador de producto y avance de
obra, etiquetas de clientes y proveedores) y es totalmente compatible con el
maodulo sobre Recursos Humanos lanzado a finales del afio pasado por la compafia.
De igual modo, Solmicro ofrecera a sus partners y clientes un renovado modulo
sobre gestion de inmuebles que funcionara sobre la nueva version 5.0 de
Solmicro-eXpertis ERP.

De forma paralela, Solmicro ha evolucionado el motor de desarrollo eNgine 5.0, un
sencillo y potente configurador de aplicaciones a medida pensado para que los
distribuidores o clientes puedan personalizar y adaptar eXpertis ERP a las
necesidades de cada compaifia.

http://www.channelinsider.es/2009/01/28/solmicro-actualiza-su-erp-expertis/



http://www.solmicro.com/
http://www.microsoft.es/
http://www.channelinsider.es/2009/01/28/solmicro-actualiza-su-erp-expertis/




























ESTRATEGIA
EMPRESARIAL

VPB : 518

N°y fecha de publicacion : 354 - 16/02/2009
Difusion : 9414
Periodicidad : Bimensual
Estrateg_354_24 332.pdf

Péagina : 24

337 cm2

Web Site: http://www.estrategia.net

E oftware de Gestion

El software se integra en la suite de Microsoft Office

Solmicro lanza la versién 5.0
de su solucion ERP de gestion

¢ Estrategia Empresarial

Solmicro, firma bilbaina desarro-
lladora de soluciones ERP/CRM,
acaba de lanzar la versién 5.0 de
su software Solmicro-eXpertis ERP
y que ya incorpora las iltimas tec-
nologias de Microsoft: los lengua-
jes de programacién Visual Studio
2008 y Framework .Net 3.5, el sis-
tema de gestion de bases de datos
SQL Server 2008 y el sistema ope-
rativo Windows Server 2008, En
este sentido, Solmicro acaba de ser
reconocido por Microsoft como li-
der en innovacién entre sus part-
nes Gold Certified.

El nuevo producto, en el que se
han invertido mds de 20.000 horas
de trabajo, mantiene las caracteris-
ticas de escalabilidad, seguridad,
ahorro de costes, tiempos reduci-
dos de implantacion y garantia de

evolucidon permanente, las cinco
claves que mds valora una Pyme a
la hora de implantar un software
de gestién integral.

Como las versiones anteriores,
Solmicro-eXpertis 5.0 estard integra-
do con la suite de productividad Mi-
crosoft Office, lo que redunda en un
fdcil manejo del nuevo software y
en unos tiempos de formacién mi-
nimos para el cliente. Ademas, este
ERP-CRM es el tinico del mercado
desarrollado con arquitectura de
tres capas y 100% .NET certificado
para Windows Vista.

Nuevos médulos
Solmicro-eXpertis ERP 5.0 tam-
bién se acompaiia de algunas me-
joras en sus médulos de proyectos
y bodegas (accesibilidad graifica,
configurador de producto y avance
de obra, etiquetas de clientes y

proveedores) y es totalmente com-
patible con el médulo sobre
RR.HH. lanzado a finales del afio
pasado por la compaiiia.

Ademds, Solmicro ofrecerd a sus
partners y clientes un renovado moé-
dulo sobre gestion de inmuebles
que funcionara sobre la nueva ver-
sién 5.0 de Solmicro-eXpertis ERP.
Estd dirigido al sector de la banca y
los seguros (BBK, Kutxa, Vital, Cai-
xa Galicia y Banco de Madrid ya
funcionan con Solmicro-eXpertis
ERP) y ha sido homologado por la
Confederacion Espaiiola de Cajas de
Ahorros. Este médulo incluye todo
lo relativo a adquisiciones, gestién
del inmovilizado, inmuebles, obras
y mantenimiento y se completa, en
esta nueva version 5.0, con funcio-
nalidades para cubrir la logistica de
los departamentos de compras, dis-
tribucién y almacenes.
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Solmicro, software ‘made in Spain’ para
mejorar la productividad de las empresas

Es el referente nacional en un campo muy ‘multinacionalizado’
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Un ERP ‘ad hoc’ para la banca y las empresas de servicios
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Solmicro y el Grupo IE desarrollan un ERP a
medida de las empresas vascas

£ Version impresora a_-Votar esta noticia (48 VOtOS)

Bajo el eslogan de “tiempo de crisis, tiempo de oportunidades”, Solmicro y el Grupo IE
han desarrollado, en colaboracién de compafias como Microsoft, Euskaltel y BBK, un
programa de aplicaciones ERP con el que pretenden ajustarse a las diversas
necesidades, tanto de utilidades como de pago, de las empresas del Pais Vasco.

Soluciones paquetizadas, a medida,
con médulos que pueden 0 no
instalarse en funcion de las diversas
necesidades, instalado en casa del
cliente, en modo hosting, en modalidad
de Software como Servicio (SaaS)...
Solmicro y el Grupo IE han
desarrollado, en colaboracion de
Microsoft, Euskaltel y BBK, un
programa con el que pretenden facilitar
a las empresas del Pais Vasco la
instalacion de un ERP.

Asi, y ante un auditorio de empresarios vascos, estas compafiias expusieron las
ventajas de tener un ERP con casos de éxitos protagonizados por otras empresas y
tuvieron la oportunidad de conocer las ayudas que el Gobierno Vasco ofrece a las
empresas a la hora de modernizar sus infraestructuras tecnoldgicas.

En esta alianza, Solmicro se encarga de ofrecer su ERP denominado eXpertis
mientras que el Grupo IE sera el encargado de la instalacion y de ofrecer los servicios
de valor afiadido que cada PYME necesite. Segun destacaban los responsables de
ambas empresas, se trata de ofrecer un abanico de posibilidades al tejido empresarial
vasco, tanto en la solucién en si misma (en médulos) como en la manera de estar
instalada (en casa del cliente o en manos de terceros) y de pago.

25/02/2009 Arantxa Herranz






Microsoft impulsa el negocio de sus principales ISV

9 marzo 2009 por Redaccion

Trece desarrolladores de software cuentan con un lugar privilegiado dentro del
portal de empresas del fabricante.

Microsoft ha reservado un espacio exclusivo para la comunidad de ISV dentro de
su_feria virtual para pymes, un site que forma parte del Portal de Empresas del
fabricante.

En este lugar de Internet, la compafia de Redmond ha
querido reconocer la labor de algunas firmas que forman
parte de su canal de ISV, de tal modo que ha
establecido un “carrusel” en el que figuran los
desarrolladores de software que han demostrado
“capacidad y apuesta por la innovaciéon” para mejorar
sus soluciones haciendo uso de Visual Studio 2008 y
el framework .NET 3.5, SQL Server 2008 o Windows Server 2008.

De momento, trece ISV tienen espacio en este carrusel de innovaciéon, donde se
muestran sus soluciones y se redirecciona a los internautas hasta la web de cada
uno de ellos: Adding Technology, A&T, Futuver, Grupo i68, Sage, SIE,
Solmicro, Exact Software, Hispatec, Tecnigral, Ultima Software, ICG y CDC
Software.

http://www.channelinsider.es/2009/03/09/microsoft-impulsa-el-negocio-de-sus-
principales-isv/



http://www.microsoft.com/spain/empresas/feriavirtual/default.mspx
http://www.microsoft.com/spain/empresas/
http://www.channelinsider.es/2009/03/09/microsoft-impulsa-el-negocio-de-sus-principales-isv/
http://www.channelinsider.es/2009/03/09/microsoft-impulsa-el-negocio-de-sus-principales-isv/

Solmicro incorpora en su ERP una herramienta para la
presentacion telematica de impuestos

Con su médulo de configuracion avanzada de for matos de ficher os
para declaracién electronica

Solmicro ha actualizado su programa Solmicro-eXpertis ERP con una
herramienta de configuracion avanzada de formatos de declaracion
electronica de modelos de impuestos, a partir de la que se generan los
ficheros que se integran directamente en las aplicaciones de la
Administracion.

Esto garantiza el cumplimiento de lo establecido en las ultimas
normativas publicadas, que afectan a las modelos de presentacion online
de los modelos 303, 340 y otros. En el caso del modelo 340 se incorpora
la informacion detallada de los Libros de Registro de IVA e IGIC
(Impuesto General Indirecto Canario). De esta forma, automatiza la
generacion de los ficheros que se integran en las aplicaciones de la
Administracion.

La nueva herramienta de eXpertis ERP resuelve el problema de
adaptacion no sélo a los nuevos formatos actualmente definidos, sino
también a los futuros que establezca la Administracion, a través de un
sistema de configuracion que el usuario podra autoconfigurar y que
permitira la inclusion de nuevos modelos que puedan ser requeridos.

Enlace relacionado: www.solmicro.com

En Nimero 175 (24 de marzo de 2009)

http://www.financialtech-
mag.com/000 estructura/index.php?id=24&idb=176&ntt=11039&sec=19&vn=1



http://www.solmicro.com/
http://www.financialtech-mag.com/000_estructura/index.php?id=24&idb=176&ntt=11039&sec=19&vn=1
http://www.financialtech-mag.com/000_estructura/index.php?id=24&idb=176&ntt=11039&sec=19&vn=1































dealermarket.net Los ingresos de Solmicro crecen un 15% en 2008

Desde dealermarket.net

Los ingresos de Solmicro crecen un 15% en 2008

Publicado en: El mercado en Cifras
Por dpto. Produccion dealermarket
Mar 10, 2009 - 11:22:07 AM

Mas de 14.000 usuarios y 700 clientes repartidos por toda Espafia funcionan ya con el
software de gestion ERP de la compafiia. 120 firmaron durante 2008.

«2008 ha sido sin duda el afio de la consolidacion
de Solmicro como ‘alternativa nacional’ a los
gigantes del software de gestion. Hemos firmado
120 nuevos clientes, una cifra superior a la de 2007
pero que, teniendo en cuenta las circunstancias del
mercado durante el segundo semestre del afio, nos deja mas que satisfechos»,
afirma Justino Martinez, director general de Solmicro. Para 2009, la compafia
estima un crecimiento en generacion de volumen de negocio no inferior al 10%.

Renovacién tecnoldgica

Para conseguirlo, Solmicro ha inaugurado el afio lanzando la version 5.0 de su
software de gestion Solmicro-eXpertis ERP. De igual forma, también ha
evolucionado el motor de desarrollo de aplicaciones ‘Solmicro-eNgine' hacia
un entorno mas abierto y versatil, facilitando el desarrollo de aplicaciones
compatibles y ahorrando costes de mantenimiento y evolucién de las versiones
realizadas por distribuidores y clientes.

Ademas, a finales del afio pasado, la compafia lanzé dos nuevos médulos
dirigidos a mejorar la gestion de los recursos humanos y la gestion de
inmuebles y ahora, en breve, comienza a ofrecer a micropymes y profesionales
autonomos su software ERP en modo alquiler o SaaS (Software as a Service o
‘Software como Servicio' en su traduccion al espafiol). Todo ello constituye un
claro ejemplo para distribuidores y clientes de la apuesta de Solmicro por la
inversion continuada en 1+D+iy por la innovacion para hacer frente a las
situaciones més adversas del mercado en 2009.

© Copyright 2009 by dealermarket.net

http://www.dealermarket.net/artman/publish/cifras/Los-ingresos-de-Solmicro-crecen-...
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http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article3961

Mas de 14.000 usuarios y 700 clientes funcionan
ya con el software de gestiéon ERP de Solmicro

Miércoles 11 de marzo de 2009

Solmicro, empresa de tecnologia y capital 100% espafiol especializada en el desarrollo de
software de gestion empresarial, ha cerrado 2008 con un volumen de negocio de 17 millones
de euros, incluyendo licencias y desarrollos de canal, un 15% mas que en el ejercicio anterior.

«2008 ha sido sin duda el afio de la consolidacion de Solmicro como ‘alternativa nacional’ a los
gigantes del software de gestion. Hemos firmado 120 nuevos clientes, una cifra superior a la de
2007 pero que, teniendo en cuenta las circunstancias del mercado durante el segundo
semestre del afio, nos deja mas que satisfechos», afirma Justino Martinez, director general de
Solmicro. Para 2009, la compafiia estima un crecimiento en generacién de volumen de negocio
no inferior al 10%.

Renovacion tecnoldgica

Para conseguirlo, Solmicro ha inaugurado el afio lanzando la version 5.0 de su software de
gestion Solmicro-eXpertis ERP. De igual forma, también ha evolucionado el motor de desarrollo
de aplicaciones ‘Solmicro-eNgine’ hacia un entorno mas abierto y versatil, facilitando el
desarrollo de aplicaciones compatibles y ahorrando costes de mantenimiento y evolucién de las
versiones realizadas por distribuidores y clientes. Ademas, a finales del afo pasado, la
compafiia lanzé dos nuevos maédulos dirigidos a mejorar la gestion de los recursos humanos y
la gestion de inmuebles y ahora, en breve, comienza a ofrecer a micropymes y profesionales
autéonomos su software ERP en modo alquiler o SaaS (Software as a Service o ‘Software como
Servicio’ en su traduccion al espafiol). Todo ello constituye un claro ejemplo para distribuidores
y clientes de la apuesta de Solmicro por la inversién continuada en I+D+i y por |la innovacion
para hacer frente a las situaciones mas adversas del mercado en 2009.


http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article3961

Solmicro y el Grupo IE desarrollan un ERP a medida de las empresas vascas
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Solmicro y el Grupo IE desarrollan un ERP a medida de las

empresas vascas

& Version impresora

SVotar esta noticia (9 votos)

Bajo el eslogan de “tiempo de crisis, tiempo de oportunidades”, Solmicro y el Grupo IE han desarrollado, en
colaboracion de compafias como Microsoft, Euskaltel y BBK, un programa de aplicaciones ERP con el que
pretenden ajustarse a las diversas necesidades, tanto de utilidades como de pago, de las empresas del Pais

Vasco.
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de un ERP.

Soluciones paquetizadas, a medida, con médulos
que pueden o no instalarse en funcion de las

temrind 28 diversas necesidades, instalado en casa del cliente,
en modo hosting, en modalidad de Software como
Servicio (SaaS)... Solmicro y el Grupo IE han
desarrollado, en colaboracién de Microsoft,
Euskaltel y BBK, un programa con el que pretenden
facilitar a las empresas del Pais Vasco la instalacion

Asi, y ante un auditorio de empresarios vascos,
estas compafiias expusieron las ventajas de tener un
ERP con casos de éxitos protagonizados por otras

infraestructuras tecnoldgicas.

empresas y tuvieron la oportunidad de conocer las
ayudas que el Gobierno Vasco ofrece a las
empresas a la hora de modernizar sus

En esta alianza, Solmicro se encarga de ofrecer su ERP denominado eXpertis mientras que el Grupo |E
sera el encargado de la instalacion y de ofrecer los servicios de valor afiadido que cada PYME necesite.
Segun destacaban los responsables de ambas empresas, se trata de ofrecer un abanico de posibilidades al
tejido empresarial vasco, tanto en la solucién en si misma (en médulos) como en la manera de estar
instalada (en casa del cliente 0 en manos de terceros) y de pago.

25/02/2009 Arantxa Herranz

¢Le ha gustado esta noticia? Suscribase a nuestro RSS

¢Android para netbooks ante:
de final de afio?

Los rumores son cada vez ma
intensos. Android ya podria ser ul
sistema operativo para equipos di
sobremesa. Y Asus ha encargad:
a sus ingenieros que desarrollel
un netbook basado en él par

finales de ... [noticia completa]

Microsoft publica tres nueva:

actualizaciones de seguridad

Fiel a su cita con el segund
martes de cada mes, Microsol
publica hoy tres boletines di
seguridad mediante su servici

Windows ... [noticia completa]

Vodafone lanza un concurs¢
para desarrolladores de widget:

para méviles

Lo ha convocado la comunidat
Betavine de Vodafone y tiene un:
dotacion de 20.000 libras, uno
21.700 euros. Se dirige a los ma:
de 8.000 desarrolladores de est:
comunidad, a quienes facilitan I
aplicacién Betavine Widget Zone
que favorece la creacion y difusiol
de este tipo de aplicacione:
moviles que  permiten  un;
experiencia moévil mas ... [noticii

complet]

Firefox 3.1 sera Firefox 3.5

Mozilla ha anunciado que eliminar:
el nombre de version 3.1 en I
préxima edicion de Firefox que
cuando est¢ completado s
desarrollo, pasara a llamars

Firefox ... [noticia completal

Dell lanza un portatil “tod:
terreno” con pantalla tactil

Dell anuncia el lanzamiento di
Latitude E6400 XFR, un portat
con pantalla tactil que, segun I
compaifiia, resiste a caidas, polvo
chorros de agua a presion. Ui
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Solmicro incorpora en su ERP facilidades para la presentacién telemética de impuestos
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Solmicro incorpora en su ERP facilidades para la presentacién telemética de impuestos

Solmicro ha actualizado su programa Solmicro-eXpertis ERP con una herramienta de configuracion avanzada de
formatos de declaracién electrénica de modelos de impuestos, a partir de la que se generan los ficheros que se
integran directamente en las aplicaciones de la Administracion.

Esto garantiza el cumplimiento de lo establecido en las Gltimas normativas publicadas, que afectan a las modelos de
presentacion online de los modelos 303, 340 y otros. En el caso del modelo 340 se incorpora, como es preceptivo, la
informacion detallada de los Libros de Registro de IVA e IGIC (Impuesto General Indirecto Canario).

De esta forma, Solmicro-eXpertis ERP capacita a las empresas para responder a los ultimos requisitos legales
establecidos, automatizando la generacion de los ficheros que se integran en las aplicaciones de la Administracion.

Segun la propia compafiia, la caracteristica principal de la nueva herramienta de Solmicro-eXpertis ERP es que
resuelve definitivamente el problema de adaptacion no sélo a los nuevos formatos actualmente definidos, sino también
a los futuros formatos que establezca la Administracion, a través de un sistema de configuracion avanzada que el
usuario podra autoconfigurar y que permitira la inclusién de cualquier nuevo modelo que pueda ser requerido.

La gestacion del nuevo médulo se ha realizado con la maxima celeridad por parte de Solmicro para ofrecer a sus
clientes las maximas garantias a la hora de responder a sus obligaciones legales, cumpliendo asi con el compromiso
de evolucion tecnoldgica adquirido con clientes y usuarios. Distribuidores y compafiias que funcionan con
Solmicro-eXpertis ERP disponen desde hace semanas del nuevo mddulo de configuracién rapida, asi como de la
documentacién necesaria para su puesta en marcha.

Copyright © Editorial MKM. Todos los derechos reservados Péagina 2/2
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Solmicro e Informatica de Euskadi se alian para vender aplicaciones ERP entre las pymes.

Solmicro, fabricante de software de gestion de empresas (ERP), se ha aliado a la consultora Informatica de Euskadi para
comercializar dichas aplicaciones entre las pymes. La iniciativa cuenta con el apoyo de Microsoft, Euskaltel y BBK.

El producto cuenta con un precio muy reducido, y que puede verse disminuido ain mas a través de las subvenciones
existentes en la Comunidad Auténoma Vasca para este tipo de inversiones.

También se va a comercializar una versién SAAS en la que sélo se paga un alquiler mensual por el uso del programa a
través del navegador de Internet.

La aportacion de Informatica de Euskadi sera fundamentalmente comercial y de soporte técnico, ademas de realizar junto
con Euskaltel el hospedaje de la aplicacion en modo SAAS.

Redaccion GAIA.
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Solmicro e Informatica de Euskadi se alian para vender
aplicaciones ERP para pymes

Solmicro, fabricante vizcaino de software de gestién de empresas (ERP), se ha aliado a la consultora

Informatica de Euskadi para comercializar este tipo de aplicaciones entre las pymes. La iniciativa
salm'lcr cuenta, segun Estrategia Empresarial, con el apoyo de Microsoft, Euskaltel y BBK, que es socio de
2 ambas compaiiias.

Solmicro e Informética de Euskadi dedicaran mucho esfuerzo a la evangelizacién entre las pymes. Ademas, el producto cuenta con
un precio muy reducido, pues se vende por 1.800 eros, una cantidad que se puede reducir a través de las subvenciones existentes
en la Comunidad Auténoma Vasca para este tipo de inversiones.

También se va a comercializar una version SAAS en la que sélo se paga un alquiler mensual por el uso del programa a través del
navegador de Internet. La aportacion de Informética de Euskadi ser4 fundamentalmente comercial y de soporte técnico, ademas
de realizar junto con Euskaltel el hospedaje de la aplicacion en modo SAAS.
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Solmicro-eXpertis ERP se actualiza

Autor: Manuel Hernandocerrar Autor: Manuel HernandoNombre: Manuel Hernando

Email: mhernando@mcediciones.com

Site: http://www.revistatcn.com

Sobre el autor: Jefe de Seccion Articulos de este autor (1335) - 6 abril, 2009

Solmicro ha actualizado su programa Solmicro-eXpertis ERP con la inclusion de una
herramienta de configuracion avanzada de formatos de declaracion electronica de
modelos de impuestos, a partir de la que se generan los ficheros que se integran
directamente en las aplicaciones de la Administracion.

Con esta actualizacion, todas las empresas estan en disposicion de garantizar el
cumplimiento de lo establecido en las ultimas normativas publicadas, asegurando la
capacitad para responder a los ultimos requisitos legales establecidos.

Asimismo, esta entrega resuelve la problematica de adaptacion no sélo a los nuevos
formatos actualmente definidos, sino también a los futuros establecidos por la
Administracion, a través de un sistema de configuracion avanzada que el usuario podré
autoconfigurar y que permitira la inclusion de cualquier nuevo modelo que pueda llegar
a ser requerido en lo sucesivo.

www.solmicro.com

http://www.revistatcn.com/id3236/solmicro-expertis-erp-se-actualiza/
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Solmicro impulsa las ventas de sus distribuidores

25 mayo 2009 por Redaccion

La compafia pone en marcha su division MKR, desde la que ofrecera servicios integrales de
marketing al canal.

Solmicro ha inaugurado una nueva division desde la que ofrecera servicios integrales de
marketing a los distribuidores de su software de gestion empresarial.

Se trata de la unidad de negocio MKR (Marketing de
Resultados), cuyo objetivo es aportar un conjunto de recursos
profesionales con los que el canal podra desarrollar con
garantias su actividad comercial en la actual coyuntura
econdmica.

Para ello, los servicios y herrmientas de Solmicro MKR
contemplan desde la consultoria para la identificacion de
potenciales clientes y la seleccion y compra de bases de datos
hasta la cualificacién en profundidad de los /eads antes de
trasladarlos a los distribuidores, pasando por el desarrollo de
campafas de marketing directo, de e-mailing o de
telemarketing.

Asimismo, el fabricante trabajara junto a sus socios en acciones de generacién de marca,
posicionamiento web y marketing de buscadores para consolidar a aquellos distribuidores
que lo demanden en sus respectivos mercados locales y verticales.

“Con Solmicro MKR ponemos a disposicién de cada partner una serie de estrategias y
acciones comerciales customizadas en funcién de sus objetivos, productos y mercados
particulares. Supone ofrecer servicios profesionales que nos venian reclamando de forma
insistente muchos de nuestros socios que, por infraestructura o idiosincrasia, no pueden -0
no quieren- disponer de departamentos internos de marketing con los recursos,
procedimientos y experiencia necesarios para acometer estas acciones”, afirma Jaime
Rodriguez, director de canal y uno de los socios fundadores de Solmicro.

En este contexto, en el corazén de la nueva division se sitla, ademas de su CRM, una
sofisticada plataforma tecnolégica multicanal que permite gestionar bases de datos y
lanzar campafas de marketing de forma simultanea y coordinada tanto de correo postal,
como de emailings, SMS, fax o telemarketing.

Su integraciéon con el CRM facilita, con un alto grado de eficacia y costes moderados, la
posterior segmentacion de clientes objetivo y la interactividad con potenciales cuentas,
estableciendo relaciones comerciales a largo plazo, asi como un seguimiento exhaustivo de
cada camparia, con medicion de resultados, reporting e histérico por campafna o mercado al
que se dirigen.

http://www.channelinsider.es/2009/05/25/solmicro-impulsa-las-ventas-de-sus-
distribuidores/
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Solmicro impulsa las ventas de sus
distribuidores

May 25 2009 Written by Posicionamiento SEO SEM

La compariia pone en marcha su division MKR, desde la que ofrecera servicios
integrales de marketing al canal.

Solmicro ha inaugurado una nueva division desde la que ofrecera servicios integrales de
marketing a los distribuidores de su software de gestion empresarial. Optimizacion de

Paginas web.

Se trata de la unidad de negocio MKR (Marketing de
Resultados), cuyo objetivo es aportar un conjunto de
recursos profesionales con los que el canal podra
desarrollar con garantias su actividad comercial en la
actual coyuntura econémica. Seo profesional.

Para ello, los servicios y herrmientas de Solmicro MKR

contemplan desde la consultoria para la identificacion de

potenciales clientes y la seleccion y compra de bases de

datos hasta la cualificacion en profundidad de los leads

antes de trasladarlos a los distribuidores, pasando por el

desarrollo de campanas de marketing directo, de e-mailing
o de telemarketing.

Asimismo, el fabricante trabajard junto a sus socios en acciones de generacion de
marca, posicionamiento web y marketing de buscadores para consolidar a aquellos
distribuidores que lo demanden en sus respectivos mercados locales y verticales.

“Con Solmicro MKR ponemos a disposicion de cada partner una serie de estrategias y
acciones comerciales customizadas en funcion de sus objetivos, productos y mercados
particulares. Supone ofrecer servicios profesionales que nos venian reclamando de
forma insistente muchos de nuestros socios que, por infraestructura o idiosincrasia, no
pueden -o no quieren- disponer de departamentos internos de marketing con los
recursos, procedimientos y experiencia necesarios para acometer estas acciones”, afirma
Jaime Rodriguez, director de canal y uno de los socios fundadores de Solmicro.

En este contexto, en el corazén de la nueva division se sitia, ademas de su CRM, una
sofisticada plataforma tecnoldgica multicanal que permite gestionar bases de datos y
lanzar campafias de marketing de forma simultanea y coordinada tanto de correo postal,
como de emailings, SMS, fax o telemarketing.
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Su integracion con el CRM facilita, con un alto grado de eficacia y costes moderados, la
posterior segmentacion de clientes objetivo y la interactividad con potenciales cuentas,
estableciendo relaciones comerciales a largo plazo, asi como un seguimiento exhaustivo
de cada campana, con medicion de resultados, reporting e historico por campafia o
mercado al que se dirigen.

http://posicionamientoyseo.com/solmicro-impulsa-las-ventas-de-sus-distribuidores-
en-capital-federal-argentina
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Solmicro publica quia de programas de gestion para la
Pyme

www.solmicro.com/guia_erp
por actuales el 27-05-2009 11:13

La guia ERP ‘Como seleccionar el mejor ERP para su empresa’, elaborada por la firma
de soluciones informaticas Solmicro, es un manual util para resolver las dudas y
preguntas que cualquier empresa se plantea a la hora de implantar software de
gestion empresarial.

etiquetas: erp, programas, gestion, software
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Solmicro impulsa las ventas de sus
distribuidores

e Fecha: 25-05-2009
e De: Redaccion

La compaiiia pone en marcha su division MKR, desde la que ofrecera servicios integrales
de marketing al canal.

Solmicro ha inaugurado una nueva division desde la que ofrecera servicios integrales de
marketing a los distribuidores de su software de gestion empresarial.

Se trata de la unidad de negocio MKR (Marketing de Resultados),
cuyo objetivo es aportar un conjunto de recursos profesionales con
los que el canal podra desarrollar con garantias su actividad
comercial en la actual coyuntura economica.

Para ello, los servicios y herrmientas de Solmicro MKR
contemplan desde la consultoria para la identificacion de
potenciales clientes y la seleccion y compra de bases de datos hasta
la cualificaciéon en profundidad de los /eads antes de trasladarlos a
los distribuidores, pasando por el desarrollo de campaiias de
marketing directo, de e-mailing o de telemarketing.

Asimismo, el fabricante trabajara junto a sus socios en acciones de generacion de marca,
posicionamiento web y marketing de buscadores para consolidar a aquellos distribuidores que lo
demanden en sus respectivos mercados locales y verticales.

"Con Solmicro MKR ponemos a disposicion de cada partner una serie de estrategias y acciones
comerciales customizadas en funcion de sus objetivos, productos y mercados particulares.
Supone ofrecer servicios profesionales que nos venian reclamando de forma insistente muchos
de nuestros socios que, por infraestructura o idiosincrasia, no pueden -o no quieren- disponer de
departamentos internos de marketing con los recursos, procedimientos y experiencia necesarios
para acometer estas acciones", afirma Jaime Rodriguez, director de canal y uno de los socios
fundadores de Solmicro.

En este contexto, en el corazon de la nueva division se sittia, ademas de su CRM, una sofisticada
plataforma tecnolégica multicanal que permite gestionar bases de datos y lanzar campafias de
marketing de forma simultanea y coordinada tanto de correo postal, como de emailings, SMS,
fax o telemarketing.

Su integracion con el CRM facilita, con un alto grado de eficacia y costes moderados, la
posterior segmentacion de clientes objetivo y la interactividad con potenciales cuentas,
estableciendo relaciones comerciales a largo plazo, asi como un seguimiento exhaustivo de cada
campafia, con medicion de resultados, reporting e historico por campafia o mercado al que se
dirigen.
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Solmicro mejora la gestion de la Bodega
Marqués de Murrieta

Miércoles 27 de mayo de 2009

Solmicro lleva un afio trabajando con la Bodega Marqués de Murrieta para que todos sus
procesos de produccion, almacenamiento, venta y distribuciéon puedan llegar al nivel de
excelencia que alcanzan sus vinos. La solucién informatica implantada, Solmicro-eXpertis ERP
Bodegas, permite a los empleados de la bodega disponer en cualquier lugar y en tiempo real
de informacién completamente actualizada sobre cualquier proceso que se realice en sus
instalaciones, desde la gestion de vifiedos hasta la gestion de stocks, con la trazabilidad
incluida. El equipo joven y dinamico de Marqués de Murrieta ha elegido Solmicro-eXpertis ERP
Bodegas para seguir aprovechando la tecnologia mas vanguardista con el fin de conseguir
vinos de inconfundible personalidad y calidad.

Marqués de Murrieta es una empresa familiar con una tradicion de mas de 150 afios, que ha
sabido conservar sus sefas de identidad adaptandose a los tiempos modernos, de ahi su lema
“Cambiar para que todo siga igual”. De este modo, ha podido mantener inalterables sus
métodos tradicionales de elaboracion de vino y, al mismo tiempo, realizar fuertes inversiones
en innovacion tecnolégica. Marqués de Murrieta se fundamenta en cuatro pilares: el concepto
“familia”, el concepto agricola, un perfecto equilibrio entre modernidad y tradicion y la
personalidad de sus vinos. El resultado es una empresa moderna de larga tradicion,
considerada como una de las mejores bodegas del mundo y capaz de ofrecer un vino en el que
prima la calidad gracias a una herramienta integral de gestion que le permite controlar al
milimetro todos sus procesos productivos, incluidos hasta sus gastos. Maxima flexibilidad

Después de un largo proceso de seleccion, los responsables de la bodega eligieron Solmicro-
eXpertis ERP Bodegas como la solucidon mas adecuada para su gestion. Una de las
caracteristicas mas valoradas por el departamento técnico de Marqués de Murrieta fue la
flexibilidad de la solucion, y la capacidad para adaptarse a las exigencias del sector. En
palabras de Maria Vargas Montoya, Directora Técnica, “Solmicro-eXpertis ERP Bodegas nos
permite tener integrada en una misma herramienta toda la gestion de la bodega. Y esto nos
permite optimizar sensiblemente todos los procesos productivos”.

Gestion automatizada de fincas

Entre las funcionalidades de la solucién implantada, ademas de los habituales médulos de
gestion de compras, ventas y almacenes, se encuentran otros mucho mas avanzados como la
gestion de fincas. Por medio de fotografias aéreas, Solmicro-eXpertis ERP Bodegas puede
mostrar por medio de areas coloreadas en el mapa el grado de acidez o cualquier parametro
deseado de la uva a cosechar. Este dato, cruzado con diferentes modelos meteorolégicos,
permite tomar decisiones con la celeridad necesaria, basadas en esos datos.


http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article4342

Una de las razones que puede explicar el grado de solidez del software ERP de Bodegas de
Solmicro es que su Director General, Justino Martinez, también es propietario de una bodega
en la Rioja Alta. Su pasién por el vino y sus conocimientos de enologia han enriquecido el
desarrollo de Solmicro-eXpertis ERP Bodegas, situando a este ERP-CRM a la vanguardia de
las herramientas de gestion de bodegas. La implantacion en Marqués de Murrieta refrenda la
validez de la propuesta del fabricante espafiol de software ERP para gestionar de manera
integral una bodega con una produccién anual superior a 1,2 millones de botellas. Para Justino
Martinez, Director General de Solmicro, el ERP de Solmicro «se diferencia de los existentes en
el mercado en que es fruto de un conocimiento cercano de las bodegas espafiolas. Por eso
hemos desarrollado un software de gestién muy completo funcionalmente, flexible, facil de usar
y por encima de todo, muy practico».
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SOLMICRO OFRECE SERVICIOS DE MARKETING AL CANAL

solvicr

EOLUCI O RN MDA ATIE N

Solmicro acaba de poner en marcha la nueva unidad de servicios
Solmicro MKR —Marketing de Resultados-, para ofrecer servicios
integrales de marketing a sus socios distribuidores.

El objetivo es proporcionarles un conjunto de herramientas
profesionales en un terreno que se presenta crucial para el éxito de
SuUS negocios y que resulta vital para afrontar con garantias la
actual coyuntura econdmica.

“Con Solmicro MKR —Marketing de Resultados- queremos ayudar a
dinamizar sus ventas identificando las oportunidades de negocio.
Contamos con una contrastada metodologia para establecer la
estrategia de marketing: empieza por una correcta identificacion
del mercado potencial, continGia con la generacién de una buena
base de datos de potenciales clientes y finaliza con el uso intensivo
de una bateria de herramientas de marketing tecnolégico, digital e
interactivo. La experiencia acumulada en estos afios y los
resultados obtenidos nos confirman que éste es el camino a seguir:
estrategia, procedimiento y metodologia, calendarizar unos
contactos periddicos con los clientes y llegar a ellos por diferentes
canales», afirma Joseba Finez, director de Marketing de Solmicro.

Los servicios de la nueva unidad de Solmicro incluyen desde la
consultoria para la identificacion de sus potenciales clientes y la
seleccion y compra de estas bases de datos, hasta la cualificacion
en profundidad de los leads antes de trasladarlos a los
distribuidores, pasando por el desarrollo de campafias de marketing
directo, de e-mail marketing, telemarketing, etc. Asimismo, se
trabajaré en acciones de generacion de marca, posicionamiento
web y marketing de buscadores (SEO, SEM, reputacién online, etc.)
para consolidar a los distribuidores que lo demanden en sus
respectivos mercados locales y verticales.

Uno de los principales valores afiadidos y que se convierte en la
principal ventaja competitiva de Solmicro MKR —Marketing de
Resultados— es, como su propio nombre indica, su compromiso con
los resultados del cliente. En este sentido, la compafia se apoya en
la experiencia y los resultados obtenidos durante todos estos afos

http://tibetediciones.com/canaldigital/i noticia desarrollo.php?1d=6644 26/05/2009
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La Real Sociedad de Futbol ha elegido
el software de gestion Solmicro-
eXpertis ERP para mejorar sus
procesos internos de gestion, y a la
Consultora ATE Informatica para
dirigir el proceso de implantacion. El equipo donostiarra incorpora asi

una herramienta capaz de soportar la automatizacién y INDICE
racionalizacion de todos sus procesos orientandolos al cumplimiento

de sus objetivos globales a medio y largo plazo. La Real Sociedad se Productos (1
ha decidido por renovar su infraestructura de Tl porque su plataforma Expositores

actual no satisface sus necesidades de informacion ni sus

1 TN . . C I €
expectativas de futuro en cuanto a posibilidades, funcionalidades y atalogos (

evolucion tecnologica. Revistas (1)
Noticias
La Real Sociedad necesita un software de gestion ERP que le Entrevista

permita afrontar sus compromisos de crecimiento en las mejores
condiciones posibles, asi como un Consultor experto que encauce el

Dossier (1

aprovechamiento y parametrizacion del ERP. Ambos elementos los Reportaje
ha encontrado en Solmicro-eXpertis ERP y ATE Informatica. Su Alianzas E
objetivo principal es sustituir por completo el anterior software de En Cifras (
gestion por un nuevo sistema de informacion capaz de gestionar Cacos Prac
todas sus operaciones, ademas de anadir nuevas posibilidades

funcionales no contempladas en su anterior sistema. Igualmente, se Agenda (1
necesita que sea sencillo de usar, facil de integrar, compatible con Formacion
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soluciones ofimaticas y otras aplicaciones y que permitiera diferentes Programas
niveles de seguridad y acceso a la informacion. Por ultimo, el disefio Nombrami
de un proyecto concebido con el objetivo de integrar todos estos

elementos bajo la metodologia de un Consultor experto. Videos (0)
Después de un analisis exhaustivo de las necesidades, la Real EF=ER Quiosco
Sociedad y la empresa integradora, la consultora ATE Informatica,

han optado por la implantacion de los médulos de Tesoreria 'y
Contabilidad (facturas de compra y venta, impuestos, gestion de
cartera de cobros y pagos asi como contabilidad general y
presupuestaria), Comercial (CRM, tarifas de Venta, pedidos,
expediciones, facturacion y TPV), Compras (contratos, pedidos,
recepcion y facturacion) y Stocks / Inventario (Control de stocks y
necesidades por punto de pedido) para 10 usuarios concurrentes.
El plazo de implantacién es de seis meses.

c
C
2
N

Las claves del producto para la Real Sociedad
La Real Sociedad trabaja con 4 sistemas de informacion.

1 El primero de ellos, trabaja sobre los socios, accionistas y
simpatizantes en general. Es el sistema que les permite
vender entradas, hacer abonos, controlar los accesos al
estadio, etc.

1 El segundo de sus sistemas de informacion trabaja alrededor
de los deportistas, las diversas competiciones y los
entrenamientos.

1 El tercero es un gestor de contenidos con el que se
desarrollan las noticias que van a la Web y se gestiona un
fondo documental que contiene informacion detallada de
toda la historia del club desde 1.909.

1 Finalmente,disponemos de un sistema que gira alrededor de
los aspectos financieros y de producto: contabilidad,
compras, ventas, almacenes, etc.

(o] 0n 0 = —

«Es evidente la existencia de multiples relaciones cruzadas entre los
diferentes sistemas de informacién que funcionan en la Real
Sociedad. Y para mejorar la eficiencia de nuestros procesos internos
necesitabamos una nueva herramienta que nos diera el soporte
necesario en el cuarto sistema de informacion: Un nuevo ERP.
Teniamos que ser capaces de hacer mas cosas con menos recursos,
de automatizar todo lo que fuera posible automatizar, en definitiva, de
ser mas eficientes. Hemos analizado diversas soluciones en este
ambito y Solmicro-eXpertis ha sido que mejor se ha adaptado a las
necesidades de la Real Sociedad.

n o

Con el ERP de Solmicro hemos buscado la maxima eficiencia
aprovechando las ventajas de su tecnologia: Facil integracién con el
resto de sistemas de informacion, tecnologia avanzada y facilidad de
uso», afirma Vicente Serrulla, Responsable de Sistemas de
Informacioén la Real Sociedad.

~ =~ N

Por qué Solmicro-eXpertis ERP
Los aspectos que hicieron que el departamento de sistemas de la
Real Sociedad se decantara por Solmicro-eXpertis ERP han sido:

1 Su facilidad de uso, ayudando al nuevo usuario con c
informaciones y procesos informaticos interactivos r

http://www.dealermarket.net/artman/publish/news/L.a-Real-Sociedad-elige-Solmicro-... 21/05/2009
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1 Su versatilidad como sistema abierto e integrable con otros
sistemas

1 Sistema de BBDD unico y relacional para evitar potenciales
errores y duplicidades

1 Plataforma unica para todos los usuarios, facilitando al
maximo la comunicacion entre departamentos.

1 Garantia maxima de seguridad en cuanto a identificacion,
autenticacion y autorizacién a los usuarios.

1 La posibilidad de poder utilizar un sistema de informacion
unificado que facilita las tareas, mejora los tiempos de
ejecucion y facilita el mantenimiento (reduciendo los costes
asociados).

1 Maxima integraciéon con aplicaciones ofimaticas

1 La posibilidad de disponer de herramientas inteligentes de
generacion de informes

1 Politica de dato unico que evita trabajo redundante, optimiza
recursos y disminuye al maximo la comision de errores y
duplicidades

1 La posibilidad de tener una vision global de la compafiia,
permitiendo a cada usuario, a través de un sistema de
perfiles y autorizaciones, la visualizacion de diferentes
niveles de informacion.

1 Disponer de una informacién completa y detallada de los
resultados de la empresa que permita conocer los puntos
fuertes y débiles de todos sus procesos, indicando cuales
deben consolidarse, revisarse o reenfocarse.

En lo que respecta a la firma reponsable de la implantacién, ATE
Informatica, se ha valorado su experiencia de mas de 20 afios en el
sector del software de gestion, habiendo llevado a cabo en ese plazo
mas de 1.000 implantaciones. La calidad de sus proyectos esta avalada
por los dos certificados de AENOR (como ‘Empresa Registrada' y
‘Software Original') y otro de IQNET, la mayor red internacional de
organismos de certificacion. Entre sus socios internacionales destacan
Microsoft, Panda Software e IBM. ATE Informatica es experta en
articulacion de soluciones integrales (arquitectura de sistemas,
Consultoria TIC, ofimatica, bases de datos, seguridad perimetral,
auditorias de seguridad), software de gestion integral (Solmicro-eXpertis
ERP), soluciones de Internet (B2B, B2C, portales de RR.HH., intranet y
extranet), movilidad e implantacion de sistemas de facturacion
electronica.

Entre sus clientes destacan organizaciones relevantes del tejido
economico e institucional vasco como Agencia Vasca del Agua,
Osakidetza, Grupo Sabico, Gaes, Corporacion Mutualia, Grupo
Alkain, Rugui, Industrias Fer, Caja Laboral o Diputaciones Forales y
Ayuntamientos de la Comunidad Auténoma Vasca. ATE Informatica
se encuentra integrada en BETEAN Consultores, referente en el
campo de la Consultoria de Empresas y Organizaciones, que acredita
150 Consultores profesionales con presencia en las tres provincias
vascas y distingue el conocimiento multidisciplinar como sefia de
identidad especializadora.
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volverSOLMICRO DESARROLLO UNA COMPLETA GUIA PARA
AYUDAR A LAS PYMES A ELEGIR EL MEJOR SOFTWARE ERP
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SOLMICRO, fabricante de software de gestion ERP, acaba de editar una completa Guia ERP (96 pags.), «Cémo seleccionar, comprar e
implantar un software de gestién ERP», para ayudar a las Pymes a elegir su futuro software de gestion integral ERP. La Guia ERP, que esta
escrita en un lenguaje asequible y divulgativo, nace para responder a las necesidades de informacién que demandan las empresas espafiolas,
informandolas acerca de los pasos a seguir a la hora de implantar un software ERP. La Guia ERP da respuesta a las cuestiones planteadas por
500 Pymes en un estudio de investigacion sobre el software de gestion ERP y a las inquietudes mas habituales que les han trasladado en todo
este tiempo sus mas de 700 clientes y 14.000 usuarios. Sus distribuidores podran ofrecerla a sus potenciales clientes como manual de consulta
durante sus procesos comerciales.
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Solmicro mejora la gestion de la Bodega Marqués de Murrieta

Solmicro lleva un afio trabajando con la Bodega Marqués de Murrieta para que todos sus procesos de produccién,
almacenamiento, venta y distribucion puedan llegar al nivel de excelencia que alcanzan sus vinos. La solucion
informatica implantada, Solmicro-eXpertis ERP Bodegas, permite a los empleados de la bodega disponer en cualquier
lugar y en tiempo real de informaciéon completamente actualizada sobre cualquier proceso que se realice en sus
instalaciones, desde la gestion de vifiedos hasta la gestién de stocks, con la trazabilidad incluida. El equipo joven y
dinamico de Marqués de Murrieta ha elegido Solmicro-eXpertis ERP Bodegas para seguir aprovechando la tecnologia
mas vanguardista con el fin de conseguir vinos de inconfundible personalidad y calidad.

Marqués de Murrieta es una empresa familiar con una tradicién de mas de 150 afios, que ha sabido conservar sus
sefias de identidad adaptandose a los tiempos modernos, de ahi su lema Cambiar para que todo siga igual . De este
modo, ha podido mantener inalterables sus métodos tradicionales de elaboracién de vino y, al mismo tiempo, realizar
fuertes inversiones en innovacioén tecnoldgica. Marqués de Murrieta se fundamenta en cuatro pilares: el concepto
familia , el concepto agricola, un perfecto equilibrio entre modernidad y tradicion y la personalidad de sus vinos. El
resultado es una empresa moderna de larga tradicion, considerada como una de las mejores bodegas del mundo y
capaz de ofrecer un vino en el que prima la calidad gracias a una herramienta integral de gestion que le permite
controlar al milimetro todos sus procesos productivos, incluidos hasta sus gastos. Maxima flexibilidad

Después de un largo proceso de seleccion, los responsables de la bodega eligieron Solmicro-eXpertis ERP Bodegas
como la solucién mas adecuada para su gestion. Una de las caracteristicas mas valoradas por el departamento técnico
de Marqués de Murrieta fue la flexibilidad de la solucién, y la capacidad para adaptarse a las exigencias del sector. En
palabras de Maria Vargas Montoya, Directora Técnica, Solmicro-eXpertis ERP Bodegas nos permite tener integrada en
una misma herramienta toda la gestion de la bodega. Y esto nos permite optimizar sensiblemente todos los procesos
productivos .

Gestion automatizada de fincas

Entre las funcionalidades de la solucion implantada, ademas de los habituales médulos de gestién de compras, ventas
y almacenes, se encuentran otros mucho mas avanzados como la gestién de fincas. Por medio de fotografias aéreas,
Solmicro-eXpertis ERP Bodegas puede mostrar por medio de areas coloreadas en el mapa el grado de acidez o
cualquier parametro deseado de la uva a cosechar. Este dato, cruzado con diferentes modelos meteorol6gicos, permite
tomar decisiones con la celeridad necesaria, basadas en esos datos.

Una de las razones que puede explicar el grado de solidez del software ERP de Bodegas de Solmicro es que su
Director General, Justino Martinez, también es propietario de una bodega en la Rioja Alta. Su pasion por el vino y sus
conocimientos de enologia han enriquecido el desarrollo de Solmicro-eXpertis ERP Bodegas, situando a este
ERP-CRM a la vanguardia de las herramientas de gestion de bodegas. La implantacion en Marqués de Murrieta
refrenda la validez de la propuesta del fabricante espafiol de software ERP para gestionar de manera integral una
bodega con una produccién anual superior a 1,2 millones de botellas. Para Justino Martinez, Director General de
Solmicro, el ERP de Solmicro «se diferencia de los existentes en el mercado en que es fruto de un conocimiento
cercano de las bodegas espafiolas. Por eso hemos desarrollado un software de gestibn muy completo funcionalmente,
flexible, facil de usar y por encima de todo, muy practico».
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Bodega Marqués de Murrieta esta utilizando la

solucién Solmicro-eXpertis ERP para mejorar
la gestion integral de la compafia

Este software ERP permite llevar el control de fincas,
vendimia y de recepcion de uvas
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Solmicro, fabricante espafiol de software de
gestion ERP, estd implementando sus
soluciones en la Bodega Marqués de
Murrieta para mejorar sus procesos de
producciéon, almacenamiento, venta y
distribucién de sus vinos. La solucién
informatica implantada, Solmicro-eXpertis
ERP Bodegas, permite a los empleados de
la bodega disponer en cualquier lugar y en
tiempo real de informacién completamente
actualizada sobre cualquier proceso que se
realice en sus instalaciones, desde la gestion
de vifiedos hasta la gestion de stocks, con la
trazabilidad incluida.

Una de las caracteristicas mas valoradas de
Solmicro-eXpertis ERP Bodegas por el

~nTom)

departamento técnico de Marqués de Murrieta
fue la flexibilidad de la solucién, y la capacidad

para adaptarse a las exigencias del sector.
Entre las funcionalidades de la solucion
implantada, ademas de los habituales médulos
de gestion de compras, ventas y almacenes, se
encuentran otros mucho mas avanzados como
la gestion de fincas. Por medio de fotografias
aéreas, Solmicro-eXpertis ERP Bodegas
puede mostrar por medio de areas coloreadas
en el mapa el grado de acidez o cualquier
parametro deseado de la uva a cosechar. Este
dato, cruzado con diferentes modelos
meteoroldgicos, permite tomar decisiones con la
celeridad necesaria, basadas en esos datos.
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Solmicro anuncié que su solucién eXpertis ERP funciona correctamente con Windows 7 Beta - Portal e Informacién sobre productos E...
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Solmicro anuncié que su solucion eXpertis ERP
funciona correctamente con Windows 7 Beta
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Ademas, también trabajan en la interoperabilidad de su
software ERP el navegador web Internet Explorer 8

Solmicro, proveedor espafiol de los
fabricantes de software de gestion, esta
trabajando en la interoperabilidad de
Solmicro-eXpertis ERP y Windows 7
Beta, el futuro sistema operativo de
Microsoft. El objetivo de la compaifiia es
que su programa de gestion empresarial
esté preparado para interoperar con
Windows 7 desde el mismo dia de su
lanzamiento.

DESAYUNOS NAV 2009

Demostraciones de las
novedades de
Después de varios meses de pruebas en el eStO nueva version.

laboratorio técnico de la compaifiia, el nivel de
compatibilidad alcanzado entre los dos
productos es muy satisfactorio. Actualmente,
Solmicro-eXpertis ERP es el Gnico ERP
certificado para Windows Vista y Solmicro
trabaja para conseguir la certificaciéon pertinente
que avale la perfecta compatibilidad con el
nuevo S.O. de Microsoft.

Ademas, Windows 7 permite a los usuarios de
Solmicro-eXpertis ERP un mayor control
sobre los diferentes aspectos de su trabajo
diario ya que el futuro sistema operativo
proporciona una informacién mas exhaustiva
sobre las acciones que esta realizando y
centraliza las notificaciones que el sistema
operativo proporciona, de forma que solo existe
una Unica herramienta de administracién a la
que hay que prestar atencion.

Pinche aqui para visitar el FORO SOBRE BUSINESS INTELLIGENCE y comentar esta informacion.
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» Solmicro, 15 afios como referente nacional de ERP

Mas de 700 clientes y mas de 14.000 usuarios utilizan su programa de gestiéon Solmicro-eXpertis
ERP.

Solmicro acaba de cumplir su 15° Aniversario. Tres lustros en los que ha consolidado su posicién en el
mercado del software de gestion ERP — CRM del pais. La quedan por delante muchos afios mas en los
que el software como servicio, la expansion por Latinoamérica y Europa, desarrollos verticales y una
nueva linea de negocio orientada a proporcionar servicios de marketing a distribuidores y clientes
marcan su estrategia de futuro.

La compaiiia lanzé a principios de afio el motor de desarrollo de aplicaciones Solmicro-eNgine 5.0, que
es la base de la version SaaS y de la nueva version de Solmicro-eXpertis ERP 5.0. Asimismo, ha
incorporado a su ERP notables mejoras en sus médulos de gestion de inmuebles, bodegas y RR.HH.

Actualmente, Solmicro cuenta con 50 distribuidores y su objetivo es alcanzar los 55 en este afio, “pero
sin precipitacion ya que por encima de la velocidad en llegar a esa cifra esta el dar con los socios

competencia exagerada y que coincidan varios de nuestros partners en un mismo concurso”, afirma

adecuados que nos permitan ofrecer el mejor servicio al cliente. Ademas nuestra politica es evitar una
Jaime Rodriguez, director de Canal y uno de los socios fundadores de Solmicro. @

Alcatel-Lucent
Solmicro MKR

Esta unidad ofrecera servicios de marketing interactivo a sus distribuidores. Ademas, garantiza un alto
grado de precision y efectividad en las campafias y se compromete con los resultados obtenidos.
Solmicro MKR —Marketing de Resultados ofrece, por tanto, a sus partners un conjunto de servicios y
herramientas profesionales en un terreno que se presenta crucial para el éxito de sus negocios y que
resulta vital para afrontar con garantias la actual coyuntura econémica.

La Seguridad
de los
Switches

Los servicios de la nueva unidad de Solmicro incluyen desde la consultoria para la identificacion de sus
potenciales clientes y la seleccion y compra de estas bases de datos, hasta la cualificaciéon en
profundidad de los leads antes de trasladarlos a los distribuidores, pasando por el desarrollo de
camparfias de marketing directo, de email marketing, telemarketing, etc.

En el corazén de Solmicro MKR — Marketing de Resultados - se sitia, ademas de su CRM, una
sofisticada plataforma tecnolégica multicanal que permite gestionar bases de datos y lanzar campafias
de marketing de forma simultanea y coordinada tanto de correo postal, como de emailings, SMS, fax o
telemarketing.

27/05/2009

# Olvidese de las colas, el trabajo ahora se busca en la web: segtn un estudio de Nielsen Online el
tréfico a la pagina web del INEM ha crecido un 650 por ciento en el Gltimo afio.

* Condenados por robar dinero virtual: cuatro jévenes coaccionaron y forzaron a otro internauta para

que les transfiriera divisas y propiedades virtuales.
Sue Oliva, vicepresidenta del sur de Enrique Placed, director general de
Europa de Sun Microsystems Compuware en Espafia

Fernanda Tomas, directora de Rafael Esteban, responsable de
Business Support de Ericsson para Canal Gestionado de Check Point

Espafia y Portugal para Espafia y Portugal

Cita
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Feria Virtual de Pymes de Microsoft

Hace ya algin fiempo que Microsoft puse en marcha su Feria Virtual de Pymes, con unos
ratios de visitantes que le han animado a emprender nuevas iniciativas en este contexto,
Asi surge un nuevo pabellén, el carrusel de innovadores, con el que reconoce no sélo la
labor de los ISVs mas vanguardistas en cuanto a formacién, sino también en materia de

desarrollo sobre la base de la Glfima tecnologia de Microsoft.

icrusoft ba puesto on marcha
M una ingeniosa manera de reco-

nocer la kabor de los 1SVs mis
innovadores, bajo la forma de un nuevo
pabellin en la Feria Virual para pymes
(buepolimwnne micrasoft. conlapain/ompresasl)
erinvirinalidefanit. mipx). Enmarcado
deniro del Portal de Empresas de
Microsoft, la compania ha cresdo esze
espacio en el que s muestma un carrusel
de lo que 1a proplas Micrasoft califica de
‘Hideres de Innovacion’ de 15Ve Iabel
Gémee, consejera de Desarrollo para
Partners, sehala que “este programa de
accitn querfa preméar y reconocer b la-
bor de modemizacion ¢ innovaciin de
nuestros spcivs teenologicos, on osre -
$0, quienes ya s encontraran desarro-

Los treve labricantes de sofoware in-
dependiente ekgidos por Micrasoft han
sido Adding Technology, AT, Futuver,
Grupo 163, Suge, SIE, Solmicro, Exact
Software, Hispates, Tecnigral, Ulrtima
Software, ICG y CDC Sofowure. A tra-
vés de la Feria Virwal es posible ver sus
saluciones y acceder directamente & sus
respectivos sitios web.

El ohjetivo es poner 3 disposicion
del intemauta tods la informacidn de Jos
fubricantes, de un modo rn sencilln co-
mo & estuviera en una feria eeal, reco.
rriendo los diferentes pabellones y obre-
niendo ficilmensc ks informacdn que
necesica. Bl escaparate, dorado de la recs
nologia Micrasoft Live Earch, parece 2
prior de excepeidn, pucsio que por ¢

Hando soluciones spayindose pun ello mework NET 3.5, SQL Server 2008y tocal de la feria, creada en enero de
en Jas dltimas versiones de Microsoft”, Windows Server 2008 para alojar sus so- 2007, ya han pasado cerca de 250.000
en concrero, Visual Studio 2008 y ol fra- lucionss, visitas,
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Beneficios anadidos

Isabel Gamez no dlo encuentra benefi-
cos de b Feria en la propia visibilidad
que piede aporear 2 las compaiiias,
“convirtiéndose en una auténrica arma
de markeding”, sino, sdemds, en “las
venmajs que puede TACr para con su o
nal. en scciones comerciales en donde
mucitren la feria 2 sus prospects™,
Asimismo, Gomez también indica que
“puede emplearse come una hermamienm
interna de comunicacion, en evenms o
reuniones de fuerza de ventas”,

Por su parte, los ISVy seleccionados
también han idenrificado ks bondides
de ln inlcariva. Asi, Joscha Finez, dinee-
tor de Marketing de Solmicro, destaca ¢l
impacto que puede rener en wérmines de
imagen, “dada que una de las dificulia-
des que en ocasiones encontramos ¢s
que, 2 pesar de contar con un producta
ERP de tan ales prestaciones como las
de los grandes suminiseradores, win te-
nemos poca visibilidad en el mercado;
con la Feria Virwal, ademis posiciona-
dos como uno de los parmers mds inno-
vadores, resolyemos eso”,

Anna Mard, direcrora de Progre-
macion de Sage Eurowin, valora positi-
vimente s participacion en esie tspa-
clo, “porque supone una oporanidad de
durnos a conacer  en un espacio de refe
rencia para lis pymes que buscan infoe-
macibn sobre labricantes de software de
gestian”. En su opinidn, “aparccer como

proveedor de productos v scrvicios cola-
borador de Microsoft sin duda nos
ayuda a afianzer nuestra imagen de mar-
<t al ubdcurnos al lado de una de las
principadis empresas tecnolégicas ded
mundo, En definitiva, hemos podido
aptrovechar el wrifico de profesionales
que han visitado este espacio virmal pars
promacionar nuestro partafalio de solu-
clones y servicios dirigidos a ks pyme”.
Esta misma lectura o Ja que realiza
Franciseo Javier Tovar, direcror de
Proyecros de Adding Technolegy:, al se-
Aular que "atn na contamas con los (n-
formes de acceso a la Feda pasa poder
realizar una andlis’s cuantitativo, pero
na cabe duda de que supone una inici-
tva de gran syuda para empresas como
la nuestra, en donde pricticamente 1o-
dos los que trabsfamos somas éenicos,
na comerciales”. En este sentida, Fines,
de SolMicro, indica que "¢l wifico redi-
rigido 2 nuestro porral desde la Feria
Virtual ronda d 10%, que no < una o-
tra demasiado ala, pero es trifico mu-
cho mds cualificado por lo que pucde
aporiar mds valor comercial”,
Asimisme, Tovar sefiala que “dado
que la mayor parte de nuesero negocio
procede de clientes ya Rdelizados, nos ha
ayudado a ser identificados como inno-
vadores”. En este mismo seneido, Jaume
Barris, direcror de Marketing y
Comunicician de SIE, seqala que “ver-
nos en esa ferla o todo un mensaje de

Otros pabellones de la Feria

- Soluciones de movili-
dad. Ofrecen solucianes novedo-
sas que focililon la gestién infor-
matica a les compailias.

— Soluciones de hosting.

— Productos. Los soluciones

de Microsoft mas adecuadas paro

la p’equeﬁn amprasa.

Emprendedores. Uno de
los més visitudos por su complela

infermacion pare aquellos que
quieren emprender un negocio y

para los qua necesitan desarrollar.
lo. Las empresas podrdn encoakar
informacion ocarce de fomas
administrativos y fiscoles, formo.
cién y eleoming, ayudas y sub-
vonciones asl coma sugerencios y
consejos proclicos.

- Seguridad. Una de los
mas sensibles para nuestros clien-
tas donde obtendrén los ochualizo-
ciones que le pormitiré estar per-
manente profegido.

tranquilidad pars nueseras clientes, que
ven ©dmo su nversion esad slendo acnia-
ftzada y es2d provegida por la innovacion
que acometemos ¥ nos reconoce la pro-
pla Miczosoft”. Barris mucstea su satis-
faccion por o hecho de que “Microsoft
nos ponga o sello de empresy innovado-
ra, siendo un ISV local, e toda unz ga-
rantia para niestros cerca de 8,000
dientes". B

Los trece ISV elegidos

~ Adding Technology
~ ALY

.—'FI.IW

~ Grupo i68

- Sage

- SlE

- Solmicro

- Enod Software

Tocnigral

= ocmg

— Ullima Software
-ICG

- CDC Scffware
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Con una estrategia muy sélida y enfocada en el canal

Solmicro cumple 15 anos

de las Tl, donde ya cuenta con mas de 700 clientes y en tor-

no a 14.000 usuarios de su solucion Solmicro-eXpertis ERP, cu-
ya ultima adaptacion es la versién 5.0. Asimismo, la compafia cuen-
ta desde el aio 2000 con el respaldo de la empresa espafiola de
capital riesgo Talde, que le proporciona la estabilidad econémica ne-
cesaria para abordar con éxito un entorno tecnolégico con una cons-
tante necesidad de innovacion e inversion, hasta tal punto que se
ha convertido en socio privilegiado de Microsoft, con quien compar-
te desarrollos técnicos en calidad de Gold Certified Partner.

En 2006 Solmicro decidié adoptar una nueva estrategia comer-
cial y poner su producto en manos de un canal de distribucion espe-
cializado que le ofreciera la capilaridad necesaria para llegar a cual-
quier lugar de Espafia donde la presencia de la pyme fuera relevante,
siempre con el objetivo de ofrecer el mejor servicio al cliente. Con-
cretamente, en la actualidad Solmicro cuenta con 50 distribuidores,
siendo su objetivo sumar otros cinco durante el presente 2009.

Por lo demas, Solmicro espera continuar muchos afios mas en el
mundo del ERP, apostando por el software como servicio a través

del motor de desarrollo de
aplicaciones Solmicro-eNgine
5.0, por una depurada estra-
tegia de desarrollos vertica-
les y por una linea de nego-
cio orientada a proporcionar
innovadores servicios de mar-
keting a sus distribuidores.
902 540 362
www.solmicro.com

s olmicro celebré el pasado mes su 15 aniversario en el sector

M BlueCat Networks confia en
Dot Force para su distribucion

BlueCat Networks ha firmado un acuerdo de distribucién
exclusivo con Dot Force en Espana, que se convierte en
socio mayorista pro-activo capaz de desarrollar el canal y
hacer crecer su negocio a través de programas de
generacién de demanda. Con su tercera generacién de
soluciones de gestién de direcciones IP o IPAM en Inglés
(Internet Protocol Address Management), BlueCat Networks
ayuda a organizaciones a asegurar que sus redes estén
siempre disponibles y que tengan las direcciones IP
necesarias para garantizar la conectividad en
cualquier momento.

936 567 400 | www.dotforce.es

CANAL DIGITAL
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M Vodafone
camina firme
hacia un mundo
conectado

Durante su ultimo afo fiscal
(finalizado el 31 de marzo de
2009), Vodafone Espana
alcanzdé unos ingresos totales
de 6.982 millones, un 2,6%
menos que en el ejercicio
anterior, si bien conviene
destacar que ya cuenta con
16.910.000 clientes.
Otro dato destacable es que,
durante los ultimos seis
meses contabilizados, los
ingresos por servicios de voz
sufrieron un descenso del
9,3%, que contrastan con un
crecimiento del 19,5% en los
de datos. De igual forma, la
operadora destaca que un
56% de las altas netas de
contrato de telefonia movil
en el Gltimo trimestre estan
relacionadas con servicios
estratégicos como la Oficina
Vodafone, Vodafone en Casa,
lineas moéviles asociadas con
Vodafone ADSL o nuevas
lineas relacionadas con la
conectividad PC movil. Y es
que, la venta de dispositivos
3G alcanzé las 7.068.000
unidades al final del ano
fiscal, suponiendo el 41,8% de
la cartera total de clientes.
En cuanto al futuro,
Vodafone Espaiia continuara
adecuando su oferta a la
demanda de los clientes, que
cada vez mas optimizan el
uso del teléfono movil.
607 133 333
www.vodafone.es




Jesiis Aguado, responsable
de CentriStor de Fujitsu.

(1.1 % ACTUALIDAD

La capacitacion del distribuidor es fundamental para la firma

LOPDGEST prepara su
programa de formacion
para el canal

de formacion de canal para 2009, que

consta de cursos diferenciados para dis-
tribuidores que estén interesados aun y no
forman parte de dicho canal y para los que ya
si sean partners del fabricante.

“Queremos ofrecer una formacioén de ca-
lidad porque esimportante que conozcan con
detalle los aspectos legales y organizativos ne-
cesarios para realizar una adaptacién o un
mantenimiento de la LOPD, e incluso para ayu-
darles a llevar a cabo las ventas de la solucion”,
afirma Juan Manuel Brizuela, director de Ca-
nal de LOPDGEST, que afade: “Aparte de los
cursos de formacién, nuestra comunidad de partners tiene acceso al
soporte especializado y profesional que les ofrecemos para solucio-
nar cualquier duda que les pueda surgir durante una adaptacion”.
Asi pues, los distribuidores que estén interesados en comercializar
las soluciones del fabricante pueden asistir a los webcasts de for-
macién que organizan y convocan una vez al mes sus tres mayoris-
tas: Aryan, GTI e Ingram Micro.

Después, si deciden incorporarse al programa de canal, realizaran
el “Curso de Formacion Inicial” de 7 horas de duracién y de caracter
presencial, que tiene lugar una vez al mes en Madrid y en Barcelona.

www.lopdgest.com

L OPDGEST ha presentado su programa

M Fuyjitsu confia en EMC para
ofrecer consultoria de backup

Fujitsu Technology Solutions ha confiado en
la solucién EMC Data Protector Advisor para
ofrecer una solucién de consultoria de backup
que simplifica y mejora la gestién de datos,
optimizando el acceso a la informacién con
reportes automatizados y estandarizados.
Como principales beneficios, Jesus Aguado,
responsable de CentricStor en la compania,
senala los siguientes: “Se disminuyen los
costes de administracién, previene de las
compras sin control, facilita la creacién de niveles de servicio
(SLA) y hace posible la anticipacién ante los errores”.

916 575 511 | es.ts.fujitsu.com/

CANAL DIGITAL
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Solmicro esta trabajando en
la interoperabilidad de Solmicro-
eXpertis ERP y Windows 7 Beta,
el futuro sistema operativo de
Microsoft, con el objetivo de
estar perfectamente
preparado para interoperar
desde el mismo dia de su
lanzamiento.
“Entre sus principales
novedades, funciona de
forma muy agil con
maquinas que no tengan
muchos recursos, lo que
significa que en lineas
generales obtendremos una
experiencia de usuario
satisfactoria utilizando
varias ventanas de forma
simultanea, realizando
distintas operaciones con total
fluidez o disfrutando de la
usabilidad de la interfaz
gréfica”, afirma Ramoén Lozano,
director de I+D+i de Solmicro.
902 540 362
www.solmicro.com

Delaware ha anunciado un
acuerdo con la compaiiia
Fromdistance para la
comercializacion, integracion y
distribucion de las soluciones de
este fabricante, en especial
Fromdistance MDM, una
solucion de gestion remota de
dispositivos méviles.
Delaware se encarga de la
implantacion, integracion y
puesta en produccion de la
solucion en el cliente final,
ofreciendo la posibilidad de
encargarse de la gestion de la
plataforma en régimen de BPO.
www.grupodelaware.com

40 www.SupermicroStocks.com
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partnersen la practica

Comar mejora la gestion
de RRHH con Seresco

OCIO. Seresco, integrador de referencia en Asturias, ha
firmado un contrato con el Grupo Comar, que gestiona
en Espana los casinos de Aranjuez, A Corufia, Santan-
der y Melilla, entre otros, para la externalizacion de todo
lo relacionado con la gestion de la nomina y la admi-
nistracion de personal de sus mas de 2,600 empleados
repartidos por Europa y América Latina. Comar, un gru-
po de mas de 60 sociedades que desarrollan su activi-
dad en casinos, promociones inmobiliarias o gestion de
hoteles, entre otras, centraliza todas sus actividades de
recursos humanos en A Corufa. Las diversas ubicaciones
de sus centros de negocio, asi como el volumen de plan-
tilla gestionada en cada uno de ellos daban como re-
sultado un flujo de informacion considerable que reca-
ia directamente en el personal del departamento de re-
cursos humanos. Ante el crecimiento que estaba ex-
perimentando este grupo, que factura 245 millones de

euros, se habia hecho crucial mejorar |a eficiencia en este
drea, por lo que se toma la decision de descentralizar de-
terminadas tareas, mediante la busqueda de un prove-
edor de servicios de outsourcing. Tras un estudio de mer-
cado, el Grupo Comar aposto por Seresco, que realizd
un andlisis exhaustivo del esquema organizativo y retri-
butivo de la organizacion e implanté como plataforma
de servicio Milena Personal. Una herramienta que per-
mite definir distintos perfiles de acceso para usuarios lo-
calizados en ubicaciones geograficas distintas a la cen-
tral de RRHH. Asi, usuarios de centros remotos incor-
poran informacion al sistema y, ademas, se delega so-
bre el outsourcer (Seresco) las tareas de calculo, verifi-
cacion y mantenimiento del sistema, manteniendo en
Grupo Comar el acceso en tiempo real a todos los as-
pectos relativos a la administracion de némina.
wWww.5eresco.es

Comar gestiona cuatro casinos en Espafia.

Dell suministra PC a la UE

ADMINISTRACION. Dell acaba de suscribir un contra-
to con la Comision Europea que puede considerarse un
auténtico pelotazo en estos momentos de parén del mer-
cado, tanto por el periodo establecido de diez afos como
por el montante de 63 millones de euros que iran a pa-
rar a las arcas de la compania americana. El acuerdo con-
siste en el suministro de equipos de sobremesa, mini-
torres, monitores y soporte técnico a las distintas insti-
tuciones comunitarias. En total, Dell suministrara 74.300
ordenadores Dell Optiplex 740 y hasta 44.600 monito-
res Dell UltraSharp 1908 FP. Ademas de los productos,
Dell prestara -en colaboracion con su partner de servi-
cios Getronics- servicios de soporte técnico, tales

como instalacion de software, drivers, mantenimiento y
soporte internacional in situ al siguiente dia laborable. El
contrato abarca 130 paises en el mundo y ha sido ad-
judicado a Dell y Getronics tras un concurso publico abier-
to. Seguln un comunicado oficial, la comparia ha resul-
tado adjudicataria debido a su competitiva oferta de pre-
cio y por la relacion que tiene con su partner de servi-
cios Getronics. “Este contrato es un significativo logro
para nuestro negocio de sector plblico y hemos insta-
lado cerca de 25.000 unidades hasta la fecha”, ha co-
mentado Joshn Claman, vicepresidente de Dell para el
sector plblico en Dell EMEA.

www.dell.com

Solmicro aupa a la
Real Sociedad

DEPORTE. La Real Sociedad de Futbol ha elegido el
software de gestién Solmicro eXpertis ERP para me-
jorar sus procesos internos de gestion, y a la consul-
tora ATE Informatica para dirigir el proceso de im-
plantacion. El equipo donostiarra incorpora asi una he-
rramienta capaz de soportar la automatizacion y ra-
cionalizacién de todos sus procesos orientandolos al
cumplimiento de sus objetivos globales a medio y lar-
go plazo. La Real Sociedad ha decidido renovar su in-
fraestructura de Tl porque su plataforma actual no sa-
tisface sus necesidades de informacion ni sus expec-
tativas de futuro en cuanto a posibilidades, funciona-
lidades y evolucion tecnolégica. En concreto, la enti-
dad donostiara necesitaba un software de gestion ERP
que le permitiera afrontar sus compromisos de creci-
miento en las mejores condiciones posibles, asi como
un consultor experto que encauzara el aprovechamiento
y parametrizacion del ERP. Ademas, precisaba que el
ERP fuera sencillo de usar, facil de integrar, compati-
ble con soluciones ofimaticas y otras aplicaciones y que
permitiera diferentes niveles de seguridad y acceso a
la informacion.

www.solmicro.com

Raona lleva a Cotinsa
la primera R2 de OCS

INDUSTRIA. Raona presume de haber hecho la primera
implantacion de la R2 de Office Communications Ser-
ver (OCS) en Espana. En concreto, el distribuidor ha lle-
vado la propuesta de convergencia de voz y datos de
Microsoft a Cotinsa, un fabricante de tuberias para la in-
dustria con sede en La Pobla de Mafumet, en Tarrago-
na. Hasta la fecha, Cotinsa sélo disponia de un sistema
de telefonia tradicional y el correo electronico. Ademas,
se trataba de un entorno muy controlado en el que solo
algunas personas disponian de conexion a Internet. Con
OCS, el cliente ha podido seguir manteniendo ese con-
trol, pues en realidad se ha hecho con un sistema de
mensajeria instantanea y videoconferencia sin tener que
recurmir a ningun servicio pablico.

www.raona.es

Fujitsu mantiene la red
de la Complutense

EDUCACION. La UCM ha renovado, tras cinco afos de
colaboracion, su acuerdo con Fujitsu Services para el
mantenimiento de la red con una ampliacion del alcan-
ce, tanto en tiempo como en contenido, de la gestion y
mantenimiento de esta infraestructura universitaria. Las
soluciones integradas por Fujitsu Services en la Com-
plutense proporcionan un entorno en el que estudian-
tes y profesores pueden acceder a informacion interna,
mejorando ademas los niveles de cooperacion en el cam-
pus. En los Ultimos afios se ha producido una mejora de
la seguridad, que incluye una monitorizacion y gestion
proactiva de las amenazas, asi como la garantia de una
continuidad del servicio, con estrictos acuerdos SLA.
http://es.fujitsu.com
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Solmicro corrobora la satisfacciéon de sus distribuidores

15 julio 2009 por Redaccion

El 95% del canal del fabricante afirma que seguira apostando en el futuro por sus
soluciones de gestiéon empresarial.

El 95% de los distribudiores de Solmicro seguira apostando por las soluciones del

fabricante de ERP. Al menos asi lo ha constatado el proveedor en un reciente
estudio realizado entre su canal para medir el grado de
satisfaccion de sus socios.

“Nos ha reconfortado enormemente la respuesta de
nuestros partners. Siempre, hemos presumido de buena
relacion y compromiso mutuo, pero que el 95% de tu
canal manifieste su deseo de seguir apostando por
nuestro producto y nos recomiende como fabricante nos
llena de orgullo y nos anima a seguir trabajando con la
ilusion y el esfuerzo con que lo hemos estado haciendo
hasta ahora”, afirma Jaime Rodriguez, director de
canal de la compaiiia.

Otro dato que avala esa buena relacién es que el 90%
de los distribuidores se declara “satisfecho” o “"muy satisfecho” a la hora de valorar
la relacion partner/fabricante. Ademas, el 50% de los entrevistados considera que
Solmicro aporta una “gran ventaja” o una “ventaja crucial” a la hora de hacer
negocios. Asimismo, El 79% califica de notable o sobresaliente el producto
eXpertis ERP y el 52% destaca la calidad del soporte que ofrece la compafiia con
valores de 7 a 9 (en una escala de 9 puntos).

En dicha encuesta, Solmicro ha solicitado a los partners que evaluasen diferentes
aspectos a partir de la relacién comercial existente entre ambas partes y del
conocimiento de eXpertis ERP. Asi pues, los resultados de este sondeo animan al
fabricante a mantener su politica de canal, basada en el establecimiento de una
relacion de equilibrio que evite la competencia feroz entre los distribuidores.

Asimismo, Solmicro recalca que seguira esforzandose por ofrecer a sus socios las
maximas garantias en lo referente a productividad, rentabilidad y negocio.

http://www.channelinsider.es/2009/07/15/solmicro-corrobora-la-satisfaccion-de-sus-
distribuidores/
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L_as soluciones de Solmicro reciben el
apoyo de su canal

El 95% del canal del proveedor afirma en una encuesta que quiere seguir contando con sus
soluciones. También valora aspectos como el soporte que ofrece la firma.

escrito por:David Ferndndez jueves, 16 de julio de 2009

El fabricante de soluciones de gestion Solmicro ha realizado un estudio entre sus distribuidores
para medir el grado de satisfaccion en la relacidn partner-fabricante. El estudio sefiala que el
95% de su canal manifiesta su deseo de seguir contando con su producto.

Ello invita a los responsables de la compaiiia a mantener la misma politica de canal, que
persigue establecer entre sus partners una relacion de equilibrio que evite que se produzcan
situaciones de competencia feroz.

Otro dato de este informe es que el 90% de los distribuidores se declara “satisfecho” o “muy
satisfecho” en cuanto a la relacién entre revendedores y fabricante. Ademas, la mitad de los
ala hora

|ll

consultados considera que Solmicro aporta una “gran ventaja” o una “ventaja crucia
de hacer negocios. Por su lado, el 79% califica de notable o sobresaliente el producto Solmicro-
eXpertis ERP y el 52% de los socios destaca la calidad del soporte que ofrece la compaiiia con
valores de 7 a 9 (en una escala de 9 puntos).

http://www.channelpartner.es/Noticias/200907150031/-Las-soluciones-de-Solmicro-
reciben-el-apoyo-de-su-canal.aspx
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Para dinamizar las ventas de los distribuidores

Solmicro ofrece
servicios de
marketing al canal

olmicro acaba de poner en marcha la nueva
unidad de servicios Solmicro MKR —-Marketing
de Resultados—, para ofrecer servicios integra-
les de marketing a sus distribuidores. El objetivo es
proporcionarles un conjunto de herramientas profe-
sionales en un terreno que se presenta crucial para
el éxito de sus negocios y que resulta vital para afron-
tar con garantias la actual coyuntura econdémica.
“Con Solmicro MKR —Marketing de Resultados—
queremos ayudar a dinamizar sus ventas identifi-
cando las oportunidades de negocio. Contamos con
una contrastada metodologia para establecer la es-
trategia de marketing: empieza por una correcta
identificaciéon del mercado potencial, continta con
la generaciéon de una buena base de datos de po-
tenciales clientes y finaliza con el uso intensivo de
una bateria de herramientas de marketing tecno-
l6gico, digital e interactivo. La experiencia acumu-
lada en estos anos y los resultados obtenidos nos
confirman que éste es el camino a seguir: estrate-
gia, procedimiento y metodologia, calendarizar
unos contactos perioddicos con los clientes y llegar
a ellos por diferentes canales», afirma Joseba Fi-
nez, director de Marketing de Solmicro.

Los servicios de la nueva unidad de Solmicro inclu-
yen desde la consultoria para la identificaciéon de sus
potenciales clientes y la selecciéon y compra de estas
bases de datos, hasta la cualificacion en profundidad
de los leads antes de trasladarlos a los distribuidores,
pasando por el desarrollo de campafias de marketing
directo, de e-mail marketing, telemarketing, etc. Asi-
mismo, se trabajara en acciones de generacion de mar-
ca, posicionamiento web y marketing de buscadores
(SEO, SEM, reputacién on-line, etc.) para consolidar a
los distribuidores que lo demanden en sus respecti-
vos mercados locales y verticales.

Uno de los principales valores afiadidos y que se
convierte en la principal ventaja competitiva de Sol-
micro MKR —Marketing de Resultados— es, como su
propio nombre indica, su compromiso con los re-
sultados del cliente. En este sentido, la compafia
se apoya en la experiencia y los logros obtenidos
durante todos estos afios en este terreno, asi como
en los cosechados por algunos distribuidores que
ya han contratado estos servicios.

902 540 362 | www.solmicro.com

B G Data confia en Micronet

G Data acaba de firmar un acuerdo con Micronet, en virtud del cual esta compaiiia
distribuidora de software pasara a comercializar sus soluciones de retail en Espana,
concretamente la gama 2009, compuesta por G Data NotebookSecurity 2009, G Data TotalCare
2009, G Data InternetSecurity 2009 y G Data AntiVirus 2009, asi como las soluciones para
empresa G Data AntiVirus 9.0 y G Data Client Security 9.0.

En palabras de Jorge de Miguel, responsable para Iberia de G Data, “el acuerdo con Micronet
permitird que nuestras soluciones lleguen a todavia mas publico en Espana. Su dilatada

experiencia de mas de 25 anos en el sector y su buen hacer durante todo este tiempo son una
garantia de éxito”. Por su parte, Ignacio Osuna, director comercial de Micronet comenta que
“nos complace poder aportar nuestra experiencia a una compania como G Data, que cuenta
con un cartera de productos galardonados a nivel internacional, gracias a la excelente
relacién calidad/precio de sus soluciones”.

917 612 360 | www.micronet.es

CANAL DIGITAL
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Solmicro corrobora la satisfaccion
de sus distribuidores

e Fecha: 15-07-2009
o De: Redaccién

El 95% del canal del fabricante afirma que seguira apostando en el futuro
por sus soluciones de gestién empresarial.

El 95% de los distribuidores de Solmicro seguira apostando por las soluciones
del fabricante de ERP. Al menos asi lo ha constatado el proveedor en un
reciente estudio realizado entre su canal para medir el grado de satisfaccion de
Sus socios.

"Nos ha reconfortado enormemente la respuesta de nuestros partners.
Siempre, hemos presumido de buena relacion y compromiso mutuo, pero que
el 95% de tu canal manifieste su deseo de seguir apostando por nuestro
producto y nos recomiende como fabricante nos llena de orgullo y nos anima a
seguir trabajando con la ilusion y el esfuerzo con que lo hemos estado
haciendo hasta ahora", afirma Jaime Rodriguez, director de canal de la
compaifiia.

Otro dato que avala esa buena relacion es que el 90% de los distribuidores se
declara "satisfecho” o "muy satisfecho" a la hora de valorar la relacion
partner/fabricante. Ademas, el 50% de los entrevistados considera que
Solmicro aporta una "gran ventaja" o una "ventaja crucial” a la hora de hacer
negocios. Asimismo, El 79% califica de notable o sobresaliente el producto
eXpertis ERP y el 52% destaca la calidad del soporte que ofrece la compafia
con valores de 7 a9 (en una escala de 9 puntos).

En dicha encuesta, Solmicro ha solicitado a los partners que evaluasen
diferentes aspectos a partir de la relacion comercial existente entre ambas
partes y del conocimiento de eXpertis ERP. Asi pues, los resultados de este
sondeo animan al fabricante a mantener su politica de canal, basada en el
establecimiento de una relacion de equilibrio que evite la competencia feroz
entre los distribuidores.



http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article4579

El 90% de los distribuidores de Solmicro califica de
‘satisfactoria’ o ‘muy satisfactoria’ su relacién con el
fabricante

Miércoles 15 de julio de 2009. Solmicro ha realizado un estudio entre sus
distribuidores para medir el grado de satisfaccion en la relacion partner - fabricante. En
dicho informe, Solmicro ha solicitado a sus distribuidores que, en funcién de su
relacion comercial y del conocimiento de su producto Solmicro-eXpertis ERP,
valoraran entre otras cuestiones:

La calidad del software ERP Solmicro-eXpertis ERP.
La calidad del soporte cuando es necesario.

La capacidad de Solmicro para responder a las necesidades empresariales
planteadas por los clientes.

La posible recomendacion de Solmicro a terceros.

Si volverian a contar con Solmicro en su siguiente compra de producto y/o
servicios.

Si Solmicro aporta una ventaja competitiva frente a otros fabricantes.

Si, en resumen, Solmicro les ha facilitado el «hacer negocios».

Canal fiel y comprometido El 95% de los distribuidores afirman que no sélo
recomendarian Solmicro a terceros sino que seguiran apostando por Solmicro-eXpertis
ERP, una cifra que refleja la buena sintonia que mantiene el fabricante con todo su
canal. Otro dato que avala esa buena relacion es que el 90% de los distribuidores se
declaran «satisfechos» o «muy satisfechos» a la hora de valorar la relacion partner —
fabricante. Ademas, casi el 50% considera que Solmicro aporta una «gran ventaja» o
una «ventaja crucial» a la hora de hacer negocios. El 79% califican de notable o
sobresaliente el producto Solmicro-eXpertis ERP y el 52% de los partners han
destacado la calidad del soporte que ofrece la compafiia con valores de 7 a 9 (en una
escala de 9 puntos).

Como conclusion, los resultados de este informe han animado a la compania
mantener la misma «politica de canaly, estableciendo entre sus partners una relacion
de equilibrio que evite que se produzcan situaciones de competencia feroz y
esforzandose en poder ofrecer a sus distribuidores las maximas garantias en lo
referido a productividad, rentabilidad y negocio (incidiendo en su apuesta por la
innovacion, el desarrollo de un producto capaz en igualdad de condiciones con los
otros fabricantes y garantizando un soporte técnico y comercial riguroso y
competente).


http://www.mkm-pi.com/mkmpi.php?article4579

«Nos ha reconfortado enormemente la respuesta de nuestros partners. Siempre,
hemos presumido de buena relacién y compromiso mutuo pero que el 95% de tu canal
manifieste su deseo de seguir apostando por nuestro producto y recomendandonos
como fabricante nos llena de orgullo y nos anima a seguir trabajando con la ilusién y el
esfuerzo con que lo hemos estado haciendo hasta ahora», afirma Jaime Rodriguez,
Director de Canal de Solmicro.
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El 95%0 del canal del proveedor afirma en una encuesta que quiere seguir contando
con sus soluciones. También valora aspectos como el soporte que ofrece la firma.

El fabricante de soluciones de gestidon Solmicro ha realizado un estudio entre sus distribuidores
para medir el grado de satisfaccion en la relacion partner-fabricante. El estudio sefiala que
el 959% de su canal manifiesta su deseo de seguir contando con su producto.

Ello invita a los responsables de la compafiia a mantener la misma politica de canal, que
persigue establecer entre sus partners una relacién de equilibrio que evite que se produzcan
situaciones de competencia feroz.

Otro dato de este informe es que el 90%b de los distribuidores se declara “satisfecho” o
“muy satisfecho” en cuanto a la relaciéon entre revendedores y fabricante. Ademas, la
mitad de los consultados considera que Solmicro aporta una “gran ventaja” o una “ventaja
crucial” a la hora de hacer negocios. Por su lado, el 79% califica de notable o sobresaliente el
producto Solmicro-eXpertis ERP y el 52% de los socios destaca la calidad del soporte que
ofrece la compafia con valores de 7 a 9 (en una escala de 9 puntos).
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SOLMICRO PRESUME DE UN CANAL FIEL Y COMPROMETIDO

Tras realizar un estudio entre sus distribuidores para medir su
grado de satisfaccion en la relacion partner-fabricante y su
conocimiento del producto Solmicro-eXpertis ERP, el fabricante
espafiol de software de gestion Solmicro continlia convencido de su
acertada politica de canal, es decir, de establecer entre sus
partners una relacion de equilibrio que evita que se produzcan
situaciones de competencia feroz y de esforzarse en ofrecerles
siempre las méaximas garantias en lo que a productividad,
rentabilidad y negocio se refiere, sin dejar de lado su apuesta por la
innovacion y garantizando un buen soporte técnico y comercial. Y
es que, segun Jaime Rodriguez, director de Canal de Solmicro, “nos
ha reconfortado enormemente la respuesta de nuestros partners.
Siempre hemos presumido de una buena relacion y compromiso
mutuo, pero que el 95% de tu canal manifieste su deseo de seguir
apostando por nuestro producto y recomendandonos como
fabricante nos llena de orgullo y nos anima a seguir trabajando con
la misma ilusién y esfuerzo con que lo hemos estado haciendo
hasta ahora”.

Otros datos que avalan lo acertado de esta estrategia son: que el
90% de los distribuidores se declaran “satisfechos” o “muy
satisfechos” a la hora de valorar la relacion partner—fabricante; que
el 50% consideran que Solmicro aporta una “gran ventaja” o una
“ventaja crucial” a la hora de hacer negocios; que el 79% califican
de notable o sobresaliente el producto Solmicro-eXpertis ERP; y
que el 52% destacan la calidad del soporte que ofrece la compaiiia
con valores de 7 a 9 (en una escala de 9).

Solmicro: 902 540 362 / www.solmicro.com


http://www.solmicro.com
http://www.tibetediciones.com/canaldigital/i_noticia_desarrollo.php?Id=6934
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Paula Bardera [pbardera@idg.es] ; . . I =

Con una alta especializacién en su nicho de mercado, la industria del automovil,

" Ingemat necesitaba contar con una infraestructura tecnoldgica que siguiera el mismo

| :'r:it_'mo:d_e desarrollo. Asi, tras analizar las necesidades de todos sus departamenfbs, decidié
.'i'm'_[:i’lant-ar un ERP que aunara recursos y le proporcionara mayor agilidad a la hora de

tomar decisiones.
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' Solmicro

presume de un canal fiel y comprometido

Tras realizar un estudio entre sus distribuidores para medir
su grado de satisfaccion en la relacion partner-fabricante y su
conocimiento del producto Solmicro-eXpertis ERP, Solmicro
continta convencido de su acertada politica de canal, es decir,
de establecer entre sus partners una relacion de equilibrio que
evita que se produzcan situaciones de competencia feroz y de
esforzarse en ofrecerles siempre las maximas garantias. Y es que,
segun Jaime Rodriguez, director de Canal, “nos ha reconfortado
enormemente la respuesta de nuestros partners. Siempre he-
mos presumido de una buena relacién y compromiso mutuo,
pero que el 95% de tu canal manifieste su deseo de seguir apos-

tando por nuestro producto y recomendandonos como fabri-
cante nos llena de orgullo y nos anima a seguir trabajando con
la mismailusion y esfuerzo”.

Otros datos que avalan lo acertado de esta estrategia son:
que el 90% de los distribuidores se declaran “satisfechos” o
“muy satisfechos” al valorar la relaciéon partner—fabricante; que
el 50% consideran que Solmicro aporta una “gran ventaja” o
una “ventaja crucial” al hacer negocios; o que el 79% califican
de notable o sobresaliente el producto Solmicro-eXpertis ERP.

902 540 362 / www.solmicro.com

www.SupermicroStocks.com
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Marketing de resultados: la estrategia que
funciona en internet
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A las bondades del marketing de resultados se suma el CRM, conocida también como la gestion sobre la
relacion con los consumidores. Un modelo de negocio con el que la empresa trata de identificar y
administrar su relacién con la cartera de clientes, de modo que completa el ciclo entre las actividades de
marketing de resultados, ventas y atencién al cliente.

A través de los elementos de los que se compone (Servicio en el campo de ventas, clientes, telemarketing,
sincronizacion de datos...), el CRM permite la automatizacion de las ventas. De este modo, éstas son
reforzadas al disponer de informacién critica de clientes y al ofrecer las herramientas necesarias para vender
efectivamente y obtener una mejor administracion del tiempo. Todo ello mediante una mejor administracion de
contactos y control de las actividades comerciales, el control del cliente por lineas de productos, de las ofertas y
presupuestos y de la gestion de oportunidades. En definitiva, ayuda al marketing de resultados.

Igualmente, automatiza las acciones de marketing de resultados, dotando a este departamento de las
herramientas necesarias para administrar campanas, generar iniciativas y ofrecer un mejor servicio al cliente y
soporte. Permite a la empresa manejar las cuestiones, problemas o asuntos de los clientes de un modo efectivo.

Otra de sus principales funciones es la administracion del canal. El CRM extiende las necesidades del canal de
ventas extendidas como distribuidores y de valor agregado, lo que permite distribuir iniciativas y administrar
promociones fuera del equipo de ventas de la empresa.

Todas estas funcionalidades del CRM aportan una gran fluidez a la relacién con los clientes, teniendo un amplio
conocimiento de su perfil, haciéndoles llegar el producto a un menor coste y aumentando la fidelidad, lo que se
traduce en unas mayores ventas y rentabilidad y mejora del marketing de resultados. Sin embargo, su valor no
solo se plasma en la retencion y lealtad de los clientes, sino también en llevar a cabo un marketing de resultados
mas efectivo con la consiguiente deteccion de nuevas oportunidades y la posibilidad de introducir nuevos
productos y clientes de una manera mas rapida.

El valor del CRM se acrecienta aun mas para las pequefias y medianas empresas en el caso de que éste sea
implantado en version SAAS (Software como Servicio). La razén es clara: ofrece una maxima funcionalidad a un
menor coste, lo que la convierte en una herramienta muy util para todo tipo de empresas.

Se trata de un modelo de facil uso en el que la distribucién de los programas se realiza en forma de alquiler, de
modo que la empresa arrendataria tiene asegurado mediante una cuota mensual el mantenimiento, la operaciéon
técnica diaria y la ayuda. El acceso a la aplicacion se realiza a través de Internet. En consecuencia, la inversion
es minima al no tener que efectuar instalacién alguna. Unicamente es necesario tener acceso desde Internet, de
modo que se puede tener acceso a la aplicacion CRM en cualquier momento y cualquier lugar, asi como
personalizarla a tiempo real y una mayor rendimiento del marketing de resultados.

El coste del mantenimiento y las actualizaciones también es nulo, puesto que sera el proveedor el responsable
de estas labores. Aunque quizas una de sus mayores ventajas sea la posibilidad que le brinda a la empresa
para crear valor en su canal de ventas.

En resumen, el CRM en SASS presenta innumerables ventajes entre las que destaca un menor coste que un
software en propiedad, ahorro ante la necesidad de tener que invertir en infraestructuras, acceso a la aplicacién
CRM en cualquier momento y lugar, personalizacion en tiempo real, integracién basada en estandares y un facil
proceso de actualizacion.

Acerca de los servicios de marketing de resultados de Solmicro
Solmicro MKR Marketing de Resultados, ofrece servicios integrales de Marketing de resultados que ayudan a
las pymes a tomar medidas y pasar a la accion frente a una situacion econdmica adversa. Entre los beneficios
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que pueden reportar a las pymes estos nuevos servicios de marketing de resultados destacan la mejora en su
estructura relacional con sus clientes y en la atencidon que se les presta; el fortalecimiento del sistema de ventas,
gracias a la informaciéon comercial; la medicion del comportamiento del cliente y la puesta en valor de las
ventajas diferenciales que aporta la empresa.

Mas informacion en: http://www.marketinginternetmkr.com/

Detalles del contacto:

Solmicro

Capuchinos de Basurto n° 6 - 3°C
Vizcaya

TIf: 944271362

Web: http://www.solmicro.com

El usuario Joseba Finez lleva inscrito en nuestra web desde el Miércoles, 02 Septiembre 2009.


http://www.marketinginternetmkr.com/
http://www.solmicro.com
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Solmicro en los Medios
Octubre 2009 - Diciembre 2009



Solmicro celebra su convencion anual de
distribuidores

Con mas de 70 asistentes de su canal de partners, Solmicro dio a conocer las novedades de la
version del ERP Solmicro-eXpertis 5.0, que incorpora las ultimas tecnologias de Microsoft.

escrito por:Mayra Martinez jueves, 01 de octubre de 2009

Mas de 70 socios del canal de Solmicro han asistido a la sexta edicién del ECCO, la convencién
anual de distribuidores del fabricante de software, donde la compafiia demostré al canal una
bateria de novedades tecnoldgicas y nuevos servicios para estimular las ventas. Ademas,
durante el evento los directivos de Solmicro realizaron un analisis de las ventas de 2009 y
efectuaron demostraciones de su nueva solucion Agilizate, la versién en formato Saa$S
(Software as a Service) del ERP que Solmicro lanza junto al Grupo IE y de su unidad de servicios
Solmicro MRK — Marketing de Resultados -. Asimismo, Solmicro presenté a sus partners la
nueva linea de formacion online y las novedades que ofrece la version 5.0 de su software de
gestion empresarial Solmicro-eXpertis ERP, que incorpora las Ultimas tecnologias de Microsoft
asi como algunas mejoras funcionales en todos sus mddulos.

“Solmicro trabaja con el canal para ayudarles a potenciar sus ventas y aprovechar los tiempos
de crisis como una oportunidad. Les incentivamos para que, mas que consultores tecnoldgicos,
sean aliados de negocio de sus clientes asesorandoles sobre cémo el ERP de Solmicro les
puede ayudar a potenciar sus negocios, optimizando sus procesos” afirma Jaime Rodriguez,
Socio Fundador y Director de Canal de Solmicro.

http://www.channelpartner.es/Noticias/200910010032/Solmicro-celebra-su-
convencion-anual-de-distribuidores.aspx
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Solmicro celebra su VI
Convencion Anual con sus
distribuidores

Solmicro ha celebrado su sexta edicién del

ECCO, la convencion anual de distribuidores

donde la compaiiia mostré al canal una

importante bateria de novedades tecnoldgicas,

funcionales y de nuevos servicios, todo ello para

estimular las ventas, aportando mayor valor

afadido a cada proyecto.

Durante el evento, al que asistieron un grupo

nutrido de sus partners de canal, los directivos de Solmicro realizaron un analisis de las ventas
de 2009 y efectuaron demostraciones de su nueva solucion Agilizate, la version en formato SaaS
(Software as a Service) del ERP que Solmicro lanza junto al Grupo IE y de su unidad de servicios
Solmicro MRK — Marketing de Resultados -. Asi mismo, Solmicro presenté a sus partners la
nueva linea de formacién online y las novedades que ofrece la versién 5.0 de su software de
gestion empresarial Solmicro-eXpertis ERP.

“Solmicro trabaja con el canal para ayudarles a potenciar sus ventas y aprovechar los tiempos de
crisis como una oportunidad. Les incentivamos para que, mas que consultores tecnoldgicos,
sean aliados de negocio de sus clientes asesorandoles sobre como el ERP de Solmicro les puede
ayudar a potenciar sus negocios, optimizando sus procesos” afirma Jaime Rodriguez, Socio

Fundador y Director de Canal de Solmicro.

Solmicro-eXpertis ERP 5.0

La compafiia ha avanzado a sus distribuidores las principales caracteristicas de la version
Solmicro-eXpertis 5.0 que incorpora las Ultimas tecnologias de Microsoft, lenguajes de
programacion Visual Studio 2008 o Framework .Net 3.5, sistema de gestién de bases de datos
SQL Server 2008 o sistema operativo Windows Server 2008 asi como las mejoras en sus
modulos de proyectos y bodegas (accesibilidad gréafica, configurador de producto y avance de
obra, etiquetas de clientes y proveedores) y las grandes mejoras realizadas en el CRM de
Solmicro.



Ademas, Solmicro ofrece a sus partners una renovada aplicacién de gestion de inmuebles
dirigida al sector de la banca y los seguros y que ha sido homologada por la Confederacion
Espafiola de Cajas de Ahorros (CECA). Este mddulo incluye todo lo relativo a adquisiciones,
gestion del inmovilizado, inmuebles, obras y mantenimiento y se completa, en esta hueva
version 5.0, con funcionalidades para cubrir la logistica de los departamentos de compras,
distribucion y almacenes.

Solmicro MRK — Marketing de Resultados —

En su afan de seguir innovando y aportando las soluciones mas vanguardistas, Solmicro ha
presentado a sus partners “Solmicro MKR — Marketing de Resultados —“, su nueva unidad de
negocio basada en servicios de Marketing Integral (On — Off Line) que ayuda a dinamizar las
ventas. Con Solmicro MKR — Marketing de Resultados -, las Pymes pueden planificar y realizar
con éxito sus acciones de marketing Off y On Line con un Unico interlocutor que le ofrece un
servicio integral, sin tener que recurrir a maltiples proveedores que incrementan sus costes y
tiempo de dedicacion.

Solmicro MKR — Marketing de Resultados - garantiza una metodologia de 360°, es decir, frente
a las acciones puntuales y aisladas que llevan a cabo otras empresas, MKR ofrece soluciones y
herramientas integrales de marketing que van desde la planificacion, la estrategia y ejecucién,
hasta la medicion de resultados y analisis de conclusiones, lo que ayuda a las Pymes a definir
cual es la accién de marketing mas interesante y rentable en cada momento.

Agilizate, version en alquiler de Solmicro-eXpertis ERP

Agilizate es la version en alquiler (Software as a Service) que Solmicro junto al Grupo IE, lanza
de su ERP. Acerca alin mas este tipo de soluciones a las Pymes liberandolas de la inversion
inicial - que en muchos casos supone un esfuerzo excesivo que no pueden asumir -y de las
actualizaciones, soporte y mantenimiento del software y hardware necesario.

Por menos de dos euros al dia en su versién bésica y con una simple conexién a internet,
Agilizate ofrece una potente herramienta con la que se pueden controlar diferentes areas de
negocio en cualquier momento y lugar.

www.solmicro.com

http://www.comunicacioneshoy.es/es/node/679



http://www.solmicro.com/
http://www.comunicacioneshoy.es/es/node/679

Solmicro celebra su convencion de distribuidores

1 octubre 2009 por Redaccion

Con la asistencia de mas de 70 partners, el fabricante de software de gestiéon
incentivo a su canal durante la VI Convencion anual.

Solmicro ha celebrado la sexta ediciéon del ECCO, su convencién anual de
distribuidores, donde la compafia ha mostrado al canal todas sus ultimas
novedades.

Durante el evento, méas de 70 partners han podido
conocer de primera mano la nueva solucion Agilizate,
la version en formato SaaS (Software as a Service) del
ERP que Solmicro lanza junto al Grupo IE. Asi mismo, la
compaifiia presento la nueva linea de formacion online
y las novedades de Solmicro-eXpertis ERP 5.0.

“Solmicro trabaja con el canal para ayudarles a
potenciar sus ventas y aprovechar los tiempos de crisis como una oportunidad. Les
incentivamos para que, mas que consultores tecnolégicos, sean aliados de negocio
de sus clientes asesorandoles sobre como el ERP de Solmicro les puede ayudar a
potenciar sus negocios, optimizando sus procesos” afirma Jaime Rodriguez, socio
fundador y director de canal de Solmicro.

http://www.channelinsider.es/2009/10/01/solmicro-celebra-su-convencion-de-
distribuidores/
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COMPUTERWORLD

Solmicro confia en SaaS para expandir su negocio
ERP-CRM a las micropymes

La compaiiia ha lanzado junto al Grupo IE Agilizate, un servicio ERP-CRM dirigido a
las micropymes y autonomos y que ofrece bajo modelo SaaS (software como
servicio).

Este nuevo servicio se ofrece en tres modalidades: un ERP Basico, que incluye
maodulos de facturas, impuestos y gestion de carteras y cuyo coste es de 49 euros
al mes, por primer usuario, y 20 euros mensuales por usuario adicional: un
segundo paquete llamado ERP-Plus, con las mismas funciones que el anterior y
que incluye también la contabilidad general y presupuestaria, teniendo un coste de
59 euros al mes por primer usuario, y de 25 por cada usuario adicional; y un
paquete de CRM para gestionar los procesos de contacto con el cliente, con un
coste de 25 y 20 euros al mes, respectivamente.

Como sefala Justino Martinez, director gerente de Solmicro: “Con esta solucion
queremos posicionarnos en el mercado de las micropymes gracias al modelo Saas.
Eso si, somos conscientes de que tenemos que hacer compatible este modelo con el
canal de distribucién con el que trabajamos actualmente de forma tradicional”.

Mediante este servicio, el usuario sdlo tiene que disponer PC con conexién a
Internet, ya que del resto se encarga Agilizate, tanto de la infraestructura
informatica, como del software ERP-CRM, como del hardware, el servicio de apoyo
en el uso de programas de gestion y el soporte y mantenimiento.

Solucion subvencionada

Ademas, las pymes que contraten este servicio pueden acceder a una subvencién
de hasta el 80% en la primera anualidad por parte de fondos europeos Feder,
gracias a un proceso de homologacion de este servicio por el Consejo de las
Camaras de Comercio

de Espafia.

Martinez prevé que el modelo SaaS eclosione en dos o tres afios. “Nuestra idea es
que en 2010 ya haya 1.000 compaifiias utilizando este servicio, en 2011 unas
4.000, en 2012 unas 8.000 empresas y en 2013 unas 15.000". Por su parte,
Ignacio Isusi, director general de Grupo IE, confia en que “se popularice antes el
modelo SaaS para el mundo CRM que para el del ERP, aunque hay mayor potencial
de negocio en el campo del ERP”.

Autor: Computerworld | Fecha: 21/10/2009 | Votos: 0
Mas sobre: Solmicro | | tecnologia |servicios

http://www.idg.es/computerworld/Solmicro-confia-en-SaaS-para-expandir-su-
negocio-E/seccion-tecnologia/noticia-86225
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Nace Agilizate, un nuevo concepto
de software de gestion como
alquiler

Solmicroy el Grupo Informatica de Euskadi han

lanzado Agilizate, un servicio mediante el cual las

Pymes podran acceder al software de gestion —ERP y

CRM- més avanzado en régimen de alquiler y a un

precio asequible en cuotas fijas y mensuales. Tras un

proceso de homologacion de Agilizate por el Consejo

de Camaras de Comercio de Espafia, todas las Pymes

que contraten este servicio se pueden acoger a una

subvencién de hasta el 80% del coste de la primera anualidad. Mediante este sistema, las
pequefias empresas podran centrar todos sus esfuerzos en su estrategia y en su area de negocio,
contando con las mejores herramientas de software.

Agilizate es fruto de la union de Solmicro e Informatica de Euskadi (Grupo IE), primera
empresa en instalaciones y seguridad informatica. Ambas firmas, tras una amplia experiencia en
el servicio a las pequefias y medianas empresas, han desarrollado aplicaciones y servicios que
atienden a sus necesidades de gestion y que estan recogidos en este novedoso servicio de
software en alquiler.

Mediante este servicio, el usuario sélo debe contar con un PC y una conexidn a Internet.
Agilizate facilita un servicio integral y se hace cargo de la infraestructura informética, tanto de
software ERP-CRM como del hardware, el servicio de apoyo en el uso de programas de gestion y
el soporte y mantenimiento de programas (copias de seguridad, mantenimiento correctivo y

preventivo, evolucidn tecnoldgica, actualizaciones...).

Con este innovador servicio de software en alquiler, pequefias y medianas empresas y
auténomos pueden adaptarse mejor a un mercado cada dia mas competitivo, mejorar su eficacia
y rentabilidad, realizando una minima inversion, lo que convierte ésta en una opcién muy
beneficiosa. Asi, el SAAS permite a las empresas mas pequefias trabajar en igualdad de

condiciones que las de mayor tamafio.



Junto a la eficiencia en la gestién, el ahorro de costes y la actualizacion del software, Agilizate
ofrece numerosas ventajas como su accesibilidad y usabilidad. Desde el momento en el que el
usuario contrata el servicio Agilizate puede acceder, mediante la contrasefia que se le
proporciona, a su sistema de gestion ERP o CRM con total libertad de horarios y desde cualquier
punto del mundo en el que se encuentre, ya que el acceso se realiza a través de Internet.

Se trata de un software muy intuitivo, lo que facilita su uso sin que sea necesaria una formacion
personalizada. Pero, a pesar de ello, al contratar Agilizate, el cliente cuenta durante tres meses
con un soporte telefénico de ayuda que atenderd, de lunes a sabado y en horario de 8 a 20 horas,
todas las dudas que puedan surgirle y le ofrecera asesoramiento. Este servicio incluye también
materiales de apoyo como videos explicativos o tutoriales de ayuda.

Pero si por algo se caracteriza Agilizate es por la seguridad de la informacién. Ubicada en un
bunker propiedad de la BBK, este CPD garantiza al usuario la méxima proteccién de los datos al
cumplir con las exigencias exigibles en el entorno de las entidades financieras: camaras de
seguridad, control de accesos personalizados, auditorias periddicas...También cuenta con las
condiciones optimas de redundancia de instalaciones, medidas antiincendios, proteccioén contra
ataques informaticos...

Asimismo, seguridad por la recuperacion de los datos al realizarse backups diarios y por la
disponibilidad plena del servicio que esta garantizado por personal técnico y especializado en la
gestion y monitorizacion de esta plataforma 24 x 7.

Y la seguridad llega hasta la finalizacién del servicio, momento en el que existe el compromiso
de devolucion de los datos en un formato estdndar legible para el cliente.

www.agilizate.com

http://www.comunicacioneshoy.es/es/node/728
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Agilizate, ERP de Solmicro

Sara de Artaza 22/10/2009 0 comentarios

Solmicro es la penultima empresa del sector TIC que se ha querido subrir al carro
del SaaS, y fruto de su alianza con Grupo IE present6 ayer su nueva solucion
"Agilizate™, un ERP destinado a micropymes y autonomos. Esta solucion
permitird a las pymes acceder a las funciones de ERP/CRM mas avanzadas, con la
ventaja de que tendran la oportunidad de subvencionar hasta el 80% del coste de
la aplicacion durante el primer afio.

Hace menos de un mes, CCS Agresso presentaba su ERP para pymes "Ready", y en esta
ocasion, Solmicro, otra compaiiia veterana en este sector ha decidido dar un paso al
frente y presenta "Agilizate", una solucion ERP/CRM que se dirige tanto a micropymes
como autonomos. "Agilizate", que se ofrece en una modalidad SaaS y en régimen de
alquiler, nace con la intencion de convertirse en un referente dentro del panorama del
software de gestion en Espafia.

En palabras de Justino Martinez, director gerente de Solmicro, su empresa "quiere
liderar el mercado de frabricantes nacionales de ERP para pymes"; un mercado que
por otro lado no es comprendido por las grandes multinacionales, ya que en opinidn de
Martinez "no saben entender las necesidades de las pequefias empresas".

Mediante este servicio, el usuario s6lo debe contar con un PC y una conexion a
Internet para comenzar a disfrutar de su ERP. Ademas "Agilizate" facilita un servicio


http://www.muycomputerpro.com/author/sara-de-artaza/
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integral y se hace cargo de la infraestructura informatica, tanto de software ERP-CRM
como del hardware, el servicio de apoyo en el uso de programas de gestion y el soporte
y mantenimiento de programas (copias de seguridad, mantenimiento correctivo y
preventivo, evolucidn tecnoldgica, actualizaciones...).

http://www.muycomputerpro.com/2009/10/22/actualidadnoticiasagilizate-erp-de-
solmicro_we9erk2xxdargeavpl8emmez-hohncsdgkegjftcffeqrmtgsarlbdm7Ibpnxutu/
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Solmicro se apunta al modelo de software
de gestion en alquiler

Solmicro es el iltimo fabricante de software de gestion empresarial
en entrar en el licenciamiento Saas. Si hace unos dias, SAP
presentaba su oferta para la empresa mediana, ahora es Solmicro
quien lanza, de la mano de Grupo Informadtica de Euskadi, -
compaiiia participada por Accenture y BBK-, un nuevo servicio de
pago por uso, pero destinado a la micropyme.

escrito por:Lores viernes, 23 de octubre de 2009

“Actualmente tenemos 800 referencias en el mercado pyme, en la franja de los 6-50 millones
de euros, y de los 0,5-seis millones. Pero ahora nos queremos mover mds abajo y posicionarnos
en el mercado de la micropyme y auténomos (formado por 2,5 millones de empresas en
Espafia) con esta oferta SaaS, que hemos desarrollado conjuntamente con Grupo IE, quien
tiene una gran experiencia en hosting y externalizacion de infraestructuras y sistemas”, explica
Justino Martinez, director gerente de Solmicro.

Agilizate es el nombre de la propuesta conjunta y ofrece en régimen de alquiler el software
de gestién ERP y CRM, la infraestructura de hardware, servicio de apoyo en el uso de los
programas, y soporte y mantenimiento. Todo ello con garantia de evolucion tecnolégica, “ya
que si a una micropyme le va bien se convierte en una empresa en crecimiento, y nosotros
garantizamos ese desarrollo”, apunta Justino Martinez.

Muestra de ello es que, de momento, este nuevo servicio se proporciona en tres paquetes:
ERP basico (gestion de facturas de compra y venta, gestién de cobros y pagos, y liquidacion de
intereses) a partir de 49 euros al mes; ERP Plus (que incluye ademas contabilidad general y
presupuestaria) a partir de 59 euros al mes; y CRM por 25 euros al mes, “el mas agresivo del
mercado y en el que ya contamos con cien empresas apuntadas”, subraya Martinez. Mds
adelante, el objetivo de Solmicro es ampliar esta oferta a otros nichos de mercado como el
de comercio con gestion de almacenes, por ejemplo.

Una de las ventajas que sus promotores han destacado durante la presentacion de Agilizate es
la posibilidad de que las pequefias empresas pueden obtener una subvencion a fondo perdido


http://www.computing.es/44818/solmicro-organizacion-y-software.aspx

del 80 por ciento del coste de la primera anualidad. “Acabamos de ser homologados como
proveedores de soluciones Saa$ bajo el programa de Adaptacion de la Empresa a la Economia
Digital de la Unidn Europea, Plan Avanza y Cdmaras de Comercio de Espafa, por lo que
nuestros clientes se pueden beneficiar de dicha subvencion”, especifica el responsable de
Solmicro.

En definitiva, “las empresas mds pequefas pueden disponer de un software de gestion
empresarial accesible sin barreras de entrada, -tan sélo precisan de un ordenador con conexion
a Internet-, con licencias SPLA de software de base de Microsoft, antivirus de Panda, servicio de
backup y recuperacion de datos, comunicaciones cifradas, y complementariedad con
aplicaciones de terceros”, concluye Ignacio Isusi, director general de Informatica de Euskadi.

http://www.computing.es/Noticias/200910230026/-Solmicro-se-apunta-al-modelo-de-
software-de-gestion-en-alquiler.aspx
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Solmicro celebra su VI Convencion Anual con sus
distribuidores

Por Redaccion
Creado 01/10/2009 - 13:15

- - Solmicro ha celebrado su sexta edicién del
ECCO, la convencidn anual de distribuidores donde la compafiia mostré al canal una importante
bateria de novedades tecnoldgicas, funcionales y de nuevos servicios, todo ello para estimular las
ventas, aportando mayor valor afiadido a cada proyecto.
Durante el evento, al que asistieron un grupo nutrido de sus partners de canal, los directivos de
Solmicro realizaron un analisis de las ventas de 2009 y efectuaron demostraciones de su nueva
solucién Agilizate, la versién en formato SaaS (Software as a Service) del ERP que Solmicro lanza
junto al Grupo IE y de su unidad de servicios Solmicro MRK - Marketing de Resultados -. Asi mismo,
Solmicro presentd a sus partners la nueva linea de formacién online y las novedades que ofrece la
versién 5.0 de su software de gestién empresarial Solmicro-eXpertis ERP.

“Solmicro trabaja con el canal para ayudarles a potenciar sus ventas y aprovechar los tiempos de
crisis como una oportunidad. Les incentivamos para que, mas que consultores tecnolégicos, sean
aliados de negocio de sus clientes asesorandoles sobre cémo el ERP de Solmicro les puede ayudar a
potenciar sus negocios, optimizando sus procesos” afirma Jaime Rodriguez, Socio Fundador y
Director de Canal de Solmicro.

Solmicro-eXpertis ERP 5.0

La compafiia ha avanzado a sus distribuidores las principales caracteristicas de la versién
Solmicro-eXpertis 5.0 que incorpora las Ultimas tecnologias de Microsoft, lenguajes de programacion
Visual Studio 2008 o Framework .Net 3.5, sistema de gestién de bases de datos SQL Server 2008 o
sistema operativo Windows Server 2008 asi como las mejoras en sus mddulos de proyectos y
bodegas (accesibilidad grafica, configurador de producto y avance de obra, etiquetas de clientes y
proveedores) y las grandes mejoras realizadas en el CRM de Solmicro.

Ademads, Solmicro ofrece a sus partners una renovada aplicacién de gestién de inmuebles dirigida al
sector de la banca y los seguros y que ha sido homologada por la Confederacién Espafiola de Cajas
de Ahorros (CECA). Este médulo incluye todo lo relativo a adquisiciones, gestién del inmovilizado,
inmuebles, obras y mantenimiento y se completa, en esta nueva versién 5.0, con funcionalidades
para cubrir la logistica de los departamentos de compras, distribucién y almacenes.

© 2009 TPI edita. Informacion Legal y Técnica
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Solmicro MRK - Marketing de Resultados -

En su afan de sequir innovando y aportando las soluciones mas vanguardistas, Solmicro ha
presentado a sus partners “Solmicro MKR - Marketing de Resultados -“, su nueva unidad de negocio
basada en servicios de Marketing Integral (On - Off Line) que ayuda a dinamizar las ventas. Con
Solmicro MKR - Marketing de Resultados -, las Pymes pueden planificar y realizar con éxito sus
acciones de marketing Off y On Line con un Unico interlocutor que le ofrece un servicio integral, sin
tener que recurrir a multiples proveedores que incrementan sus costes y tiempo de dedicacién.
Solmicro MKR - Marketing de Resultados - garantiza una metodologia de 3602, es decir, frente a las
acciones puntuales y aisladas que llevan a cabo otras empresas, MKR ofrece soluciones y
herramientas integrales de marketing que van desde la planificacién, la estrategia y ejecucién, hasta
la medicién de resultados y andlisis de conclusiones, lo que ayuda a las Pymes a definir cudl es la
accién de marketing mas interesante y rentable en cada momento.

Agilizate, version en alquiler de Solmicro-eXpertis ERP

Agilizate es la versién en alquiler (Software as a Service) que Solmicro junto al Grupo IE, lanza de su
ERP. Acerca alin més este tipo de soluciones a las Pymes liberdndolas de la inversién inicial - que en
muchos casos supone un esfuerzo excesivo que no pueden asumir - y de las actualizaciones, soporte
y mantenimiento del software y hardware necesario.

Por menos de dos euros al dia en su versién basica y con una simple conexién a internet, Agilizate
ofrece una potente herramienta con la que se pueden controlar diferentes areas de negocio en
cualquier momento y lugar.

www.solmicro.com [1]

e distribuidores
e Solmicro
e Empresas

URL del envio: http://comunicacioneshoy.es/es/node/679

Enlaces:
[1] http://www.solmicro.com
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Solmicro y Grupo IE lanzan Agilizate, el servicio ERP-CRM en modo SaaS - Dealer ...
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Solmicro y Grupo IE lanzan Agilizate, el servicio ERP-CRM en modo Saa$s

Agilizate es el nombre del nuevo servicio que Solmicro y Grupo IE PUBLICIDAD
lanzan al mercado con la mirada puesta en facilitar a las PYMES el
acceso a soluciones ERP y CRM bajo la modalidad de software
como servicio (Saas).

Fruto del acuerdo de colaboraciéon que ya mantienen Solmicro y
el Grupo Informdtica de Euskadi (Grupo IE), ambas compahias han
lanzado al mercado Agilizate, un nuevo servicio con el que buscan
facilitar a las PYMES, y de forma muy especial a las microPYMES, el
acceso a soluciones de software de gestion ERP-CRM con su
comercializacién siguiendo el modelo de software como servicio
(Saas).

Y es que, para poder utilizar esta solucién de software de gestién, el
usuario tan sélo deberd disponer de un PC con conexidén a Internet
y del resto se encarga Agilizate, tanto de la infraestructura
informdtica, como del software ERP-CRM, como del hardware, el
servicio de apoyo en el uso de programas de gestién y el soporte y mantenimiento. Tal y como apunta Justino
Martinez, director gerente de Solmicro, “se trata de un modelo que permite el alquiler de infraestructuras y
sistemas, de las licencias, formacién on-line y contratacion de soporte telefénico 16x6, y del que nuestros
distribuidores también podrdn seguir beneficidndose ya que tienen la opcién de ofrecer al cliente un pagquete
de formacion en sus oficinas o las del cliente, asi como servicios in-situ".

La oferta de Agilizate se concreta en tres paquetes. El primero es el denominado ERP Bdsico, con opciones para
la generacion de facturas de venta y compra, la liquidacién de impuestos y la gestion de cartera de cobros y
pagos. El coste del primer usuario es de 49 euros al mes y por usuario adicional 20 euros mensuales.

El segundo paquete es el lamado ERP-Plus, que incluye las mismas funciones que el anterior y se le anade
contabilidad general y presupuestaria. El coste del primer usuario es de 59 euros al mes y de 25 por cada usuario
adicional. Por Ultimo, el paquete de CRM permite la gestidon de clientes/contactos, la gestion de oportunidades,
prevision de ventas, servicios y campanas de marketing. El coste del primer usuario es de 25 euros al mes y de 20
por cada usuario adicional.

Asimismo, Ignacio Isusi, director general de Grupo IE, ha destacado la importancia de las caracteristicas de esta
propuesta para las PYMES, asi como el hecho de haber conseguido recientemente la homologacion del Consejo
de Cdmaras de Comercio y, por el programa de adaptacién de la empresa a la economia digital, las empresas
pueden optar a una subvencion de hasta el 80 por ciento el primer ano.

Junto a ello, Justino Martinez destaca la importancia que esta propuesta tiene para el canal de distribucién ya
que, "“en el sitio Web de cada distribuidor se ubicard un enlace a Agilizate de forma que cada enlace que
proceda del sitio Web de un distribuidor, éste recibird un 10 por ciento de lo que se contrate, teniendo en cuenta
que, auque el pago de este servicio es mensual, el confrato es anual”. Este responsable también afiade que el
objetivo que se han marcado con Agilizate es a medio y largo placo, de forma que el proximo afo ya haya mil
companias utilizando este servicio, unas 4.000 en 2011, 8.000 empresas en 2012y, en 2013, que unas 15.000
companias lo utilicen.

Autor: Encarna Gonzdlez
Fecha: 21/10/2009
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RIM presenta el nuevo smartphone BlackBerry Bold

El nuevo smartphone BlackBerry Bold 9700 ofrece una extensa seleccion de
caracteristicas avanzadas de comunicacién y multimedia en un disefio compacto
y refinado, atractivo para mujeres y hombres, tanto para uso personal como
profesional.

Avanza de forma rapida la adopcion del "Cloud Computing"

El nimero de empresas que planean la integracién y prueba de Cloud ha
aumentado drasticamente, segun un estudio reciente encargado por Avanade,
proveedor de servicios de tecnologia de negocios. Cloud Computing ya no es
s6lo una palabra de moda que las empresas tratan de comprender. Los
encuestados que afirman que estan empezando a adoptar el Cloud Computing
aumentaron mas del 320 por ciento desde enero de 2009.

Nace Agilizate, un nuevo concepto de software de gestién como alquiler

Solmicro y el Grupo Informatica de Euskadi han lanzado Agilizate, un servicio
mediante el cual las Pymes podran acceder al software de gestion —ERP y CRM-
mas avanzado en régimen de alquiler y a un precio asequible en cuotas fijas y
mensuales. Tras un proceso de homologacion de Agilizate por el Consejo de
Camaras de Comercio de Espafa, todas las Pymes que contraten este servicio se
pueden acoger a una subvencion de hasta el 80% del coste de la primera
anualidad.

Fujitsu incorpora la tecnologia de Ultrasonido Inteligente en sus escaneres de
gama de entrada

El escaner Fi 6130 es el primero del mercado en incorporar esta tecnologia para
usuarios personales y pequefias empresas. El escaner consigue digitalizar todo
tipo de documentos de diferentes gramajes, pesos, tamarios, con fotografias y
notas adheridas. El ultrasonido inteligente es un sistema que detecta con total
exactitud cuando hay problemas en el escaneado de documentos, deteniendo la
digitalizacion de forma seguray controlada, para asegurar que no se pierde
ningun tipo de informacion, ni se dafia ningn documento.

Business Awards de LinkedIn. Estos premios reconoceran los éxitos
empresariales mas destacables, tanto a nivel personal como de empresa, y en
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SolMicro y Grupo IE sacan al mercado un software ERP-CRM de alquiler por 2 euros al dia

Solmicro y el Grupo Informética de Euskadi han lanzado Agilizate, un servicio mediante el cual las Pymes podran
acceder al software de gestion ERP y CRM- méas avanzado en régimen de alquiler (SAAS) y a un precio asequible en
cuotas fijas y mensuales. Tras un proceso de homologacion de Agilizate por el Consejo de Camaras de Comercio de
Espafia, todas las Pymes que contraten este servicio se pueden acoger a una subvencién de hasta el 80% del coste de
la primera anualidad. Mediante este sistema, las pequefias empresas podran centrar todos sus esfuerzos en su
estrategia y en su area de negocio, contando con las mejores herramientas de software.

Agilizate es fruto de la unién de Solmicro, empresa lider en Espafia en el desarrollo de software de gestion e
Informatica de Euskadi (Grupo IE), primera empresa en instalaciones y seguridad informatica. Ambas firmas, tras una
amplia experiencia en el servicio a las pequefas y medianas empresas, han desarrollado aplicaciones y servicios que
atienden a sus necesidades de gestidén y que estan recogidos en este novedoso servicio de software en alquiler.

Mediante este servicio, el usuario sélo debe contar con un PC y una conexion a Internet. Agilizate facilita un servicio
integral y se hace cargo de la infraestructura informatica, tanto de software ERP-CRM como del hardware, el servicio de
apoyo en el uso de programas de gestion y el soporte y mantenimiento de programas (copias de seguridad,
mantenimiento correctivo y preventivo, evolucion tecnolégica, actualizaciones...). Agilizate ofrece a las Pymes un ERP y
CRM con capacidad de crecimiento y evolucion.

Con este innovador servicio de software en alquiler, pequefias y medianas empresas y autobnomos pueden adaptarse
mejor a un mercado cada dia mas competitivo, mejorar su eficacia y rentabilidad, realizando una minima inversion, lo
gue convierte ésta en una opcion muy beneficiosa. Asi, el SAAS permite a las empresas mas pequefias trabajar en
igualdad de condiciones que las de mayor tamafio.

Disponibilidad, soporte telefénico y seguridad de la informacion

Junto a la eficiencia en la gestidn, el ahorro de costes y la actualizacién del software, Agilizate ofrece numerosas
ventajas como su accesibilidad y usabilidad. Desde el momento en el que el usuario contrata el servicio Agilizate puede
acceder, mediante la contrasefia que se le proporciona, a su sistema de gestion ERP o CRM con total libertad de
horarios y desde cualquier punto del mundo en el que se encuentre, ya que el acceso se realiza a través de Internet.

Se trata de un software muy intuitivo, lo que facilita su uso sin que sea necesaria una formacion personalizada. Pero, a
pesar de ello, al contratar Agilizate, el cliente cuenta durante tres meses con un soporte telefénico de ayuda que
atendera, de lunes a sabado y en horario de 8 a 20 horas, todas las dudas que puedan surgirle y le ofrecera
asesoramiento. Este servicio incluye también materiales de apoyo como videos explicativos o tutoriales de ayuda.

Pero si por algo se caracteriza Agilizate es por la seguridad de la informacién. Ubicada en un bunker propiedad de la
BBK, este CPD garantiza al usuario la maxima proteccion de los datos al cumplir con las exigencias exigibles en el
entorno de las entidades financieras: camaras de seguridad, control de accesos personalizados, auditorias
periddicas&También cuenta con las condiciones 6ptimas de redundancia de instalaciones, medidas antiincendios,
proteccion contra ataques informéticos...

Asimismo, seguridad por la recuperacién de los datos al realizarse backups diarios y por la disponibilidad plena del
servicio que esta garantizado por personal técnico y especializado en la gestiébn y monitorizacién de esta plataforma 24
xX7.

Copyright © Editorial MKM. Todos los derechos reservados Péagina 2/2


http://www.mkm-pi.com

"Agilizate", el nuevo ERP para pymes de Solmicro

Tecnologia - Internet

"Agilizate", el nuevo ERP para pymes de Solmicro
Escrito por Rodolfo de Juana Miércoles, 21 de Octubre de 2009 15:01

Solmicro esla penultima empresa del sector TIC que
sehaquerido subrir al carro del SaaS, y fruto de su
alianza con Grupo | E present6 esta mafiana su
nueva solucion " Agilizate" un ERP destinado a
micropymesy autbnomos.

"Agilizate" que se ofrece en régimen de alquiler,
permitira a las pymes acceder a las funciones de
ERP/CRM mas avanzadas, con la ventaja de que
tendran la oportunidad de subvencionar hasta el 80% del
coste de la aplicacion durante el primer afo, gracias a la
reciente homologacion que ha recibido Solmicro por
parte de la UE.

Hace menos de un mes CCS Agresso presentaba su ERP para pymes "Ready", y en esta ocasion,
Solmicro, otra compatfiia veterana en este sector ha decidido dar un paso al frente y presenta
"Agilizate" una solucion ERP/CRM que se dirige tanto a micr opymes como auténomos.
"Agilizate" que se ofrece en una modalidad SaaS (Software as a Service) nace con la intencion de
convertirse en un referente dentro del panorama del software de gestion en Espana.

En palabras de Justino Martinez, director gerente de Solmicro, su empresa "quiereliderar e
mercado de frabricantes nacionales de ERP para pymes'; un mercado que por otro lado no es
comprendido por las grandes multinacionales, ya que en opinion de Martinez "no saben entender
las necesidades de |as pequefias empresas”.

Mediante este servicio, el usuario solo debe contar con un PC y una conexion a Internet para
comenzar a disfrutar de su ERP. Ademas "Agilizate" facilita un servicio integral y se hace cargo
de la infraestructura informatica, tanto de software ERP-CRM como del hardware, el servicio de
apoyo en el uso de programas de gestion y el soporte y mantenimiento de programas (copias de
seguridad, mantenimiento correctivo y preventivo, evolucion tecnoldgica, actualizaciones...).

http://www.muypymes.com/tecnologia/internet/2956-qagilizateq-el-nuevo-erp-para-p... 22/10/2009



http://www.muypymes.com/tecnologia/internet/2956
marketing2
Rectángulo


Yrvin César Reque Alarcon: Servicio ERP-CRM en modo SaaS de Solmicro y Grupo ...

| Compartir Informar sobre mal uso Siguiente blog» Crear un blog Acceder

YRVIN CESAR REQUE ALARCON

ESTE BLOG ESTA DEDICADA PARA LA GENTE INTERESADA EN CONOCER UN POCO
LAS NUEVAS ACTUALIZACIONES DEL SOFTWARE Y HARDWARE , NOVEDADES
INFORMATICAS, NOVEDADES EN LA TECNOLOGIA.

MIERCOLES 21 DE OCTUBRE DE 2009

Servicio ERP-CRM en modo SaaS de Solmicroy
Grupo IE

Agilizate es el nuevo servicio que Solmicro y Grupo IE han lanzado al
mercado con la mirada puesta en facilitar a las PYMES el acceso a
soluciones ERP y CRM bajo la modalidad de software como servicio.

Fruto del acuerdo de colaboracion que ya mantienen Solmicro y el
Grupo Informéatica de Euskadi (Grupo IE), ambas compafiias han
lanzado al mercado Agilizate, un nuevo servicio con el que buscan
facilitar a las PYMES, y de forma muy especial a las microPYMES, el
acceso a soluciones de software de gestion ERP-CRM con su
comercializacion siguiendo el modelo de software como servicio
(SaaS).

Y es que, para poder utilizar esta solucién de software de gestién, el
usuario tan solo debera disponer de un PC con conexion a Internet y del
resto se encarga Agilizate, tanto de la infraestructura informatica, como del
software ERP-CRM, como del hardware, el servicio de apoyo en el uso de
programas de gestion y el soporte y mantenimiento. Tal y como apunta
Justino Martinez, director gerente de Solmicro, “se trata de un
modelo que permite el alquiler de infraestructuras y sistemas, de
las licencias, formacidn on-line y contratacion de soporte telefonico 16x6, y
del que nuestros distribuidores también podran seguir
beneficiandose ya que tienen la opcion de ofrecer al cliente un paquete
de formacion en sus oficinas o las del cliente, asi como servicios in-situ”.

La oferta de Agilizate se concreta en tres paquetes. El primero es el
denominado ERP Basico, con opciones para la generacion de facturas de
venta y compra, la liquidacion de impuestos y la gestion de cartera de
cobros y pagos. El coste del primer usuario es de 49 euros al mes y por
usuario adicional 20 euros mensuales.

El segundo paquete es el llamado ERP-Plus, que incluye las mismas
funciones que el anterior y se le afiade contabilidad general y
presupuestaria. El coste del primer usuario es de 59 euros al mes y de 25
por cada usuario adicional. Por altimo, el paquete de CRM permite la

http://yrvinrequealarcon.blogspot.com/2009/10/servicio-erp-crm-en-modo-saas-de.html  26/10/2009
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Yrvin César Reque Alarcon: Servicio ERP-CRM en modo SaaS de Solmicro y Grupo ...

gestion de clientes/contactos, la gestion de oportunidades, prevision de
ventas, servicios y campafas de marketing. El coste del primer usuario es
de 25 euros al mes 'y de 20 por cada usuario adicional.

Asimismo, Ignacio Isusi, director general de Grupo IE, ha

destacado la importancia de las caracteristicas de esta propuesta para las
PYMES, asi como el hecho de haber conseguido recientemente la

homologacién del Consejo de Camaras de Comercio y, por el programa de
adaptacion de la empresa a la economia digital, las empresas pueden optar
a una subvencion de hasta el 80 por ciento el primer afio.

http://yrvinrequealarcon.blogspot.com/2009/10/servicio-erp-crm-en-modo-saas-de.html  26/10/2009
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Un nuevo servicio pone al alcance de 'micropymes' y autdbnomos el 'software' que
emplean las grandes firmas

SERGIO LOPEZ - Bilbao - 25/10/2009

Lo ultimo en software de gestion empresarial -el que utilizan las grandes compafiias para organizar
su informacion- a disposicion de las pequefias empresas familiares y de los autbnomos. Sin caros
servidores y sin necesidad de contratar a un informético. Un centenar de pequefias pymes llevan
probando desde hace una semana un nuevo servicio, Agiliza-T, que promete todo esto y cuyo
funcionamiento se basa en el mismo punto que puede disuadir a parte de sus potenciales usua rios:
Internet. Los datos de contabilidad, las ndminas y demas papeleo han de salir de la oficinay ser
depositados en su version digital en un centro de datos situado en el Parque Tecnolégico de Zamudio.

El uso de este tipo de servicios orientado a las empresas mas pequefias, novedoso en Espafia, acaba de
ser puesto en marcha por dos firmas vascas del sector de las tecnologias de la informacion: Solmicro e
Informética de Euskadi. La solucidn tecnoldgica en que se basa recibe el nombre de SAAS (por las
siglas en inglés de software como servicio), aunque los responsables de ambas firmas prefieren el més
cercano "software de gestion en alquiler para pymes" para atraer a sus potenciales clientes.

"Las pequefias empresas tienen pocos recursos tecnolégicos y necesitan soluciones sencillas. Ahora,
con un ordenador de sobremesay una conexién a Internet como la que cualquiera tenemos pueden
acceder a las tecnologias que usan las grandes firmas", explica Ignacio Isusi, director de Informética
de Euskadi.

El coste del servicio ascendera a 49 euros al mes, méas otros 20 euros por cada licencia adicional que la
empresa quiera contratar.

Agiliza-T ha sido homologado por las Camaras de Comercio e incluido dentro de su programa de
adaptacion de la empresa a la economia digital, por lo que su instalacion puede ser subvencionada
hasta en un 80% con cargo al fondo Feder de la Union Europea. Tanto Isusi como su homélogo en
Solmicro, Justino Martinez, insisten en que la solucién agilizara la digitalizacion de estas companiias,
lo que haré que mejoren su productividad.

Todos los expertos coinciden en que Espafia, en décimoprimer lugar en la clasificacion de
competitividad de los paises del euro, demanda urgentemente innovacion en su tejido empresarial.

Algunos de ellos mencionan ademas el pequefio tamafio de la mayoria de las empresas (el 94% tiene
10 empleados 0 menos) como un obstaculo a esa renovacién tecnoldgica. A ese amplio mercado
potencial se dirigemn las dos compafiias que estan detras de Agiliza-T. "Hay 2,5 millones de
micropymes y autbnomos en Espafia, y mas de 70.000 s6lo en Vizcaya", explica Martinez. Si se
cumplen sus previsiones, que pasan por alcanzar 15.000 usuarios dentro de cuatro afos, Agiliza-T
supondria el 80% de la facturacion de su compafiia.

Isusi insiste en que la solucion informaética resulta completamente segura y que la informacion de
todos los usuarios queda almacenada en un centro de proteccién de datos, con varias copias de
seguridad y a salvo de incidencias. Ademas, afiade, la empresa firma un compromiso con los usuarios
en virtud del cual se destruyen sus bases de datos en cualquier momento en el que decidan
interrumpir su relaccion contractual con los prestadores del servicio.

© EDICIONES EL PAIS S.L. - Miguel Yuste 40 - 28037 Madrid [Espafia] - Tel. 91 337 8200
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Solmicro y el Grupo IE lanzaron Agilizate,
un nuevo concepto de software de
gestion en alquiler para Pymes

La solucién es subvencionable hasta el 80% de su coste anual
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Tras un proceso de homologacion de Agilizate por el Consejo de Camaras de Comercio de Esparia, todas las Pymes
que contraten este servicio se pueden acoger a una subvencion de hasta el 80% del coste de la primera anualidad.
Mediante este sistema, las pequefias empresas podran centrar todos sus esfuerzos en su estrategia y en su area de
negocio, contando con las mejores herramientas de software.

Agilizate es fruto de la unién de Solmicro, empresa espafola que desarrolla de software de gestion, e Informatica de
Euskadi (Grupo |IE), empresa de instalaciones y seguridad informética. Ambas firmas han desarrollado aplicaciones y
servicios que atienden a sus necesidades de gestién y que estan recogidos en este novedoso servicio de software en
alquiler.
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Solmicro y el Grupo Informatica de Euskadi han lanzado Agilizate,
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Solmicro y el Grupo IE (In-
formatica de Euskadi) han
lanzado Agilizate, un servicio
para que las pymes puedan
acceder al software de gestion
-ERP y CRM- mds avanzado
en régimen de alquiler y aun
precio asequible en cuotas fi-
jas y mensuales, Tras un pro-
ceso de homologacion por el
Consejo de Camaras de Co-
mercio de Espaiia, todas las
pymes que contraten Agiliza-
tese pueden acoger aunasub-
vencion de hasta el 80% del
coste de la primera anualidad.
Mediante este sistema, las
pymes podrin centrar sus es-
fuerzos en su estrategia y en
su drea de negocio, contando
con las mejores herramientas.
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Presentan Agilizate, un software de gestion en alquiler para S
pymes Cargo: Fundador y CEO de Hosteleo.com

Redacciéon de Baquia " R
23/10/2009. Video 1:

“La hosteleria es un sector con
suficiente peso como para

. . . - . . dedicarle este proyecto”
Solmicro y el Grupo Informéatica de Euskadi han lanzado Agilizate, un servicio mediante el cual las Pymes podran

acceder al software de gestién —ERP y CRM- en régimen de alquiler (SAAS), en cuotas fijas y mensuales. Video 2:

“Nuestras ventajas son la

Solmicro y el Grupo Informéatica de Euskadi han lanzado Agilizate, un servicio mediante el especializacion y la gratuidad
cual las Pymes podran acceder al software de gestion —ERP y CRM- en régimen de alquiler
(SAAS), en cuotas fijas y mensuales. Video 3:

“Si Google no sabe de nosotros,
Tras un proceso de homologacion de Agilizate por el Consejo de Camaras de Comercio de lo tendremos complicado”
Esparfia, todas las Pymes que contraten este servicio se pueden acoger a una subvenciéon de
hasta el 80% del coste de la primera anualidad. Mediante este sistema, las pequefias

empresas podran centrar todos sus esfuerzos en su estrategia y en su area de negocio, Publicidad

contando con las mejores herramientas de software.

Agilizate es fruto de la unién de Solmicro, empresa lider en Espafia en el desarrollo de
software de gestion e Informatica de Euskadi (Grupo IE), primera empresa en instalaciones
y seguridad informatica. Ambas firmas, tras una amplia experiencia en el servicio a las
pequefias y medianas empresas, han desarrollado aplicaciones y servicios que atienden a
sus necesidades de gestion y que estan recogidos en este novedoso servicio de software en
alquiler.

Mediante este servicio, el usuario s6lo debe contar con un PC y una conexién a Internet.
Agilizate facilita un servicio integral y se hace cargo de la infraestructura informéatica, tanto
de software ERP-CRM como del hardware, el servicio de apoyo en el uso de programas de
gestion y el soporte y mantenimiento de programas (copias de seguridad, mantenimiento
correctivo y preventivo, evolucién tecnoldgica, actualizaciones...).

Con este innovador servicio de software en alquiler, pequefias y medianas empresas y
autéonomos pueden adaptarse mejor a un mercado cada dia mas competitivo, mejorar su
eficacia y rentabilidad, realizando una minima inversion, lo que convierte ésta en una opcién

- ) . . ~ N . Software Ver mas
muy beneficiosa. Asi, el SAAS permite a las empresas méas pequefas trabajar en igualdad de
condiciones que las de mayor tamafio. ¢Que plataforma de e-
commerce elijo para mi
negocio?

Ademas plantea una infraestructura escalable del ERP-CRM, tanto en funcionalidades como Los fact e éxito d
. . ’ . TY? 0S Tactores de exito de una
en usuarios, para que se puedan incorporar nuevas Imea; de negoglo_. Agilizate ofrece una estrategia de venta a través de
prueba gratuita de un mes, que se puede solicitar a través de su pagina web. Se puede Internet tienen menos que ver
descargar, también en la web, una demostracion on-line del funcionamiento del servicio. con la tecnologia, que ofrece
mdltiples modelos de
plataformas de e-commerce,
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.~ Nace Agilizate, un nuevo concepto de gestion en alquiler para PYMES

Se trata de un servicio ofrecido por Solmicro y el Grupo IE y pone a disposiciéon de dichas
empresas el software de gestion ERP-CRM de las grandes compaiiias.

Agilizate es fruto de la unién de Solmicro y de Informatica de Euskadi (Grupo IE). Se trata de un servicio
por el que el usuario sélo debe contar con un PC y una conexion a Internet. La herramienta facilita un
servicio integral y se hace cargo de la infraestructura informatica, tanto de software ERP-CRM como del
hardware, del servicio de apoyo en el uso de programas de gestion y del soporte y mantenimiento de
programas (copias de seguridad, mantenimiento correctivo y preventivo, evolucién tecnoldgica,
actualizaciones, etc.). Agilizate ofrece a las PYMES un ERP y CRM con capacidad de crecimiento y
evolucion.

Con este innovador servicio de software en alquiler, las pequefias y medianas empresas y auténomos
pueden adaptarse mejor a un mercado cada dia mas competitivo, mejorar su eficacia y rentabilidad con
sélo realizar una minima inversion, lo que le convierte en una opcién muy beneficiosa. Asi, el SaaS
permite a las empresas mas pequefias trabajar en igualdad de condiciones que las de mayor tamafo.

Ambas compaiiias ofreceran tres tipos de paquetes, segun las caracteristicas de las empresas, con unos
precios e interesantes descuentos que les permitiran acceder “No dudamos de que este producto ofrece
a todas las compaiiias un crecimiento continuado, tanto para grandes como para pequefias, pues todas
parten de la misma aplicacién, aunque las funciones para unas y para otras sean distintas”, comenta
Justino Martinez, director gerente de Solmicro.

Junto a la eficiencia en la gestién, el ahorro de costes y la actualizacion del software, la herramienta
ofrece numerosas ventajas, tales como su accesibilidad y usabilidad. Desde el momento en que el
usuario contrata el servicio Agilizate puede acceder, mediante la contrasefia que se le proporciona, a su
sistema de gestion ERP o CRM con total libertad de horarios y desde cualquier punto del mundo en el
que se encuentre, ya que el acceso se realiza a través de Internet.

Ademas, y tras el proceso de homologacién de Agilizate por el Consejo de Camaras de Comercio de
Esparia, todas las PYMES que contraten este servicio se pueden acoger a una subvencioén de hasta el
80 por ciento del coste de la primera anualidad. Mediante este sistema, las pequefias empresas podran
centrar todos sus esfuerzos en su estrategia y en su area de negocio para contar con las mejores
herramientas de software.

Con esta iniciativa, el canal de Solmicro cuenta con una importante oportunidad de negocio que se
traduce en unos objetivos mas que ambiciosos. “Este modelo de negocio eclosionara en dos o tres afios,
por lo que nos hemos marcado implantarlo en unas 1.000 empresas en 2010; en 4.000 para 2011, en
8.000 para 2012 y en 15.000 para 2013”, apunta de nuevo Justino Martinez.

22/10/2009

#:La UE lanza oficialmente su Biblioteca Digital en la Feria del libro de Francfort. Ofrece todas las
publicaciones editadas por cuenta de instituciones, agencias y otros organismos comunitarios posteriores
a 1952.

+ La bombilla incandescente, un invento de 130 afios con fecha de caducidad. Thomas Alva Edison
tuvo éxito con su test de dejar un filamento incandescente encendido durante varios dias. Pero los afos
han demostrado que la bombilla es ineficiente energéticamente, ya que la mayor parte de la electricidad

http://www kunzer.com/Kunzer-pvd/news/news-octubre09/jueves22/noticia2.htm
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Solmicro se apunta al modelo de software de gestion en alquiler. Page 1 of 1
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Solmicro se apunta al modelo de software de gestion en alquiler.

Solmicro es el altimo fabricante de software de gestiéon empresarial en entrar en el licenciamiento Saas.
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Solmicro se apunta al modelo de software de gestion en
alquiler.
Las malas practicas de los usuarios amenazan la
seguridad de las empresas europeas

Si hace unos dias, SAP presentaba su oferta para la empresa mediana, ahora es Solmicro quien lanza, de la_ mano de Grupo Informatica de
Euskadi, -compafiia participada por Accenture y BBK-, un nuevo servicio de pago por uso, pero destinado a la micropyme.

“Actualmente tenemos 800 referencias en el mercado pyme, en la franja de los 6-50 millones de euros, y de los 0,5-seis millones. Pero ahora
nos queremos mover mas abajo y posicionarnos en el mercado de la micropyme y auténomos (formado por 2,5 millones de empresas en
Espafia) con esta oferta SaaS, que hemos desarrollado conjuntamente con Grupo IE, quien tiene una gran experiencia en hosting y
externalizacion de infraestructuras y sistemas”, explica Justino Martinez, director gerente de Solmicro.

Agilizate es el nombre de la propuesta conjunta y ofrece en régimen de alquiler el software de gestién ERP y CRM, la infraestructura de
hardware, servicio de apoyo en el uso de los programas, y soporte y mantenimiento. Todo ello con garantia de evolucién tecnolégica, “ya que si
a una micropyme le va bien se convierte en una empresa en crecimiento, y nosotros garantizamos ese desarrollo”, apunta Justino Martinez.

Muestra de ello es que, de momento, este nuevo servicio se proporciona en tres paguetes: ERP basico (gestion de facturas de compra y venta,
gestion de cobros y pagos, y liquidacion de intereses) a partir de 49 euros al mes; ERP Plus (que incluye ademas contabilidad general y
presupuestaria) a partir de 59 euros al mes; y CRM por 25 euros al mes, “el méas agresivo del mercado y en el que ya contamos con cien
empresas apuntadas”, subraya Martinez. Mas adelante, el objetivo de Solmicro es ampliar esta oferta a otros nichos de mercado como el de
comercio con gestién de almacenes, por ejemplo.

Una de las ventajas que sus promotores han destacado durante la presentacion de Agilizate es la posibilidad de que las pequefias empresas
pueden obtener una subvencién a fondo perdido del 80 por ciento del coste de la primera anualidad. “Acabamos de ser homologados como
proveedores de soluciones SaaS bajo el programa de Adaptacion de la Empresa a la Economia Digital de la Unién Europea, Plan Avanza y
Camaras de Comercio de Espafia, por lo que nuestros clientes se pueden beneficiar de dicha subvencién”, especifica el responsable de Solmicro.

En definitiva, “las empresas mas pequefias pueden disponer de un software de gestion empresarial accesible sin barreras de entrada, - tan
s6lo precisan de un ordenador con conexién a Internet -, con licencias SPLA de software de base de Microsoft, antivirus de Panda, servicio de
backup y recuperacién de datos, comunicaciones cifradas, y complementariedad con aplicaciones de terceros”, concluye Ignacio Isusi, director
general de Informéatica de Euskadi.

Fuente:
Computing
WWW.com in

Imagen:
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Solmicro alquila'online' sus programas de gestion a
las pequefias firmas 27/10/2009 10:04:15

Solmicro es el Gltimo fabricante de software de gestion empresarial en entrar en la
provision de programas por Internet.

“ Actual mente tenemos 800 referencias en el mercado pyme, en la franja de los 6-50
millones de euros, y de los 0,5-seis millones. Pero ahora nos queremos mover mas
abajo y posicionarnos en el mercado de la micropyme y auténomos (formado por 2,5
millones de empresas en Espafia) con esta oferta SaaS, que hemos desarrollado
conjuntamente con Grupo |E, quien tiene una gran experiencia en hosting y
externalizacion deinfraestructurasy sistemas’ , explica Justino Martinez, director
gerente de Solmicro.

Agilizate es el nombre dela propuesta conjuntay ofrece en régimen de alquiler el
software de gestion ERP y CRM, la infraestructura de hardwar e, servicio de apoyo
en el uso de los programas, y soportey mantenimiento. Todo ello con garantia de
evolucion tecnologica, “ ya que Si a una micropyme le va bien se convierte en una
empresa en crecimiento, y nosotros garantizamos ese desarrollo” , apunta Justino
Martinez.

Muestra de ello es que, de momento, este nuevo servicio Se proporciona en tres
paquetes: ERP basico (gestion de facturas de compra y venta, gestion de cobros y
pagos, y liquidacion de intereses) a partir de 49 euros al mes; ERP Plus (que incluye
ademas contabilidad general y presupuestaria) a partir de 59 euros al mes; y CRM por
25 euros al mes, “el mas agresivo del mercado y en el que ya contamos con cien
empresas apuntadas”, subraya Martinez. Mas adelante, €l objetivo de Solmicro es
ampliar esta oferta a otr os nichos de mercado como el de comercio con gestion de
almacenes, por ejemplo.

Una de las ventajas que sus promotores han destacado durante la presentacion de
Agilizate es la posibilidad de que las pequenas empresas pueden obtener una
subvencién a fondo perdido del 80 por ciento del coste de la primera anualidad.
“ Acabamos de ser homol ogados como proveedor es de soluciones SaaS bajo el
programa de Adaptacién de la Empresa a la Economia Digital de la Unién Europea,
Plan Avanza y Camaras de Comercio de Espafia, por |o que nuestros clientes se
pueden beneficiar de dicha subvencion”, especifica el responsable de Solmicro.

En definitiva, “ las empresas mas pequefias pueden disponer de un software de
gestion empresarial accesible sin barreras de entrada, -tan solo precisan de un
ordenador con conexion a Internet-, con licencias SPLA de software de base de
Microsoft, antivirus de Panda, servicio de backup y recuperacion de datos,
comunicaciones cifradas, y complementariedad con aplicaciones de terceros’,
concluye Ignacio Isusi, director general de Informética de Euskadi.

http://www.ticpymes.es/Noticias/Comercio/200910270003/Solmicro-alquila-online-s... 27/10/2009
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Crean una plataforma para automatizar el intercambio
de datos entre empresas

EFE , San Sebastian | 06/11/2009 - hace 4 dias 49 minutos | comentarios | +0 -0 (0 votos)

Una nueva plataforma de ambito estatal promovida por la Diputacion de Guipuzcoa, el cluster empresarial vasco
GAIA y diversas empresas del sector de las tecnologias de la informacién y la comunicacién permitira el intercambio
automatizado de documentos entre empresas.

El diputado de Innovacién guipuzcoano, José Ramén Guridi, ha ofrecido hoy una rueda de prensa junto al presidente
de la nueva sociedad de intercambio de datos, denominada "Gaia Net Exchange", Francisco Manzano, para dar a
conocer las ventajas de esta nueva herramienta, entre las que destaca su capacidad para llevar a cabo de forma
automatica una transaccion documental entre distintas entidades aunque no utilicen los mismos sistemas de
informacién o dominios tecnolégicos.

Segun ha precisado Manzano, se trata de una plataforma dirigida sobre todo a las pymes y a las micropymes, que
suponen "el 93% del tejido empresarial”.

También han comparecido ante los medios el vicepresidente de la nueva sociedad, Angel Irastorza, el director
general de GAIA, Tomas Iriondo, y el miembro de la junta directiva de este conglomerado empresarial Manuel
Salaverria, quien ha asegurado que la puesta en marcha de esta iniciativa es "una evidencia clara de capacidad
innovadora" que servira ademas para generar tecnologia, atraer talento y crear productos con "un valor afadido".

Este directivo ha agregado que esta nueva iniciativa aglutina a algunas companias que "incluso son competidoras en
el mercado".

La entidades usuarias de este servicio reducirian costes, ahorrarian en el procesamiento de informacion, tendrian
facilidades a la hora de emitir facturas electrénicas, dispondrian de datos actualizados en tiempo real, agilizarian sus
relaciones comerciales 'on line' y también podrian intercambiar conocimientos de forma confidencial, han explicado en
la rueda de prensa.

Los impulsores de "Gaia Net Exchange" han sefialado que se trata de la primera plataforma estatal para el
intercambio de documentos entre organizaciones de este tipo que se implanta en Espafa y que esta abierto a la
incorporacion de nuevas empresas.

La sociedad "Gaia Net Exchange" cuenta también con una unidad de investigacion y desarrollo sectorial que trabajara
en el disefio de nuevos sistemas de intercambio de informacion con el foco puesto en los sectores del transporte, la
alimentacion, la salud y las energias renovables.

Guridi ha precisado que el capital social de este proyecto asciende a 227.000 euros, de los cuales 100.000 han sido
aportados por el ente foral guipuzcoano, otros tantos por GAIA y la cantidad restante por nueve compaiiias a las que
pronto se sumaran otras dos y entre las que se cuentan Euskaltel, Ibermatica, Webalianza, Solmicro o el Grupo CIM-
Sofinsa.

http://www.adn.es/printVersion/ADNNWS20091106_1173/38
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El canal da informacidn general de =lEco

Empresas del sector TIC, Galay
Diputacion de Gipuzkoa crean una
sociedad para el intercambio online de
documentos

6/11/2009 - 17:17

Nace para dar respuesta a la "falta de homogeneidad actual" entre los sistemas de informacion
utilizados por los diferentes agentes

SAN SEBASTIAN, 6 (EUROPA PRESS)

La Diputacién Foral de Gipuzkoa y el Cluster de Electronica, Informatica y Telecomunicaciones
del Pais Vasco (GAIA-Cluster TEIC), presentaron hoy la primera plataforma tecnoldgica estatal
para el intercambio automatizado on-line de documentos entre empresas denominada 'Gaia Net
Exchange'.

Bajo la formula de Sociedad Limitada, la Plataforma esta integrada por ambos organismos y por
las empresas ANER Sistemas Informaticos, Informatica 68, Ibermatica, Igarle, CTI Soft, Odei, IDS
Ingenieria de Sistemas, Webalianza, Grupo CIM-Sofinsa, Solmicro y Euskaltel.

El diputado de Innovacion, José Ramon Guridi, el presidente de GAIA Net Exchange, Francisco
Manzano, su vicepresidente, Angel Irastorza; Manuel Salaverria miembro de la Junta Directiva de
GAIA Yy el director general de GAIA-Cluster TEIC, Tomas Iriondo, comparecieron hoy en San
Sebastian para dar a conocer esta iniciativa.

Segun explicaron, 'Gaia Net Exchange' nace para dar respuesta a la "falta de homogeneidad
actual entre los sistemas de informacion utilizados por los diferentes agentes, lo que conlleva la
incompatibilidad de los datos y documentos utilizados", que se traduce en "la imposibilidad de
realizar un intercambio automatico de la informacién”.

Asimismo, el objetivo es contar con una Unidad de Investigacion y desarrollo sectorial, que
permita reforzar el desarrollo de los sistemas de informacién ante la factura electrénica, comercio
electrénico, desarrollo de organizaciones en red y multilocalizadas, o e-administracion, entre
otros.

'Gaia Net Exchange' es fruto del trabajo conjunto durante los ultimos tres afios del Departamento
de Innovacion de la Diputacion y GAIA que han desarrollado 25 experiencias piloto con la
participacién de 50 empresas del Territorio. En este mismo periodo y, tras analizar el 80 por ciento
de los sistemas de informacion que utilizan las organizaciones guipuzcoanas, han desarrollado un
lenguaje comun a los mismos.

NOVEDADES

Por ello, la principal novedad de 'Gaia Net Exchange' es que la nueva plataforma permitira a las
empresas que la utilicen "realizar una transaccién documental automatica con otras
organizaciones o empresas, a pesar de que éstas utilicen un sistema de informaciéon o dominio
tecnoldgico diferente”.

Segun explicaron los responsables de la plataforma, las principales ventajas de su uso para la
empresa son "disminucion de errores, reduccion de costes, agilizacién de relaciones comerciales

http://ecodiario.eleconomista.es/espana/noticias/1677107/11/09/Empresas-del-sector-...
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on-line, la adaptacion de la empresa a los modelos digitales y la optimizacion del tiempo, entre
otros aspectos". Las previsiones de mercado de 'Gaia Net Exchange' es llegar el proximo afio a
las 500 organizaciones usuarias y duplicar esta cifra en 2011, llegando a las 1.000 organizaciones
usuarias.

Guridi destacé que con 'Gaia Net Exchange' "se ha logrado promover y reforzar el liderazgo de las
TIC locales", mientras que Tomas Iriondo remarco que, ademas del ahorro de tiempo que
supondra a las empresas la plataforma, "es indudable que va a contribuir a generar una cultura
importante de uso de los sistema de informacion y, sobre todo, la adaptacion de la industria a los
modelos digitales, olvidandose en gran medida del papel”.

Por su parte, Francisco Manzano apunté que se trata de un proyecto "en el que colaboran
competidores directos con el objetivo de que todos seamos mas competitivos en el mercado".
"Esto significa ir mas rapido, ser mas fuertes y optimizar los limitados recursos para compartirlos,
algo aun mas necesario si cabe en tiempos de crisis", aseguro.

© Ecoprensa S.A. - Todos los derechos reservados - Nota Legal - Quiénes somos -
Suscripciones - Publicidad - RSS - Archivo - Ayuda

http://ecodiario.eleconomista.es/espana/noticias/1677107/11/09/Empresas-del-sector-... 10/11/2009
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Autopista a la informacion para pymes

Presentada la primera plataforma estatal para el intercambio on-line de documentos e infor
sector de las TIC, el Cluster Gaia y la Diputacion de Gipuzkoa constituyen Gaia Net Exchal

07.11.09 - JAVIER FRIAS | SAN SEBASTIAN.

3 votos

DV. El intercambio via on-line de informacion, datos y
documentos entre empresas ya tiene autopista sobre la que
circular, ganando en rapidez y efectividad, y mejorando en
competitividad, que es en definitiva de lo que se trata. Once
empresas vascas de tecnologias de la informacion y la
comunicacion (TIC) junto con el cluster vasco del sector, Gaia,

3 Comentarios | Ci

GAIA NET EXCHANGE

Socios:

Diputacién de Gipuzkoa, Gaia y nueve
empresas, a las que se sumaran en breve
otras dos.

y la Diputacién de Gipuzkoa han constituido conjuntamente
Gaia Net Exchange, la primera plataforma de ambito estatal
que permitira el envio automatizado de documentos entre
companias y organizaciones.

Capital social: 227.000 euros, de los que
cien mil son aportados por la Diputacion,
otros cien mil por Gaia y 27.000 por nueve
empresas, a los que se sumaran 3.000 eurc

Gaia Net Exchange es fruto del trabajo llevado a cabo entre el =~ mas por cada una de las dos empresas

Departamento de Innovacién de la Diputacion foral y el
Cluster de Electronica, Informatica y Telecomunicaciones del
Pais Vasco, a partir del convenio de colaboracion suscrito en
2006 entre ambas instituciones para el desarrollo de un
proyecto de 1+D+i en este ambito. Desde entonces se han
desarrollado 25 experiencias piloto con la participacién de 50
empresas del territorio.

pendientes.

Objetivo: Constituir una plataforma de
ambito estatal para el intercambio on-line de
documentos, datos e informacion entre
empresas y organizaciones.

Previsiones de mercado: 500
organizaciones usuarias el proximo afioy m

La nueva plataforma ofrece a las pymes y micropymes en 2011.

guipuzcoanas, que constituyen el 93% del tejido industrial de

nuestro territorio, la posibilidad de realizar un intercambio

automatizado de informacion, asi como superar la incompatibilidad derivada de la falta de homogeneide
en los actuales sistemas de informacion y gestion (ERP) utilizados por clientes, proveedores,
Administracion, etc. Hasta ahora, en la practica esto se traducia en la imposibilidad de realizar un
intercambio automatico de la informacién, lo que a su vez generaba duplicidad de datos y la necesidad
adaptarlos a la caracterizacién de cada sistema.

Segun sus promotores, las principales ventajas de la nueva plataforma para las empresas son, entre
otras, la disminucion de errores, la reduccidn de costes, la agilizacién de relaciones comerciales on-line
adaptacién de las compafiias a los modelos digitales y la optimizacion del tiempo, pues dispondrian de
datos actualizados en tiempo real. En cuanto a sus previsiones de mercado, apuntan a alcanzar el
proximo ano las 500 organizaciones usuarias, entre empresas e instituciones, y duplicar esa cifra en 20

Socios promotores

Gaia Net Exchange se constituye como sociedad limitada con la participacion de la Diputacion de
Gipuzcoa, Gaia y las empresas Aner Sistemas Informaticos, Informatica 68, Ibermatica, Igarle, CTI Soft.
Odei, IDS Ingenieria de Sistemas, Webalianza, Grupo Cim-Sofinsa, Solmicro y Euskaltel. La citada
sociedad nace con un capital de 227.000 euros, de los que cien mil son aportados por la institucion fora
otros cien mil por el cluster y 27.000 por nueve de las empresas citadas, a las que en breve plazo se
uniran otras dos que no han podido formalizar a tiempo los tramites y que aportaran 3.000 euros cada u
de ellas.

http://www.diariovasco.com/20091107/economia/autopista-informacion-para-pymes-... 10/11/2009
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La nueva plataforma fue presentada ayer por el diputado de Innovacion de la Diputacion, José Ramon
Guridi, a quien acompanaban el presidente de Gaia Net Exchange, Francisco Manzano; su
vicepresidente, Angel Irastorza; el director general de Gaia, Tomas Iriondo, y Manuel Salaverria, de la
junta directiva de Gaia y socio del nuevo proyecto.

Aunque mas dirigido al transporte, salud y alimentacion, el servicio que ofrece Gaia Net Exchange podr:
ser utilizado por cualquier empresa u organizacion de todos los sectores y de cualquier punto del Estad
a pesar de que utilicen sistemas de informacién o dominio tecnolégico diferentes. El coste para las
empresas oscilara entre 180 euros anuales si intercambia hasta un maximo de 2.000 documentos, y de
1.140 euros si los documentos a intercambiar son entre 22.000 y 24.000.

http://www.diariovasco.com/20091107/economia/autopista-informacion-para-pymes-... 10/11/2009
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Gaia automatiza el intercambio de documentos entre empresas en Diario de Noticias d...

Diario de Noticias de Gipuzkoa. Noticias de tltima hora locales, nacionales, e internacionales.

Gaia automatiza el inter cambio de documentos entre empresas

Extiende al ambito estatal su plataforma creada hace tres afios en Gipuzkoa
n.g./efe - Sabado, 7 de Noviembre de 2009 - Actualizado a las 08:23h.

Donostia. Una nueva plataforma de ambito estatal promovida por el cluster vasco de telecomunicaciones (Gaia), la Diputacion de Gipuzkoa e importantes empresas del sector de las
tecnologias de la informacion y la comunicacion permitira el intercambio automatizado de documentos entre empresas. Esta iniciativa supone extender a todo el Estado la antigua plataforma
Cegaia, que surgio hace tres afios fruto de un convenio entre Gaia y la Diputacién guipuzcoana para impulsar el intercambio documental entre empresas del territorio.

La nueva plataforma -la primera de este tipo en el Estado-, llamada ahora Gaia Net Exchange, fue presentada ayer en Donostia por su presidente, Francisco Manzano, y el diputado foral de
Innovacion de Gipuzkoa, José Ramon Guridi, quienes dieron a conocer las ventajas de esta nueva herramienta, entre las que destaca su capacidad para llevar a cabo de forma automatica una
transaccion documental entre distintas entidades aunque no utilicen los mismos sistemas de informacion o dominios tecnoldgicos. Segiin precis6 Manzano, se trata de una plataforma dirigida
sobre todo a las pymes y a las micropymes, que suponen "el 93% del tejido empresarial".

"capacidad innovadora” También estuvieron presentes ayer el vicepresidente de la nueva sociedad, Angel Irastorza; el director general de Gaia, Tomés Iriondo; y el miembro de la junta
directiva de este conglomerado empresarial Manuel Salaverria, quien asegurd que la puesta en marcha de esta iniciativa es "una evidencia clara de capacidad innovadora", que servira
ademas para generar tecnologia, atraer talento y crear productos con "un valor afiadido".

La entidades usuarias de este servicio reduciran costes, ahorraran en el procesamiento de informacion, tendran facilidades a la hora de emitir facturas electronicas, dispondran de datos
actualizados en tiempo real, agilizaran sus relaciones comerciales on liney también podran intercambiar conocimientos de forma confidencial.

Guridi ha precisado que el capital social de este proyecto asciende a 227.000 euros, de los cuales 100.000 han sido aportados por el Ente foral guipuzcoano, otros tantos por Gaia y la

cantidad restante, por once compaiiias (Informatica 68, Ibermatica, CTI Soft, Igarle, Aner Sistemas Informaticos, Odei, IDS Ingenieria de Sistemas, Webalianza, Grupo CIM-Sofinsa,
Solmicro y Euskaltel).

iHecho!

Recibiras un e-mail para confirmar tu registro.

Enseguida te devolvemos a la pagina en la que estabas donde veras tu comentario publicado
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RRHHDigital - Empresas del Sector TIC, junto a Gaia y la Diputacion de Gipuzkoa, c...
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Empresas del Sector TIC, junto a Gaia y la Diputacién de Gipuzkoa,
constituyen una Sociedad para automatizar el intercambio de documentos

entre empresas
Actualizado Miércoles 11/11/2009 18:00

RRHH Digital

RRHH Digital. La Diputacién Foral de Gipuzkoa y el Cluster
de Electrénica, Informatica y Telecomunicaciones del Pais
Vasco (GAIA-Cluster TEIC), han presentado la primera
plataforma tecnolégica estatal para el intercambio
automatizado on-line de documentos entre empresas:
‘GAIA Net Exchange’. Bajo la férmula de Sociedad
Limitada, la Plataforma estd integrada por ambos
organismos y por las empresas: ANER Sistemas
Informaticos, Informatica 68, Ibermatica, Igarle, CTI Soft,
Odei, IDS Ingenieria de Sistemas, Webalianza, Grupo CIM-
Sofinsa, Solmicro y Euskaltel.

En la presentaciéon de la misma en rueda de prensa han

intervenido el Diputado Foral de Innovacion, José Ramén

Guridi; el Presidente de GAIA Net Exchange, Francisco Manzano; su Vicepresidente, Angel Irastorza; Manuel
Salaverria miembro de la Junta Directiva de GAIA y socio del proyecto GAIA Net Exchange; y el Director General
de GAIA-Cluster TEIC, Tomas Iriondo.

‘GAIA Net Exchange’ nace para dar respuesta a la falta de homogeneidad actual entre los sistemas de
informacion utilizados por los diferentes agentes (clientes, proveedores, administracion, etc.), lo que conlleva la
incompatibilidad de los datos y documentos utilizados. En la practica, esto se traduce en la imposibilidad de
realizar un intercambio automatico de la informacién, lo que a su vez genera duplicidad de datos y la necesidad
de adaptarlos a la caracterizacion de cada sistema

Asimismo, el objetivo es contar con una Unidad de Investigacion y desarrollo sectorial, que permita reforzar el
desarrollo de los sistemas de informacién ante los importantes retos que se avecinan: factura electrénica,
comercio electrénico, desarrollo de organizaciones en red y multilocalizadas, o e-administracién, entre otros. Para
hacer frente a estos retos y acabar con la citada falta de compatibilidad entre sistemas de informacion, GAIA y
Diputacion Foral de Gipuzkoa firmaron en 2006 un convenio de colaboracion para el desarrollo de un Proyecto de
1+D+i en este ambito.

Asi, ‘GAIA Net Exchange’ es fruto del trabajo conjunto durante los ultimos tres afios del Departamento de
Innovacién de la Diputacién Foral y el Cluster vasco de Electrénica Informatica y Telecomunicaciones que han
desarrollado 25 experiencias piloto con la participacion de 50 empresas del Territorio. En este mismo periodo vy,
tras analizar el 80% de los sistemas de informacién que utilizan las organizaciones guipuzcoanas, han
desarrollado un lenguaje comun a los mismos.

Por ello, la principal novedad de ‘Gaia Net Exchange’ es que la nueva plataforma permitird a las empresas que la
utilicen realizar una transaccion documental automatica con otras organizaciones o empresas, a pesar de que
éstas utilicen un sistema de informacién o dominio tecnolégico diferente.

http://www.rrhhdigital.com/ampliada.php?sec=45&id=64900
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ATENET.ES :: Soluciones Moviles para la Empresa: MoviPEN - Boligrafo Digital :: ...

Crear un blog Acceder

ATENET.ES :: Soluciones Moéviles para la Empresa

i¢Sigues utilizando el papel como soporte de comunicacion?!

miércoles 9 de diciembre de 2009

MoviPEN - Boligrafo Digital :: ATE Informética lanza MoviPEN
para digitalizar datos manuscritos

José Valdepenias, Director Gerente de ATE Informatica,
consultora TIC y ERP desde 1986, afronta los actuales momentos
de incertidumbre convencido de que es necesario apostar por
conceptos como la innovacion y el conocimiento.

P. ¢, Qué entorno de herramientas gestiona ATE
Informéatica?

R. Consultoria TIC y ERP: eXpertis ERP, soluciones web, intranet,
extranet, movilidad para agentes externos, analisis DAFO de
sistemas, consultoria estratégica TIC, etc. Estamos capacitados
para implantar todo lo comprendido entre el PC mas sencillo
hasta la solucion ERP, web o de movilidad mas compleja,
vertebrando con coherencia y proyeccion todos los estratos
tecnoldgicos de las organizaciones. En esta linea, nuestras
alianzas estratégicas son vitales: trabajamos con Solmicro en el
ambito del ERP, eXpertis, o de otros referentes de mercado como
eDatalia, en el campo de la facturacion y firma electrénica. Y
contando siempre con la aportacion de conocimiento
especializado que nos facilita ATE Asesores.

P. Sin embargo, en los ultimos afios se han abierto a otro
tipo de soluciones.

R. Hemos completado nuestra cartera de soluciones,
incorporando nuevas posibilidades. Un ejemplo es nuestra
apuesta por las soluciones de movilidad, que data de 2001,
cuando nadie pensaba que aqui pudieran ofrecerse soluciones de
valor. Desde entonces, hemos invertido tiempo, esfuerzo e
ilusion en esta linea de actividad, y podemos decir que ha
merecido la pena.

P. ¢En qué sectores han desarrollado estas herramientas?
R. En muy diversos, desde el industrial, a servicios o sanitad.
Muchas organizaciones tienen personal trabajando fuera de sus
instalaciones, o quieren hacer llegar su mensaje a un grupo de
personas. Ahi intervenimos nosotros con soluciones de movilidad
para fuerza de ventas, equipos de SAT o recordatorios de citas
médicas de SMS o VOZ para hospitales, etc. Fuimos los primeros
en implantar este tipo de soluciones en hospitales de
Osakidetza.

P. ¢Cuales son los proximos proyectos de ATE Informatica?
R. Estamos lanzando MoviPEN - Boligrafo Digital, una solucion
de digitalizacion de datos manuscritos por medio de un boligrafo
transmisor y unos formularios micropunteados en donde se
escribe. El boligrafo transmite de forma automética todo lo
escrito con tinta, asi como los dibujos o firmas, y esa informacion
se digitaliza e integra directamente en el sistema informatico. Sin
procesos intermedios, y generando un ahorro en operaciones de
escaso valor como el procesamiento de datos, almacenamiento

Mis Enlaces

1./ MoviPEN - Boligrafo Digital ::
Captura Digital de Datos Manuscritos
2./ MoviSFA-Online :: Una Solucion
SaaS para la Fuerza de Ventas de
VADRISA

3./ M-FRONT® :: La Plataforma SMS
de Caja Laboral (mas de 100.000
alertas mensuales)

4./ Gracias a M-FRONT® y Caja
Laboral, los donostiarras saben
cuantos minutos faltan para que
lleque el autobus a la paradal!! (SMS
5./ OSAKIDETZA - El Hospital de
Santiago implanta las TIC para
(Recordatorios de Citas por SMS y
SMS-VOZ)

6./ Entrevista al Gerente de Comercial
AMAN :: Gestion Comercial en
Movilidad gracias a nuestra Solucion
MoviSFA

7./ Ponencia del Gerente de
Ascensores MUGUERZA :: El SAT sin
MoviSAT (PDA/RFID)
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Baquia: El mercado de aplicaciones ERM cerrarda 2009 con una mayor concentracion

+ Barbie triunfa en Internet

+ Como volver a la versiéon antigua de
Hotmail

+ 10 proyectos de Google que fracasaron

* Microsoft sorprende con un trio de tablet
PC

+ Distros Linux: guia béasica

+ Abierta la segunda ediciéon de BBVA
Open Talent

* Los programadores para Android Market
no estan satisfechos

Portada Noticias Inteligencia Zumo de red Suscribete Suscribete a Baquia por RSS/ATOM.
Quiénes somos Nota legal Publicidad en Baquia f!! Gangi d
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FinancialTech :::

Actualidad
Edicién: Nimero 201—
Fecha: 2009-12-28

El mercado espafol de ERM cerrard 2009 con mas concentracion, por la crisis

A pesar de ello, IDC espera en su informe que el sector crezca ligeramente durante 2010

A pesar del impacto econémico que el sector TIC ha sufrido en el pais, IDC Espafa espera que el
mercado de aplicaciones ERM -Enterprise Resource Management-, crezca ligeramente en 2009.

En el primer semestre de 2009, el mercado ERM estuvo sometido a grandes dosis de incertidumbre en un
contexto econémico adverso, lo que se tradujo en demoras en la toma de decisibn de las empresas
usuarias. Sin embargo, la situaciéon en el segundo semestre ha mejorado ligeramente y permite anticipar
una mejora en el mercado. Los principales proveedores consultados por IDC esperan cerrar 2009 en
valores semejantes a los de 2008.

Si se mantiene la tendencia del primer semestre, los principales fabricantes, pese a obtener crecimientos
negativos respecto al primer semestre de 2008, aumentaran su cuota de mercado a costa de proveedores
locales y de nicho al finalizar el afio.

Para afrontar la crisis, los fabricantes han adoptado diversas medidas tales como ofrecer descuentos,
formulas de financiacidon, y pagos por suscripcidon. Estos dltimos muy vinculados a los modelos de
software como servicio (SaaS). De hecho, este incipiente mercado estd provocando que todos los
fabricantes estén revisando sus esquemas de precios.

Concretamente, el mercado SaaS esta generando mucha actividad, especialmente en aquellas ofertas en
las que las empresas multinacionales importan los modelos que estan funcionando en paises de nuestro
entorno. Aunque también se observan proveedores locales méas dinamicos, como Solmicro, que lanzan sus
propias ofertas al mercado.

Ademas, durante los Ultimos afios se esta dando la siguiente tendencia: fabricantes bien posicionados en
el segmento corporativo quieren bajar a competir al segmento de la mediana empresa y viceversa, asi
como aquellos bien posicionados en el segmento de la mediana empresa quieren bajar tamafios de
empresa menores. En este sentido, destaca el movimiento de CCS Agresso que ha decidido lanzar al
mercado un producto dirigido al segmento de la microempresa, segmento en el que SAGE mantiene una
posicion de liderazgo.

En 2008 SAGE, después de multiples adquisiciones acaecidas en los dltimos afos, cerr6 como lider del
mercado ERM en Espafia, con una cuota del 20% en ese periodo en términos de volumen de facturacion,
siendo su posicibn especialmente fuerte en el segmento Pyme, con una cuota del 43% y mas
concretamente en la microempresa. En 2009 la empresa esta consolidando esta posicion mediante
crecimiento orgéanico.

En el segmento de gran cuenta, SAP mantiene y consolida su liderazgo (en 2008 obtuvo una cuota del
35%), tras un primer semestre complicado. Sin embargo, la actividad que se esta registrando en el
segundo semestre permitiria a la empresa afianzar su liderazgo en este segmento.

El mercado de la mediana empresa, un segmento donde existe una gran concurrencia de proveedores,
cerré en 2008 con Microsoft a la cabeza, con una cuota del 16%. Los movimientos de cuota durante el
primer semestre de 2009 han sido mayores y han beneficiado a los lideres del mercado, en concreto a
Microsoft.

IDC ha identificado el segmento de empresas entre 100 y 1000 empleados, como aquél donde el
fenémeno de la consolidacién esta siendo mas acusado.

Enlace relacionado: www.idc.com

http://www.financialtech-mag.com/ funciones/imprimir.php?ntt=11956
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