solwvicr

Solmicro en los medios 2014

Apariciones generadas en medios
de comunicacion:

Celebracion del XX Aniversario de Soelmicro
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*LAFIRMA
“ORPRICCE, un

solucidn a la inaplica-
cion de los convenios

[ALIMENTACION
"Hay gue sumar

el multilingiiismo

al proceso de gestion
empresarial”
Fernando Alana, director
de Langune. P26

La firma Eskuola
consolida su
expansion en los
mercados de la zona
mediterranea. ris

enlaempresa”, JonBil-
bao, director de Relaciones

Laborales de Confebask. p8

*ENTREVISTA =

/manufacturing Talleres Kai
Alde participa en un atunero
de Balenci [P5
/desarrollo sostenible CL.LH
[P13

gia de

3P Biopharmaceuticals
invierte 2,6 millones
para doblar capacidad

||!!

invertira 17 millones
/mundo global Estra

Internacionalizacion [P 32

>METROLOGIA

Sariki, proveedor
estratégico
delTP

La firma guipuzcoana de me-
trologia Sariki se ha convertido
en proveedor estratégico de ITP,
al cerrar un acuerdo por el que
durante los préximos tres afios se
responsabilizard de la mejora de
los procesos de inspeccién me-
trolégica tridimensional y de
nuevos equipos del fabricante de
turbinas aeronduticas. [P 4

66

asceso de
la Pymeala
financiacion es un
problema comun”

Cristina Dumitrescu,
directora de Inversiones
del FEI. p24

@ La empresa navarra\crementara un 74% su facturacion este
ejercicio @ Las ventas a lientes internacionales pasaran del 14%
30% @ Desarrolla procegos y farmacos biologicos 23

> TRANSPORTES

Turkish Airlines
potencia

los vuelos
desde Bilbao

Tras dos afios de la llegada
de Turkish Airlines al aeropuer-
to de Bilbao, la respuesta de los
viajeros ha confirmado su
apuesta y desde octubre dispo-
ne de un vuelo diario Bilbao-Es-
tambul. Esta capacidad se am-
pliara de cara al verano y al
mundial de baloncesto, cuando
la seleccién turca juegue la Co-
pa del Mundo en Bilbao. [P17

>ENERGIA
Seinaugura
el gasoducto
Bilbao-Treto

Enagas Transporte del Nor-
te, sociedad formada por Ena-
gas y el EVE, ha inagurado ofi-
cialmente el gasoducto Bilbao-
Treto, tras una inversién de 41,2
millones de euros. De 53 kil6-
metros de longitud, conecta la
planta de Bahia de Bizkaia Gas
con el enlace de la red Burgos-
Santander en Treto. [P12

> SOFTWARE DE GESTION

Solmicro lanzauna
nueva plataforma de Bl

I luciones de gestién para la empre-

~  sa, Precisamente, el Grupo Solmi-
cro celebré su XX aniversario en el
marco de su convencién anual de
clientes. En este contexto acaba de
lanzar Solmicro-eXpertis Power B

|| trekia

Mas de 1.000 implantaciones, ceso ﬂexlble a la mformacnén

20.000 usuarios, 50 distribuidores,
mas de 50.000 horas de I+D+i...

esta es parte de la radiografia ac-
tual de Solmicro, una cc

También ha desarrollado un soft-
ware vertical, un cuadro de mando
para la Clinica Universitaria de Na-

que nacié como fabricante der soft-
ware y que, 20 afios después, se ha
convertido en un proveedor de so-

varra. Ad trabaja en la nueva
version de su software de gestion
ERP-CRM: Solmicro-eXpertis ERP-
CRM SIX. [P21

* EUSKADI APRUEBA SURIS 3 Y LAS LINEAS MAESTRAS DEL PCTI 2020

> Elnuevo Consejo Vasco de Ciencia, Tecnologia e Innovacién ha dado luz verde a la Estra-
tegia de Especializacion Inteligente de Euskadi, RIS 3, que define la manufactura avanza-
da, la energia y las biociencias-salud como los ambitos prioritarios de actuacién para ganar

competitividad en Europa, y ha aprobado las lineas maestras del futuro PCTI 2020, que busca
generar un beneficio real a las empresas y a la sociedad. [P 10
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Solmicro celebra su XX aniversario
presentando su nuevo producto de Bl

Cuenta con delegaci6én en Chile y distribuidores en El Salvador, Perii, Ecuador,

Colombia y México

> SOFTWARE DE GESTION

Mas de 1.000 implantacio-
nes, 20.000 usuarios, 50 dis-
tribuidores... Esta es parte
de la radiografia actual de
Solmicro, una compaiiia que
naci6 como fabricante de
software y que, 20 afios des-
pués, se ha convertido en un
proveedor de soluciones de
gestion para la empresa.

olmicro, empresa de base
tecnolégica creada hace
20 afios por cuatro socios,
que a dia de hoy perma-
necen en la empresa, ha evolu-
cionado con el mercado y, en mu-
chos casos, por delante del
mismo, hecho que ha garantiza-
do su pervivencia en el tiempo.
Asi, en 1994, cuando se consti-
tuyé, esos cuatro socios tuvieron
la vision de construir el primer
ERP en Windows (FactoryWin y
TecnoWin). De hecho, toda la tra-
yectoria posterior de la compaiiia
ha ido de la mano de Microsoft.
Desde entonces, y hasta 1998, Sol-
micro se centrd en desarrollar su
producto y abordar el mercado lo-
cal, Pais Vasco fundamentalmen-
te, para a lo largo de 1998-99 abrir-
se al mercado estatal, con oficinas
en Barcelona, Madrid y Pamplona.
El afio 2000 fue el de la refle-
xién estratégica. En un momento
de bonanza, alentando por la en-
trada del euro, el efecto 2000...
Solmicro se planted dos alternati-
vas: seguir siendo un fabricante de

Jaime Rodriguez, Justino Martinez, Andrés Vazquez y Joseba Unamuno, socios fundadores de Solmicro.

ERP, o apostar por ser fabricante e
implantador de ERP. Y apost6 por
seguir trabajando y evolucionando
un producto distribuible a través
de canal, lanzando este afio el pri-
mer ERP en tres capas (Solmicro-
eXpertis) y dirigiendo sus esfuer-
zos, hasta 2005, en crear el canal
de distribucién. Ademas, y dentro
de la politica de diversificacion
que inicia, pasa de ser fabricante
de ERP y CRM a convertirse en
proveedor de soluciones de ges-
ti6n para la empresa.

Diversificacién

Solmicro amplia asi su portfo-
lio y crea Solmicro MKR, dedica-
da a la gestién integral de proyec-
tos de e-Business, e-Commerce y
e-Marketing, todo ello integrado
en el ERP, lanza Solmicro Cloud

q radiografia
Mas de 1.000

implantaciones

que utilizan unos
20.000 usuarios
yméas de 50.000

horas en I+D+i

(ERP y CRM), asi como el CRM
moévil. Asimismo, en 2011, abre
canal internacional, con su im-
plantacion en Chile, una presen-
cia que luego se amplia a otros

Ibermatica amplia su presencia
internacional con nueva sede en EE.UU.

> TEC. DE LA INFORMACION

B Ibermatica acaba de abrir la
undécima delegacién de su red
internacional, la primera en Es-
tados Unidos. Con una plantilla
inicial de diez personas, que
cuentan con el soporte de la ma-
triz en el mercado espafol, dara
cobertura a las necesidades tec-
nolégicas en areas de infraes-
tructuras para servicios criticos
de TI: servicios gestionados,
outsourcing, proyectos de des-
pliegue, etc. Su ambito de ac-
tuacioén es Nueva York y los es-
tados préximos, aunque en el
futuro podria instalarse en otras

? red exterior

Sonya 11 oficinas que
cuentan con una red de

300 profesionales

ubicaciones para poder dar ser-
vicio a los clientes que Ibermati-
ca pueda captar en el mercado
norteamericano.

Si bien hasta ahora Ibermati-
ca ya venia prestando algunos
servicios en EE.UU.,, tanto in si-

tu como remotameite, para
clientes como Central Maine Po-
wer (Grupo Iberdrola) o Sove-
reign Bank (Grupo Santander),
la apertura de esta nueva sede
permitira ampliar la oferta de
servicios a otras empresas espa-
folas y locales.

Asi, esta nueva delegacion
de Estados Unidos se suma a las
dos oficinas que ya operan en
Portugal, otras dos en México y
dos mas en Perd, una en Chile,
Argentina, Colombia y Andorra.
Actualmente su red internacio-
nal cuenta ya con cerca de 300
profesionales y supone mas del
10% de la facturacion total de la
compaiiia. [EE]

paises latinoamericanos cerrando
acuerdos en Chile, El Salvador,
Perti, Colombia, y negociando, en
la actualidad, con México.

En cuanto a producto, Solmi-
cro acaba de lanzar Solmicro-eX-
pertis Power BI, la nueva platafor-
ma de Business Intelligence, que
destaca por su acceso flexible a la
informacién. También ha desa-
rrollado una estacion vertical cli-
nica para la CUN, la Clinica Uni-
versitaria de Navarra. Un cuadro
de mandos para el sector médico.

Ademas, trabaja ya en la nue-
va version de su Software de Ges-
tion ERP-CRM: Solmicro-eXpertis
ERP-CRM SIX que lanzara al mer-
cado en 2015 y la nueva versién
de SGA de gestion de almacenes.

[Begoiia Pena]

Convencion Anual
de Clientes,
ECCO0 2014

o

El Grupo Solmicro celebré su 20°
aniversario acompafiado de sus
clientes y su canal en el marco de
su Convencién Anual de Clientes,
ECCO 2014, una jornada conduci-
da por los cuatro socios fundado-
res de la empresa. Justino Marti-
nez, director general de Solmicro,
repas6 la trayectoria de la com-
paiifa, dejando patente, una vez
més, la clara apuesta por el I+D+i,
que consideran la clave de su éxi-
to, y por mantener los productos
enla

ofreciendo soluciones que ayu-
den a mejorar la competitividad
de las empresas a partir de las (l-
timas tecnologias: actualmente,
el ERP-CRM en régimen de licen-
cia o de alquiler (cloud), e-Com-
merce, e-Marketing, e-Business, y
plataforma de desarrollo de apli-
caciones. Y fueron més de 150 los
clientes y distribuidores, que du-
rante estos veinte afios han con-
fiado en Solmicro, los que le
acompaiiaron en esta jornada, en
la que tuvieron especial protago-
nismo varios de ellos, ofreciendo
su testimonio, entre ellos, Carlos
Pujana, director Gerente de Izar
Cutting Tools; Oscar Mendizabal,
director general de Bueno Her-
manos; Jon Viteri, director gene-
ral de Afesa Medio Ambiente; y
Antonio Gallardo, director de
sistemas de la Division de Alumi-
nio y Mecanizado Europa de CIE
Automotive. Y representando al
canal, José Valdepefias, director
gerente de ATE Informatica; y
Javier Echevarria, director co-
mercial de EMESA. También Mi-
crosoft estuvo presente, a tra-
vés de Antonio J. Garcia Martin,
responsable de Desarrollo de
Negocio de Microsoft, quien re-
cordd la estrecha relacién con
Solmicroy el respaldo tecnolé-
gico aportado por Microsoft.

Grupo i68 presenta las

novedades de su solucion
empresarial Izaro Bl

B Grupo i68 celebr6 una jornada
sobre Business Intelligence bajo el
titulo ‘Convertir datos en informa-

tegy, ha desarrollado unos cuadros
de mando estandar para diferentes
departamentos de la empresa, cre-

cién’ para p las novedad:
de su solucién empresarial Izaro
BL El evento cont6 con la partici-
pacién de 50 gerentes y directores
comerciales de diferentes empre-
sas, interesados en conocer las tl-
timas tendencias del mercado en
el tratamiento de grandes cantida-
des de datos, para convertirlas en
cuadros de mando tiles.

Asi, Telmo Asurmendi, pro-
duct manager de la solucién Izaro
BI de Grupo i68 explicé como utili-
zando la herramienta Microstra-

ando una her que aporta
tanto informacion estratégica, co-
mo operativa. “Con Izaro BI anali-
zar la informacién es mucho mas
sencillo. Agrupar informacién de
diferentes sistemas como el ERP,
hojas de Excel, Access, etc. es muy
facil y se pueden crear cuadros de
mando gréficos y navegables en un
tiempo récord. Ademas no es ne-
cesario entrar al ERP para analizar
los datos, por lo que podemos lle-
varla en el iPad y estudiarla, por
ejemplo, en el avion”, dijo. [EE]
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Solmicro celebra su vigesimo
aniversario

La compafiia invitara 3 slgunos de sus socios de canal & explicar sus I IS O
i - . . L4
casos de éxito mas representativos en su encuentro anual de clientes. e L e

BECTHD por: Redacoion | el F "

3] f]v &
El proxime 27 de marzo

Solmicro arganiza su
tradicional encuentro La franguicia tecnoléglea a1 1a 18guUnda eon mas
sntabiecimlanta s

anual de clientes en el

& que también Lo Ifders 1 del m ercads 8 ipafiol debaten 6n s meiE dal
.. - . Ranking del Canal TG
r " participaran socios de
so M |C canal que darén a Jllﬂﬂl Gondlaz Director General de NTS
conocer algunos de sus HPIs pene moulca d8 Cavid BiibEl 8 iU nuEve
casos de éxito mas dlipeativon

representativos. Este Ama 2N Wab Services vuelve 8 bajar pracia
encuentro coineidira con
la celebracidn del
vigésimo aniversario
de |la compafia vasca que a lo largo de las dos dltimas décadas ha conseguida

ganar und interesante cuota de mercado.

Tras el repaso a la trayectora de Solmicra los directivos de |3 empresa daran
paso a los testimonios de partners como Ste Informatica, uno de los
principales distribuidores de la compania con mas de 100 implantaciones de

bps

estan apostando por la comercializacion de la solucidn Solmicro-expertirs Va -
diai~Nrda

productos en &l mercada, o Emesa, nuewo partner de Salmicro en La Rioja que

Por parte de los clientas también estaran presentes los directivos de las firmas
lzar Cutting Tools, Cie Automotive, AFesa yw Bueno Hemanos.
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Solmicro retane a mas de 150 clientes y partners en su 20 aniversario

Tags: Distribucién ERP/CEN
También te puede interesar:

* Solmicro celebra su VIT Convencidn Anual de Distribuidores

® Solmicro retne a partners y clientes en una mieva edicién de su Eeco 2010

¢ Solmicro MER lanza un servicio para la gestidn de negocios en Internet

* Solmicro se consolida como referencia en ERP v CEM para las pymes espafiolas
* Solmicro confia en Saald para expandir sunegocio ERP-CRI a las micropymes

Flexibilidad y capacidad de innovacién son los factores que respaldan la trayectoria de Solmicro, una trayectoria marcada por la estrecha relacién con Microsoft y el
respeto hacia su canal, de lo que quedd constancia en su Convencién Anual de Clientes, ECCO 2014,

Hilda 6mez

El Grupo Solmicro esta de enhorabuena, ya que cumple 20 afios en el competitivo mercado de software de gestién ERP-CRM, aniversario que celebré acompafiado
de mas de 150 clientes y partners durante su Convencién Anual de Clientes, ECCO 2014.

En la Convencién se hizo un repaso por los principales hitos que han marcado la trayectoria de Solmicro, empezando por sus inicios en 1994 como una empresa local
desarrolladora de software de gestién para PYMES. En estas dos décadas, Solmicro ha evolucionado hasta convertirse en un proveedor integral de soluciones de
gestién a escala internacional. “Uno de los factores de éxito de Solmicro en estos 20 afios es la flexibilidad y capacidad de innovacién. Otro muy importante han sido las
personas que han formado los equipos de trabajo de Solmicro”, aseguré Justino Martinez, director general del Grupo Solmicro.

Solmicro cuenta en la actualidad con mas de 1.000 clientes y un canal de distribucién consolidado en Espafia v Latinoamérica, que representan los éxitos mas
destacados de su trayectoria. Precisamente, clientes como IZAR Cutting Tools, Bueno Hermanos y AFESA Medio Ambiente, v partners entre los que se encontraban
ATE Informatica y EMESA, tuvieron un especial protagonismo en la Convencidn, aportando testimonios de su colaboracién con Solmicro v del respeto y lealtad que
Solmicro ha demostrado hacia su canal.

Tampoco podia faltar en la Convencién uno de sus principales socios tecnolégicos, Microsoft, cuyo responsable de desarrollo de negocio, Antonio J. Garcia Martin, dio
testimonio de la estrecha relacién con Selmicro y del respaldo tecnolégico aportado por Microsoft. Recordd que Solmicro ha apostado siempre por la tecnologia
Microsoft para el desarrollo de sus productos, ¥ que en 2011 se convirtié en el primer ERP-CRM en migrar a Azure. “Solmicro, con su constante apuesta por el I+D,
destaca por ir siempre un paso mas delante de lo que demandan los clientes. De esta forma, afio tras afio, lanza al mercado soluciones de gestién altamente innovadoras
en las que incorpora las ltimas tecnologias, lo que le permite mantenerse a la vanguardia tecnoldgica”, sefialé Garcia Martin,

Hablando de su apuesta por la innovacién tecnolégica, Solmicro aproveché la Convencidén para presentar Solmicro-eXpertis Power BI, su nueva plataforma de
Business Intelligence, una solucién que permite la realizacién de todo tipo de andlisis de la informacién sobre las aplicaciones de gestién desarrolladas por Solmicro.
Permite entre otras cosas analizar los indicadores de negocio y disefiar y construir cuadros de mando a medida, facilitando significativamente la toma de decisiones en la
empresa. Asimismo, la compafiia ha anunciado que ya esté trabajando en la nueva versién de Solmicro-eXpertis ERP-CRM SIX, que lanzara al mercado en 2015,
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Grupo Solmicro lanza Solmicro-eXpertis Power
Bl en el marco de la celebracion de su XX
Aniversario

Solmicro inicio su andadura en 1994 como unaempresa local, desarrolladora de software de gestion paralas
Pymes

Por Redaccién ERP-Spain.corm <
Actualizado el 28 de marzo, 2014 - 04.13hs.
A A

El Grupo Solmicro, proveedor de soluciones integrales de negocio de gestion ERP-CRM, ha celebrado
hoy su X3 Aniversario en el marco de su Canvencion Anual de Clientes, ECCO 2014, Mas abajo
fragmentos del comunicado de prensa.

Ha =zido una jornada de celebracion, conducida par los 4 socios fundadores de la empresa. Justino
Martinez, Directar General de Salmicro, ha repasado |a trayectoria de la compafia.

Solmicro inicio su andadura en 1934 como una empresa local, desarrolladora de software de gestion
para las Pymes. En estas dos décadas ha ido evolucionando hasta convertirse en el proveedar integral
de tecnologia y servicios alrededor del software de gestion que es hoy en dia, operando a escala
internacional.

"Uno de los factores de éxito de Solmicro en estos 20 afios es la flexibilidad v capacidad de innovacion.
Oitro muy importante han sido las personas gue han formado los equipos de trabajo de Solmicro”,
afirma Justina Martinez, Director General del Grupo Solmicro.

En la actualidad, el Grupo Solmicro ofrece soluciones de ERP-CRM en régimen de licencia o de
alguiler - Cloud -, e-Commerce, e-Marketing, e-Business, y Flataforma de Desarrollo de Aplicaciones.
De este modo, presta una cobertura integral a sus clientes facilitandoles la movilidad de sus negocios v
dandno soporte a su expansian internacional v a las nuevas necesidades generadas en el crecimiento

de sus empresas.

Asi, vanos clientes de Salmicro han participado con sus testimoniales: Carlos Pujana, Directar Gerente
de IZAR Cutting Tools, Oscar Mendizabal, Director General de Bueno Hermanos, Jon Viteri, Director
General de AFESA Medio Ambiente v Antonio Gallardo, Director de Sistermas de la Oivisian de Aluminia
v Mecanizado Europa de CIE Automotive han compartido con los asistentes su experiencia con
Solmicro poniendao de manifiesto camo se ha convertido en un aliado tecnologico que les ha
acompafiado en la evolucion de sus empresas.

Carlos Pujana, Directar Gerente de IZAR sostiene gue "en los 12 afios de relacion con Salmicro hemos
encontrado el Partner Tecnologico que toda empresa en constante evolucidn necesita. Empezamos
con el primer ERP gue Solmicro desarrollo, v que actualmente [0 estamos migrando a la ditima version.
Continuamos con el Portal del distribuidor, ahora estamos hacienda la nueva web v catalogo de
productos y proximamente la Tienda Cnline integrada con el ERP. La implicacion de Solmicro en lzar
es un aspecto gue nosaotros valoramos especialmente porgue nos supone tener total autonomia a la
hora de afrontar el crecimiento del negocio a nivel nacional e internacional”.
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A continuacian, José Waldepefiaz, Director Gerente de ATE Informatica v Jawier Echewvarria, Director
Comercial de EMESA, han representadn al canal. ATE, uno de los principales distribuidores de
Salmicro, ha hecho un balance de estos afios de colaboracion mutua en la que ha desarrollada mas de
100 provectos. Asi mismo EMESA, el nuevo partner en La Rioja desde 2013, simholiza el futuro, va que
en pocos meses de colaboracion estd arrojando unos fantasticos resultados.

"En Solmicro, ademas de contar con un producto muy robusto, contamos con grandes facilidades |
nosibilidades para personalizarlo a cada cliente, algo muy demandado par el mercado, lo gue nos ha
permitido hacer mas de 100 implantaciones de Solmicro-eXpertis ERP" - expone José Valdepefias,
Director Gerente de ATE - "ademas, la relacion con Solmicro, gue wa ya casi para 10 afios, ha sido
muy fluida por el respeto v lealtad que Solmicro siempre ha demostrado hacia su Canal”.

Otra de las ponencias ha carrido a cargo de Antonio J. Garcia Martin, Responsahle de Desarrollo de
Megocio de Microsoft, quien ha dado testimonio de |a estrecha relacion con Solmicro desde sus inicios
vy del respaldo tecnoldgico aportado por Microsoft.

Solmicro ha apostado siempre por |a tecnologia Microsoft para el desarraollo de sus productos. De
hechn, su ERP fue el primero desarrollado en Windows . En 2002 se convirtio en Partner de Microsoft
en la competencia de 15V o fabricante de software; v desde 2005 es Gold Certified Partner, la mas alta
calificacion como desarralladar e integradar de soluciones en entorno Windows. En su afan por
evolucionar con las nuevas tecnologias, en 2011 se convirtio en el Primer ERP-CREM en migrar a la
nube —Azure-.

En palabras de Antonio J. Garcia, "Solmicro, con su constante apuesta por el 1+0, destaca porir
siempre un paso mas delante de lo que demandan los clientes. De esta forma, afio a afo, lanza al
mercado soluciones de gestidn altamente innovadoras en 1as que incorpora las ditimas tecnologias, 1o
fue le permite mantenerse a la vanguardia tecnolégica. ¥ esto Solmicro o ha demostrado desde 2002
que empezo siendo Certified Partner de Microsoft hasta convertirse en 2005 en Gold Certified Partner,
maxima categoria que mantiene hasta la actualidad”.

Salmicro siempre ha apostada por la innovacion tecnologica. Gracias a la experiencia adguirida de sus
mas de 1.000 implantaciones de las que disfrutan ya mas de 200000 usuarios, v a las mas de 50.000
horas dedicadas por su laboratorio de 1+0+ propio, su ERP-CEM evoluciona continuamente logrando
cada wez mayores vy mas eficaces prestaciones.

En esta linea, se ha presentado Solmicro-expertis Power B, la nueva plataforma de Business
Intelligence gue la firma acaba de lanzar al mercado.

La solucion, en la gue se han invertido importantes recursaos de [+0+i, supone el complemento ideal
para la realizacion de todo tipo de analisis de |a informaciaon sobre las aplicaciones de gestion
desarrolladas por Solmicro. Permite entre otras cosas analizar los indicadores de negocio y disefiary
construir cuadros de mando a medida, facilitandao significativamente |a toma de decisiones en la
EMpresa.

Ademas, la firma esta trabajando va en la nueva version de su Software de Gestion ERP-CRM:
Solmicro-eXpertis ERP-CREM S0 que lanzarad al mercado en 2015

Comao cierre de la jornada v para premiar |a fidelidad de sus clientes, Solmicro ha sorteado dos tablets
Microsoft Surface entre los asistentes al evento.

A continuacian se ha celebrado un lunch durante el cual se han vivido momentos emotivoas al
proyectarse imagenes de los 20 afios de historia del Grupo Saolmicro.
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EL GRUPC SOLMICREO CELEBRA L X ANVERSARIO
ACOMPANADC DE SUS CLIENTES Y SU CAMNAL

En estos 20 afins Iz emoresa ha evolucionado hasta comiertirss en Un proveedar de sollciones Integrales
e pestion

Productos tecnolégicamente innovadores, mas de 1.000 clientes y un canal de distribucion consolidado
en Espaiia y Latinoamérica son los éxitos mas destacados de su trayectoria 150 clientes y
distribuidores respaldan a Solmicro en esta jornada de celebracion, en la que ademas se ha presentado
un nuevoe producto: Solmicro-eXpertis Power Bl

Bilbao, 27 de Marzo de 2014 — El Grupo Solmicro, proveedor de soluciones integrales de negocio v lider
espafiol de los fabricantes de software de gestion ERP-CRM, ha celebrado hoy su XX Aniversario en el marco
de su Convencidn Anual de Clientes, ECCO 2014,

Ha sido una jornada de celebracidn, conducida por los 4 socios fundadores de la empresa. Justino

Martinez, Director Generol de Solmicro, ha repasado la trayectoria de la compafiia.

Solmicroinicid su andadura en 1994 como una empresa local, desarrolladora de software de gestian para
las Pymes. En estas dos décadas ha ido evolucionando hasta convertirse en el provesdor integral de

tecnologia y servicios alrededor del software de gestidn que es hoy en dia, operando a escala internacional.
£

“‘Uno de i actores de éxito de Solmicro en est 20 gfos &
uno ge 105 jaciores EXITO @& S0IMICrO €N 5005 LU QnOs €5

ign. Otro

= INNOVE

muy importants han sido las personas que han formado los equipos de trabajo de Solmicro”, afirma Justino

Martinez, Director General del Grupo Solmicro.
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En la actualidad, el Grupo Solmicro ofrece soluciones de ERP-CRM en régimen de licencia o de alquiler -
Cloud -, e-Cammerce, e-Marketing, e-Business, v Plataforma de Desarrollo de Aplicaciones. De este modo,
presta una cobertura integral a sus clientes facilitandoles la movilidad de sus negocios v dando soporte a

su expansion internacional v a las nuevas necesidades generadas en el crecimiento de sus empresas.

Los clientes y distribuidores del Grupo Solmicro avalan su trayectoria

Mas de 150 clientes y distribuidores, que durante estos veinte afios han confiado en Solmicro, han querido

acompafar a la compafia en esta jornada, en la que han tenido un especial protagonismo.

Asi, varios clientes de Solmicro han participado con sus testimoniales: Carlos Pujana, Dirsctor Gerente de
IZAR Cutting Tools, Oscar Mendizabal, Director General e Bueno Hermanos, lon Viteri, Dirsctor General de
AFESA Medio Ambiente v Antonio Gallardo, Director de Sistemas de lo Division de Aluminio v AMeconizado
Europa de CIE Automotive han compartido con los asistentes su experiencia con Solmicro poniendo de
manifiesto cémo se ha convertido en un aliado tecnolégico que les ha acompafiado en la evolucidn de sus
empresas.

Carlos Pujana, Director Gerente de IZAR sostiene que “en los 12 ofios de relocion con Solmicro hemos
encontrado e Partner Tecnoldgico que toda empresa en constants evolucion necesita. Empezamos con el primer
ERP que Solmicro desarrollo, v que actualmente lo estamos migrando a la ultima version. Continuamos con el
Portal del distrbuidor, ohora estomos haciendo la nueva web v cotdloge de productos v proximamente o
Tienda Online integrodo con £l ERP. Lo implicacion de Solmicro en lzar es un aspecto que nosotros valoramos
especialments porque nos supone tener total autonomia a la hora de afrontar el crecimiento del negocio a nivel
nacional g internacional”.

A continuacion, losé Valdepefas, Director Gerente de ATE Informdtico v lavier Echevarria, Director Comerciol
de EMESA, han representado al canal. ATE, uno delos principales distribuidores de Solmicro, ha hecho un
balance de estos afios de colaboracion mutua en la que ha desarrollado mas de 100 proyectos. Asi mismo
EMESA, el nuevo partner en La Rioja desde 2013, simboliza el futuro, yva que en pocos meses de
colaboracion esta arrojando unos fantasticos resultados.

“En Solmicro, odemds de contor con un producto muy robusto, contemos con grandes facilidodes /
posibilidades para personalizaro o codao cliente, algo muy demandado por el mercado, lo que nos ha permitido
hocer mds de 100 implontociones de Solmicro-eXpertis ERP” - expone losé Valdepefas, Director Gerente de ATE
- "odemas, lo relacion con Solmicro, que va va casi pora 10 afos, ho sido muy fluida por el respeto v lealtod

que Solmicro siempre ho demostrado hacia su Canal”.

Microsoft, el partner tecnolégico del Grupo Solmicro

Otra de las ponencias ha corrido a cargo de Antonio ). Garcia Martin, Responsable de Desorrollo de Negocio
de Microsoft, quien ha dado testimonio de la estrecha relacion con Solmicro desde sus inicios v del
respaldo tecnoldgico aportado por Microsoft.

Solmicro ha apostado siempre por la tecnologia Microsoft para el desarrollo de sus productos. De hecho,
su ERP fue el primero desarrollado en Windows. En 2002 se convirtié en Partner de Microsoft en la
competencia de ISV o fabricante de software; y desde 2005 es Gold Certified Partner, la mas alta
calificacion como desarrollador e integrador de soluciones en entorno Windows. En su afan por
evolucionar con las nuevas tecnologias, en 2011 se convirtio en el Primer ERP-CRIM en migrar a la nube —
Azure-.
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En palabras de Antonio J. Garcia, “Salmicro, con su constante gpuesta por ef i+0, destoca par ir siempre un paso mds deflante de o
que demandan los clientes. De esto formao, ofio o ofio, lanzo of mercodo soluciones de gestidn altamente innovadoras en los gue
incarpora las ultimas tecnologias, Jo que e permite mantenerse o lo vanguardia tecnoldgica. Yesto Solmicro fo ho demostrodo desds
2002 gue empezd siendo Certified Partner de Microsaft haosta convertirse en 2005 en Gold Certified Partner, mdxima cotegoro gue

mantiens hosta g octualidog”.

Unaapuesta par el futura

Salmicro siempre ha apostado por la innovacidn tecnoldgica. Gracias a la experiencia adquirida de sus mas de 1.000
implantaciones de las que disfrutan ya mas de 20.000 usuarios, ya las mas de 50.000 horas dedicadas porsulaboratorio de [+D+i
propio, su ERP-CRM evoluciona continuamente logrando cada vez mayores y mas eficaces prestaciones.

En estalinea, se hapresentado Solmicro-eXpertis Power Bl, |a nueva plataforma de Business Intelligence que la firma acaba de
lanzar al mercado.

La solucidn, en la que se han invertido importantes recursos de 1+D+i, supone el complemento ideal para la realizacidn de todo
tipode analisis delainformacidn sobre las aplicaciones de gestion desarrolladas porSolmicro. Permite entre otras cosas analizar
losindicadores de negocioy disefiary construir cuadros de mando a medida, facilitando significativamente latoma de decisiones

enlaempresa.

Ademas, la firma esta trabajando ya en la nueva version de suSoftware de Gestian ERP-CEM: Solmicro-eXpertis ERP-CRM 51X que
lanzara al mercado en 2015.

Unajornadade celebracion

Como cierre de la jornada y para premiar lafidelidad de sus clientes, Solmicro ha sorteado dos tablets Microsoft Surface entre los
asistentes al evento.

Acontinuacidnse ha celebrado un lunch durante el cual se hanvivido momentos emotivos al proyectarse imagenes de los 20 afios

de historia del Grupo Salmicro.

SOERE SOLMICRD
ElGrups Solmicrs cobborm n eldesarmlle v modemicacion tscnalogica de bs ampresas desde una perspectia cecana v conscients de b realidad smpresaralactoal.
Un proyecto que seinicio &n 1994 con el desarelle de bs primens aplcacionss depgestion pam b empresa y que llega hast b actealidad a tmves de una completa

oferta desoluciones degestion empresaral.

Con 20 afios de hitora, Solmicro cusnta con un amplio squipe formade por mas de 300 profesionals, mas de 1000 empresas clientes ¢ 230000 usuarios.
Lctualments, se encuentra presents 3 escab internacional grcas a su delegacion en Chileysu consolidada red deditriboidores internaciona ks en El 5 bador, Per
Ecuador. Colbmba, Mexico, v Chile.

GRUPRD SOLMICRO:
LsimEme, elGrupe Solmicro cuenta con otras ineas de negocio come son:
. Solmicre MER. Marketing & Internet de Pesulados. Ofrece b pestion integal de proyectos de e Business, e-Commernce y e Marketing, integrande toda esta
estrategi con bs sEtemas de gestion EAP-CRM delcliznte.
= Solmicro—=Ngine, phtforma de als productividad pam eldesarelle ¢ configumcion de aplcacionss informaticas, kb que unido 3 b zntrega del codige

Salmicrs constituys una sxcepcion =ntre ks fabricants desofteae alcompartic bs codigos de progmmacion desu ERP-CRM Solmicro-ed pertis can sos clientes

distribuidores, segun condiciones contrctuales, b que proporciona un alo grde de independenca.

Solmico es desde 2002 partnerde Micosoften b co mpetencia de BV o fabricante de softas ey desde 2005 Go ld Cartified Partner, o bteniendo de esta forma b mas
ala calficacion come desarm lhdor e integmdorde soluciones basadas en entorne Windows. En 2011 se convirtio ademas en el Primer ERP-CEM en migmra b nube—

Azure.
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EL GRUPO SOLMICRO CELEBRA SU XX ANIVERSARIO ACOMPANADO DE SUS
CLIENTES Y SU CANAL

310372014 10:59 | Solmicro | Eventos | Mobicias y prensa

« En estos 20 anos la empresa ha evolucionado hasta convertirse en un provesdor de soluciones infegrales de
gestion

« Productos tecnologicamente innovadores, mas de 1,000 clientes y un canal de distribucion consolidado en Espania
y Latnoamérica son los éxitos mas destacados de su trayectoria

150 clientes y distribuidores respaldan a Solmicro en esta jomada de celebracion, en la que ademas se ha
presentade un nuews producta: Solmicro-eXpertis Power Bl

Billtao, 27 de Marzo de 2014 — El Grupo Solmicro, proveedor de soluciones integrales de negocio v lider espafiol de
los fabricantes de software de gestidn ERP-CRM, ha celebrado hoy su X Aniversario en el marco de su Conwvencion
Anual de Clientes, ECCO 2014,

Ha sido una jomada de celebracion, cenducida por bos 4 socios fundadores de la empresa. Justino Martinez, Director
General de Schmicro, ha repasade ba trayectoria de la compania

Sobmicro inicid su andadura en 10084 como una empresa local, desarrolladora de software de gestion para las
Pymes. En estas dos decadas ha ido evolucionando hasta convertirse en el proveedor integral de tecnologia v
servicios alrededor del software de gestion que es hoy en dia, operando a escala internacional.

*Uno de los factores de &xito de Selmicro en estos 2 afios es la flexiblidad y capacidad de innovacion. Otro muy importante han sido las personas
que han formado los equipos de trabajo de Solmicro”™, afirma Justino Martinez, Director General ded Grupo Solmicro.

En la actualidad, el Grupo Solmicro ofrece soluciones de ERP-CRM en régimen de licencia o de alquiler - Cloud -, e-Commerce, e-Marketing, =-
Business, y Plataforma de Desarrclle de Aplicaciones. De este modo, presta una cobertura integral a sus dientes facilitandoles la movlidad de sus
negocios y dando soporte a su expansion ntemacional y a las nuevas necesidades generadas en e crecimiento de sus empresas.

Los clientes y distribuidores del Grupo Solmicre avalan su frayectoria

Mzs de 150 clientes y distribuidores, que durante estos veinte ahos han confiado en Selmicro, han querido acompaniar a la compafia en esta jornada,
en [a que han tenido un especal protagonsmo.

Asi, varies ofientes de Solmicro han participado con sus testmeniales: Carlos Pujana, Director Gerents de [EAR Cutting Tools, Oscar Mendizabal,
Director General de Bueno Hermanes, Jon Viteri, Director General de AFESA Medio Ambiente v Antonio Gallardo, Director de Skterras de la Division
de Aksminic y Mecanzado Europa de CIE Automotive han compartido con bos asistentes su expeniencia con Solmicro poniendo de manifiesto cmo se
ha convertido en un afiade tecnolbgico que les ha acompaniado en la ewolucion de sus empresas.

Carlos Pujana, Director Gerente de [ZAR sostiene que “en los 12 afios de relacion con Solmicro hemos encontrado &l Partner Tecnologico que toda
empresa en constante evolucicn necesita. Empezamos con &l primer ERP que Soémicro desarrolld, y que actualmente lo estameos migrando a la dftima
version. Continuameos con el Portal del distribuidor, ahora estamos haciendo la nueva web y catalogo de productos v prosimamente La Tienda Online
integrada con & ERP. La implicacion de Solmicro en l=r es un aspecio que nosofros valoramos especialments porgue nos supone tener total
autonomia a la hora de afrontar & crecimiento del negocio a nivel nacional & internacional”™

A continuacion, José Valdepenas, Director Gerente de ATE Informatica y Javier Echevarria, Director Comercial de EMESA, han representado al canal.
ATE, uno de los principales distribuidores de Solmicro, ha hecho un balance de estos anos de colaboracion mutua en la gue ha desarmollado mas de
100 proyectos. Asi mismo EMESA, el nuewo parner en La Ricja desde 2013, simbolza el futuro, ya que en pocos meses de colaboracion esta
armojando unos fantasficos resultados.

“En Solmicro, ademas de contar con un products muy robusto, contamos con grandes facilidades | posibdidades para personalizaro a cada dliente,
algo muy derandade por el mercade, ko que nos ha permitide hacer mas de 100 implantaciones de Solmicro-eXpertis ERF” - expone José
Valdepefizs, Director Gerente de ATE - “ademds, ks relacion con Solmicro, que va ya casi para 10 afios, ha sido muy fluida per &l respeto y kealtsd
gue Solmicro siermpre ha demostrado hacia su Canal™.

Microsoft, el partner tecnolt gico del Grupo Solmicro

Otra de las ponencias ha comido a cargo de Antonio J. Garcia Martin, Responsable de Desarmollo de Negooo de Microsoft, quien ha dado testimonio
de La estrecha relacion con Solmicro desde sus inicios y del respaldo tecnologico aportade por Microsoft.

Sodmicro ha apostado siermpre por |a tecnologia Microsoft para el desarrollo de sus productos. De hecho, su ERP fue el primero desarrollado en
Windows. En 2002 se convirtic en Partner de Microsoft en la competencia de ISV o fabricante de software; y desde 2005 es Gold Certified Partner, la
mas alta calificacion como desarmllador & integrador de soluciones en entorno Windows. En su afan por evolecionar con las nuevas tecnologias, en
2011 se convirtio en el Primer ERP-CRM en migrar a la nube —Azure-.

En palabras de Antonic J. Garcia, “Scbmicro, con su constante apuesta por el kD, destaca por ir siempre un paso mas delants de lo que demandan
los dlientes. De esta forma, afo a ahio, lanza al mercado soluciones de gestion altamente innovadoras en las que incorpora las timas tecnologias, ko
que le permite mantenerse a la vanguardia tecnolbgica. Y esto Solmicro lo ha demostrado desde 2002 que empezd siendo Certified Partner de
Microsoft hasta convertirse en 2005 en Gold Certified Partner, maxima categoria que mantiens hasta la actuslidsd™.
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Una apuesta por el futuro

Soémicro siempre ha apostado por ka innovacion tecnoligica. Gracias a la experiencia adquinida de sus mas de 1.000 implantaciones de las que
disfrutan ya mas de 20.000 wsuarios, ¥ a las mas de 50.000 horas dedicadas por su laboratoric de WD+ propic, su ERP-CRM evchsciona
comtinuamente logrando cada vez mayores y mas eficaces prestaciones.

En esta linea, s ha presentado Solmicro-eXpertis Power Bl la nueva plataforma de Business Intelligence que ka firma acaba de lanzar 3 mercado.

La solucian, en la que se han invertido importantes recursos de WD+, supone el complemento ideal para |a realizacion de todo tpo de analisis de la
informacion scbre las aplicaciones de gestion desamrclladas por Solmicro. Permite entre ofras cosas analizar los indicadores de negocio y disefiar y
construr cuadros de mando a medida, facilitando significativamente |3 torma de decisiones en [a empresa.

Ademas, la firma estd trabajando ya en k& nueva version de su Software de Gestion ERP-CRM Solmicro-eXpertis ERP-CRM SIX que lanzra al
mercado en 2015

Lina jornada de celebracicn

Como cemre de |3 jornada y para premiar |a fidelidad de sus clientes, Solmicro ha sorieado dos tablets Microsoft Surface entre los asistentes al
evento.

A continuacion se ha celebrado un kench durante el cual se han vivido momentos emotives al provectarse imagenes de los 20 afios de historia del
Grupo Solmicro.

S0BRE SOLMICROD

B Grupo Solmicro colabora en el desarrolle y modernizacion tecnolsgica de lxs empresas desde wna perspectiva cercana y consciente de |3 realidad
empresanial actual. Ln proyecto que se inicio en 1884 con el desarrollo de las primeras apficaciones de gestion para la emoresa v que llega hasta la
actualidad a traves de una completa oferta de sohsciones de gestion empresarial.

Cen 20 afos de historia, Solmicro cuenta con wn amplio equipo formado por mas de 300 profesionales, mas de 1.000 empresas dientes y 20.000
usuarios. Actuabmente, se encuentra presente a escala intemacional gracias a su delegacion en Chie v su consolidada red de distribuidores
intemacionales en El Salvador, Pend, Ecuadeor, Colomibia, Mésico, y Chile.

GRUPO SOLMICRC:

Asi misme, el Grupo Solmicro cuenta con otras lineas de negocio como son:

« Solmicro MER, Marketing & Intemet de Resultados. Ofrece |3 gestion integral de proyectos de e-Business, e-Commerce y e-Marketng, integrando
toda esta estrategia con los sistemas de gestion ERP-CRM del cliente.

+ Solmicro—eNgne, plataforma de alta productividad para el desarmollo v configuracion de aplicaciones informaticas, lo que unido a la enfrega del
codige fuente, proporciona a bos usuarios los mas altos niveles de autonomia e independencia.

+ Solrmicro Cloud software de gestion ERP-CRM en La Mubs en regimen de alguiler.

Solmicro constituye una excepcion entre los fabricantes de software al compartiv los oodiges de programacion de su ERP-CRM Solmicro-eXpertis con
sus cientes y distrivuidores, segin condiciones contractuales, lo que proporciona un alio grado de independencia.

Sodmicro es desde 2002 partner de Microsoft en la competencia de 15V o fabricante de software; y desde 2005 Gold Certified Partner, obteniendo de
esta forma la mas alta calificacion como desarmolladeor e integrador de soluciones basadas en enforne Windows. En 2011 se convirtio ademas en el
Primer ERP-CRM en migrar a la nube —Azure-.

Para mas informacion visite:
weean. solmicro20aniversario.com
e solmicro_com

BO02 540 382
marketingi@sclmicro.com
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ATE Asesores  ATE Informaética (Donostia _Bilbao Vitoria Navarra

Solmicro compartio celebracién con clientes y el resto de canal de distribucion

Publicado el 1 abril, 2014 por ATE Asesores -ATE Informatica

ATE participd activamente en las celebraciones del XX
aniversario de la constitucién del Grupo Solmicro el
pasado dia 27, en el marco de su Convencién Anual de
Clientes, ECCO 2014, celebrado en las instalaciones
del Parque Tecnoldgico Bizkaia.

Mas de 150 clientes y distribuidores, que durante
estos 20 afios han confiado en Solmicro, han querido
acompafiar a la compafia en esta jornada, en la que
han tenido un especial protagonismo. Entre ellos, y de
forma destacada, ATE, que se hizo cargo de una
ponencia, en calidad de consultor desde 2005 y mejor
partner en varias ocasiones en el periodo 2005-2013.
Ademas, diferentes profesionales de ATE asistieron al
evento: Juan José Trullos (socio director ATE),
Jose Valdepefas (director gerente), Ignacio Pio
Galdos (director comercial), Mariaje Pastor,
Josetxo Salas y Juan Zabalza (consultores) y Julio
Olea (responsable area RR.HH. de ATE

Informatica).

Solmicro inicié su andadura en 1994 como una empresa local, desarrolladora de software de
gestién para las Pymes. En estas dos décadas ha ido evolucionando hasta convertirse en el
proveedor integral de tecnologia y servicios alrededor del software de gestion que es
hoy en dia, operando a escala internacional. En este contexto, mas de 1.000 clientes y un canal
de distribucion consolidado en Espafia y Latinoamérica son los éxitos mas destacados de su
trayectoria.

En la actualidad, el Grupo Solmicro ofrece soluciones de ERP-CRM en régimen de licencia o
de alquiler - Cloud -, e-Commerce, e-Marketing, e-Business, y Plataforma de Desarrollo de
Aplicaciones. De este modo, presta una cobertura integral a sus clientes facilitdndoles la
movilidad de sus negocios y dando soporte a su expansion internacional y a las nuevas
necesidades generadas en el crecimiento de sus empresas.

ECCO 14 dio inicio con el repaso a la trayectoria de la compania por parte de Justino
Martinez, Director General de Solmicro: "Uno de los factores de éxito de Solmicro en estos 20
anos es la flexibilidad y capacidad de innovacién. Otro muy importante han sido las personas que
han formado los equipos de trabajo de Solmicro”, afirmaba convencido.

A continuacién, varios clientes de Solmicro han participado con sus testimoniales: Carlos

http: grupoateblog .com 2014 04 solmicro-compartio-celebracion-con-clientes-el-resto-de-canal-de-distribucion-2 13
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Pujana, Director Gerente de IZAR Cutting Tools, Oscar Mendizabal, Director General de
Bueno Hermanos, Jon Viteri, Director General de AFESA Medio Ambiente y Antonio
Gallardo, Director de Sistemas de la Divisién de Aluminio y Mecanizado Europa de CIE
Automotive han compartido con los asistentes su experiencia con Solmicro poniendo de
manifiesto como se ha convertido en un aliado tecnolégico que les ha acompafiado en la
evolucion de sus empresas.

En este sentido es destacable que Jon Viteri (AFESA) ha dado testimonio en primera persona
de la capacidad de ATE Informatica para preservar e incluso potenciar las fortalezas de
Solmicro y eXpertis, puesto que su proyecto ha sido gestionado por ATE desde 2009 con un
alto grado de satisfaccion por parte de la organizacion que dirige.

Como muestra de otros testimonios, es destacable el de Carlos Pujana, Director Gerente de
IZAR, que sostiene que “"en los 12 afos de relacion con Solmicro hemos encontrado el Partner
Tecnolégico que toda empresa en constante evolucién necesita. Empezamos con el primer ERP
que Solmicro desarrolld, y que actualmente lo estamos migrando a la ultima version.
Continuamos con el Portal del distribuidor, ahora estamos haciendo la nueva web y catalogo de
productos y préoximamente la Tienda Online integrada con el ERP. La implicacion de Solmicro en
IZAR es un aspecto que nosotros valoramos especialmente porque nos supone tener total
autonomia a la hora de afrontar el crecimiento del negocio a nivel nacional e internacional”.

A continuacion, José Valdepeiias, Director Gerente de ATE Informatica y Javier Echevarria,
Director Comercial de EMESA, han representado al canal. ATE, uno de los principales
distribuidores de Solmicro, ha hecho un balance de estos afios de colaboracion mutua en la que
ha desarrollado mas de 100 proyectos. Asimismo EMESA, el nuevo partner en La Rioja desde
2013, simboliza el futuro, ya que en pocos meses de colaboracion estd arrojando unos
fantdsticos resultados.

"En Solmicro, ademas de contar con un producto muy robusto, contamos con grandes
facilidades / posibilidades para personalizarlo a cada cliente, algo muy demandado por el
mercado, lo que nos ha permitido hacer mas de 100 implantaciones de Solmicro-eXpertis ERP”
- expone José Valdepenas, Director Gerente de ATE - "Ademas, la relacién con Solmicro, que
va ya casi para 10 afios, ha sido muy fluida por el respeto y lealtad que Solmicro siempre ha
demostrado hacia su Canal”.

Otra de las ponencias ha corrido a cargo de Antonio J. Garcia Martin, Responsable de
Desarrollo de Negocio de Microsoft, quien ha dado testimonio de la estrecha relaciéon con
Solmicro desde sus inicios y del respaldo tecnolégico aportado por Microsoft.

Solmicro ha apostado siempre por la tecnologia Microsoft para el desarrollo de sus productos.
De hecho, su ERP fue el primero desarrollado en Windows. En 2002 se convirtié en Partner de
Microsoft en la competencia de ISV o fabricante de software; y desde 2005 es Gold Certified
Partner, la mas alta calificacion como desarrollador e integrador de soluciones en entorno
Windows. En su afan por evolucionar con las nuevas tecnologias, en 2011 se convirtido en el
Primer ERP-CRM en migrar a la nube -Azure-.

En palabras de Antonio J. Garcia, "Solmicro, con su constante apuesta por el I+D, destaca por
ir siempre un paso mas delante de lo que demandan los clientes. De esta forma, afo a afo,
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lanza al mercado soluciones de gestion altamente innovadoras en las que incorpora las ultimas
tecnologias, lo que le permite mantenerse a la vanguardia tecnoldgica. Y esto Solmicro lo ha
demostrado desde 2002 que empezd siendo Certified Partner de Microsoft hasta convertirse
en 2005 en Gold Certified Partner, maxima categoria que mantiene hasta la actualidad”.

Solmicro siempre ha apostado por la innovaciéon tecnoldgica. Gracias a la experiencia adquirida
de sus mas de 1.000 implantaciones de las que disfrutan ya mas de 20.000 usuarios, y a las mas
de 50.000 horas dedicadas por su laboratorio de I+D+i propio, su ERP-CRM evoluciona
continuamente logrando cada vez mayores y mas eficaces prestaciones.

En esta linea, se ha presentado Solmicro-eXpertis Power BI, la nueva plataforma de
Business Intelligence que la firma acaba de lanzar al mercado. La solucién, en la que se han
invertido importantes recursos de I+D+i, supone el complemento ideal para la realizacién de
todo tipo de analisis de la informacidn sobre las aplicaciones de gestion desarrolladas por
Solmicro. Permite entre otras cosas analizar los indicadores de negocio y disefiar y construir
cuadros de mando a medida, facilitando significativamente la toma de decisiones en la empresa.

Ademas, la firma esta trabajando ya en la nueva version de su Software de Gestion ERP-CRM:
Solmicro-eXpertis ERP-CRM SIX que lanzard al mercado en 2015.

Como cierre de la jornada y para premiar la fidelidad de sus clientes, Solmicro ha sorteado 2
tablets Microsoft Surface entre los asistentes al evento.

La jornada se ha cerrado muy agradablemente con un lunch durante el cual se han vivido
momentos emotivos al proyectarse imagenes de los 20 afios de historia del Grupo Solmicro.

Tweet

Acerca de ATE Asesores - ATE Informatica

ATE Asesores - ATE Informatica en Donostia-San Sebastian, Bilbo-Bilbao, Vitoria-Gasteiz / Asesoria Fiscal,
Asesoria Contable, Asesoria Laboral, Asesoria Legal, Asesoria Econémico - Financiero e Informatica de Empresa
Ver todas las entradas de ATE Asesores - ATE Informatica

Esta entrada fue publicada en Blog ATE Informatica, Noticias del G rupo ATE yetiquetada como ate, charla, ecco, evento, eXpertis ERP, Informatica, jose valdepefias,
solmicro. G uarda el enlace permanente.

ATE Asesores ATE Informaética (Donostia Bilbao Vitoria Navarra)
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El SIL trasladara su modelo de feria logistica a Colombia
El delegado especial del Estado en el Consorci de la Zona Franca de Barcelona (CZFB),
Jordi Comet, viajo ayer a Medellin (Colombia) para firmar un protocolo de intenciones
que refuerce en |beroamérica el SIL de Barcelona y permita crear un evento logistico en
Colombia organizado por el Salén Internacional de la Logistica y de la Manutencion (SIL),
que preside Enrique Lacalle desde 1998, y la entidad ferial colombiana Sala Logistica de
las Américas. El desplazamiento de Comet a Colombia coincide con el viaje institucional
por América que realiza el alcalde de Barcelona, Xavier Trias. Omar Gonzalez Pardo, de
Sala Logistica de las Américas, promotora de Expologistica, salén logistico de referencia
en Colombia, y Jordi Cornet firmaran un protocolo de intenciones entre Expologistica y el
SIL. El acuerdo prevé la promocién mutua de SIL y Expologistica en sus respectivos
mercados naturales a cargo de las entidades organizadoras de ambos salones.
Ademas, contempla que ambas organizadoras puedan crear un evento ferial logistico
de ambito internacional en Cartagena de Indias (Colombia) en el afio 2015, un acuerdo
cerrado por el presidente del SIL, Enrique Lacalle, y la directora general, Blanca
Sorigué, en octubre de 2013. Dentro de Ia actividad de la comitiva barcelonesa, Jordi
Cornet acompanara al presidente del CZFB vy alcalde de Barcelona, Xavier Trias, en la
clausura del XXI Congreso de CIDEU en Medeliin.
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Sncg_eg(o Anual con Clientes, ECCO 2014, de Solmicro, en el Auditorio del Parque Tecnolégico
o Bizkaia.

El Grupo Solmicro celebra en Bilbao su 20
aniversario acompaiiado de clientes y su canal

El Grupo Solmicro, proveedor de soluciones integrales de negocio y lider espafol
de los fabricantes de software de gestion ERP-CRM, celebro la pasada semana
su 20 Aniversario en el marco de su Convencion Anual de Clientes, ECCO
2014.Fue una jornada de celebracién, conducida por los cuatro socios fundadores
de la empresa. Justino Martinez, director general de Solmicro, repaso la
trayectoria de la companla. En la actualidad, el Grupo Solmicro ofrece soluciones
de ERP-CRM en régimen de licencia o de alquiler -Cloud-, e-Commerce, e-
Marketing, e-Business, y Plataforma de Desarrollo de Aplicaciones. De este
modo, presta una cobertura integral a sus clientes facilitandoles la movilidad de
sus negocios y dando soporte a su expansion internacional y a las nuevas
necesidades generadas en el crecimiento de sus empresas.

55




-
TusMedios Eritrar |

#® Por gqué TushMedios Productos v sericios Camo funciona
Quienes somos

falud  Videos

Betualidad Deportes Economia iy negocios

Inigio | Ciencia w tesnologia | El Grupo Solmicro celebra su 33 fniversario asompafado de
sus clientes w =0 canal

Mota de Prenza

El Grupo Solmicro celebra su XX Aniversario
acompaifado de sus clientes y su canal

Por SOLMICRO 3102014 10:42100 Ver ldar lar rolsr de prerga de SOLMCRD

Tamafiode lera: _ 4

» En estos 20 aiios la empresa ha
evolucionado hasta convertirse
en un proveedor de soluciones
integrales de gestion

« Productos tecnolégicamente
innovadores, mas de 1.000
clientes y un canal de
distribucién consolidado en
Espaiia v Latinoamérica son los
éxitos mas destacados de su
trayectoria

.

150 clientes y distribuidores
respaldan a Solmicro en esta
jornaila de celebracion, en la
fue ademas se ha presentado
un nuevo producto: Solmicro-
eXpertis Power Bl

artez, Dlrecor Ge ke [l de G npo Som e prese rando
WA platatoma ok Bl

Bilbao, 27 de harzo de 2014 — B Grupo Solmicro, provesdor de soluciones integrales de
negocio v fider espafiol de los fabricantes de software de gestin ERF-CRM, ha celebrado
by su ¥ Aniversana en el marco de su Conwencidn fnual de Clientes, ECCO 2014,

Ha sido una jomada de celebracién, conducida por los 4 socios fundadores de |3 empresa.
Justing artinez, Chector Gereal de Solwiers, ha repasado |3 trayectora de 1a compafia.

Salmicro inicid su andadura en 1994 como una empresa local, desamelladora de software de
gestion para las Pymes. En estas dos décadas ha ido evolucionando hasta conwertirse en el
proveedor integral de tecnologia w servicios alrededor del software de gestidn que es hoy en
dia, operando a esecala intemacional.

"o de by fachores de dxito de Sokiiem en estor 24 afes eF la Mexibiidad v capacidad oe
i vaciin, (b miwy inpordante kan sido a5 personas que Rar formadn s equipos de rabagp
de Sokwizm”, afimma Justino Martinez, Director General del Grupo Solmicro.

En |2 actualidad, &l Grupe Solmicre ofrece soluziones de ERP - CRMan régimen de licensia o
de alquiler - Cloud -, e-Commerce, e-Marketing, e-Business, v Plataforma de Desamolle de
fplicaciones. De este modo, presta una cobertura integral a sus clientes facilitandoles la
mavilidad de sus negocios v dando soporte @ su expansion intemacional v a las nuevas
necazidades generadas en el crecimiento de suz emprasas.

Los clientes vy distribuidores del Grupo Solmicro avalan su trayectoria
b= de 150 clientes v distribuidores, que durante estos veinte anos han confiade en
Solmicro, han queride acompafiar a la compafiia en esta jomada, en la que han tenido un
wspacial protagonismo.

A2, varios cliertes de Solmicrs han participade con sus testimeniales: Cares Pujana,
Chechor Gerente de 124F Cuiting Toods, Oscar Mendizabal, Ciector Geneal de Buen
Hemianns, Jon dter, Dfector Gererml de ARESA Medio Ambiende v Antonio Gallardo, Chector
de Sistemas de fa Chwishin de Alumini ¥ Mecanizado Bwopa de SIE detosobive han
compartido con los asistentas su experencia con Solmicra ponienda de manifiesto cémao se
ha conwertido en un aliade tecnoldgics que les ha acompatiado en 13 evolucidn de sus
aMprasas.

Cares Pujana, Director Gerente de IZ4R sostiene que “en bas {2 affos de milackin con
Sokwiem Resns encostadn o) Fardrer Tecmoligion gue foda empresa en conslande e voleeidn
weoesia. Cupezamas cor el prver ERP que Solwiem desammid, ¥ que ackualwende b e Ramn s
wigramdo a la dima versidn, Cordinuamos oo e Portal del distribuidor, alor estamo s
kackerdo Ja nueva welb v catdbgo de productos ¥ prmximamente Ja Terda Ol indegrada cor
el ERP. la implicacidn de Solwiom e dzar es u aspecto que mos0dms vab@mos
especialimite porpue mF supome ferer total autoromia a la hora de afmatar el erecinieito
el regocio a mivel rachmal e irermacional”

A continuacion, José ‘Aldepefias, Dector Gerente de ATE kfomdtica w Javier Echevamia,
Chector Corecial o EMESA, han reprezentado al canal. ATE, uno de los principales
distribuidores de Solmicra, ha hecho un balance de estos afios de colaboracion mutua en la
que ha desamallade mas de 100 proyectas. A1 mizmae BWESA, el nuews partner en L3 Rioja
desde 2012, simboliza el future, ya que en pocos meses de colaberacion esta amejande unes
fantasticos resuttados.

"G Sowicm, ademds de comtar cor e producho sy mbeso, comtamos com grandes
facdidade s« posibiidades pam personalizan a cada clfente, algo muy demandado pore!
memade, b que roF ha permiitide Racer mas de {00 implartaciones de Solwicm-eMperkis CRPY
- expone José “aldepefias, Director Gerente de ATE - "ademds, fa mlaciin cor Solem, que
va ya casi para 10 afos, fa s mey feida por el mapedo v kaltad que Solwicrm sempre ka
demostads hacia su Canal”.

Microsoft, el partner tecnologice del Grupo Solmicro
Otra de |as ponencias ha comido 3 cango de Antonio J. Garcia hartin, Aespossable de
Cesamofo de fggocio de Memsor?, quien ha dado testimonio de la estrecha relacidn con
Solmicro desde sus inicios v del respaldo teenolgice aportado por hicrosoft.

Solmicro ha apostado siempre por 13 tecnologia hcrosoft para el desamollo de sus productos.
De hecho, su ERF fue el pimero desamollado an Windows. En 2002 se convirtié en Partner
de Microsoft en 13 competencia de 15% o fabricante de software; w desde 2005 es Gold
Certified Partnier, la mas akta calificacién como desamollador e integrador de soluciones en
entomo Windows. En su afan por ewolucionar con las nuevas tecnologias, en 2011 s
convirtid en el Pimer ERF-CRM 2n migrar 3 1a nube —Agure-,

En palabras de Antonio J. Garcia, "Solwiom, com s constante apuesta por el 140, destaca
poric Slesie o paso mas aslande de b que demandan br clientes. Db esta foma, afo a
afn, lanza al memady solcihnes de gestidn alfameste inmovadomas s las que iscopona las
itimas fecrologias, b gue ke permide mardenere 4 la vasguamia fecroXigia. Yesho Solwiom
ko ha deso stado desae 2002 gue empesd sendo Certifed Pardner de Momsol? kasta
conmverdise en 2005 en Gokd Cedifed Partrer, widxiwa categora que manbiers hasta la
actualidad”.

Una apuesta por el futuro
Solmicro siempre ha apestado por la innovacidn tecnoldgica. Gracias a |a experiencia
adquirida de sus mas de 1.000 implantaciones de las que disfrotan ya mas de 20.000
usuarios, v 3 las mas de 50.000 horas dedicadas por su laboratorio de 1+0+ propio, su ERP-
CRM evoluciona continuaments logrande cada wez mayores v mas eficaces prestaciones.

En esta linea, s& ha presentado Solmicro-e¥pertis Power B, 1a nueva platatorma de
Businez= Intelligence que la fimma acaba de lanzar al mercadao.

La solucidn, &n |3 que se han invertido importantes recursos de l+04, supane el
complemento ideal para la realizacion de tode tipo de analisis de 13 informacién zobre las
aplicaciones de gestin desamolladas por Solmicra. Permite entre otras cosas analizar los
indicadores de negocio v disefar v construir cuadros de mande a medida, facilitande
zignificativaments 3 toma de decisiones en la empreza.

Ademas, la firma esta trabajando vwa en la nueva wersion de su Software de Gestion ERF-
CRM: Solmicra-2¥pertis ERP-CRM S1¥ que lanzard al mercado en 2015,

Una jornada de celebracién

Como cieme de |3 jomada v para premiar la fidelidad de sus clientes, Solmicro ha sorteado
dos tablets hicrosoft Surface entre los asistentes al ewento.

Acontinuacidn se ha celebrado un lunch durarte el cual se han vivido momentos emotives al
proyectarse imagenes de los 20 afios de historia del Grupe Solmicra.

SOBRE SOLMICRO

B Grupo Solmicro colabora en el desamollo v modemizacion tecnoldgica de las empresas
dezde una perspectiva cercana v consciente de |3 realidad empresanal actual. Un proyecto
que e inicid en 1994 con el dezamolls de las primeras aplicaciones de gestién para la
empresa i que llzga hasta |a actualidad 3 través de una completa oferta de soluciones de
gestion emprezarial.

Con 20 afes de historia, $elmicre cuenta con un amplic equipe formade por mas de 200
profesionales, mas de 1.000 emprasas clientes 20000 usuaries. Actualmernte, s&
encuentra presente 3 escala intemacional gracias a su delegacion en Chile y su consolidada
red de distribuidores intemacionales en B Salvador, Perl, Ecuador, Colombia, hixica, v
Chile.

GRUPD SOLMICRD:

Aei misme, & Grope Selmicre cuenta con otras ineas de negocio coma son;

.

Solmicro MER, Marketing e Intemet de Resuttados. Ofrece la gestidn integral de proyectos
de e-Buziness, e-Commerce w e-hareting, integrande toda esta estrategia con los sistemas
de gestién ERP-CRM del cliente.

Selmicra—2Mgine, plataforma de atta productividad para el desamallo w configuracion de
aplicaciones infarmaticas, lo que unido a |a entrega del cddige fuente, proporciona a los
usuarios loz mas attos niveles de autonomia & independancia.

*  Sokwicm Ched software de gestion ERF-CRM en la Nube en régimen de alquiler.

.

Solmicro constituye una excepcidn entre los fabricantes de software al compartir los chdigos
de programacion de su ERF-CRM Solmicro-e¥pertiz con sus clientes y distribuidores, segin
condiciones contractuales, lo que proporciona un alto grade de independencia.

Solmicro &z dezde 2002 partner de Microzoft en la competencia de 5% o fabricants de
software; v desde 2005 Gold Certified Partner, obteniendo de esta forma la mas atta
calificacidn como desamollador & integrador de soluciones basadas en entomo Windows. En
2011 se convirtié ademas en el Primer ERP-C R an migrar 3 la nube —feure-.
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